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股票操盘手如何找合作资金~证券操盘手如何提佣金-
股识吧

一、股票投顾公司是怎么找到客户资源？

可以在网站上做引流推广或者找到相应渠道宣传

二、股票投顾公司是怎么找到客户资源？

可以在网站上做引流推广或者找到相应渠道宣传

三、证券操盘手如何提佣金

操盘手一般提取业绩提成，交易佣金是证券公司收取的。
操盘手就是为别人炒股的人。
操盘手主要是为大户（投资机构）服务的，他们往往是交易员出身，对盘面把握得
很好，能够根据客户的要求掌握开仓平仓的时机，熟练把握建立和抛出筹码的技巧
，利用资金优势来在一定程度上控制盘面的发展，他们能发现盘面上每个细微的变
化，从而减少风险的发生。

四、股票投顾公司是怎么找到客户资源？

可以在网站上做引流推广或者找到相应渠道宣传

五、怎么找合伙人，或者投资者？

怎么找合伙人，或者投资者？首先要区分清楚合伙人和投资者的区别，两者最直接
的区别就是投资者是不干活的，也就是只出钱的人才叫做投资者，而合伙人可能出
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钱，也可能不出钱，但是一定是要全资在公司干活的。
合伙人是帮着你一起打江山的，和创业者是互补的，要么懂产品，要么懂技术，要
么懂销售，要么懂管理，要么是擅长搞资源，比如阿里的十八罗汉，当初都是这样
的角色，之后又来了超级合伙人，这个人就是蔡崇信，蔡崇信懂资本运作，给阿里
带来了国际资本，解决了阿里发展初期最缺的资金问题。
合伙人一般都来自于你的熟人，要么是同事，有过共事的经历，也有相同的行业背
景，往往是属于不同的部门，我将毕业的时候现在一家千人左右的公司实习，这家
公司的七个创始人就是同事，原来都在同一家企业，分属不同的部门，最后一起辞
职创业，相当于是复制了原来的公司业务，经过十几年的发展，已经成为行业领头
羊，现在已经递交了创业板上市资料。
合伙人也可能来自于自己的同学，阿里当时的十八罗汉成员中有马云自己的学生、
也有自己的同事，对于一些技术含量高一点的创业项目一般都是来自于自己的同事
或者同学。
而一般普通的创业者更多的是来自于自己的亲人，比如餐饮行业，大多都是亲人关
系，因为不需要很专业的高深技术和行业的素养，亲人有足够的信任就可以了。
当然也有在创业过程中认识的合伙人，这都是彼此之间相互非常认同，对对方的为
人以及项目前景都十分认同，这样的人才能成为合伙人。
投资者分为两类，一类是专业投资者，这些一般都是非常专业的投资机构，参加一
些投融资活动可以认识这方面的专业人士，这些投融资活动一般都会在特定的网站
上发布；
也可以给这些专业投资机构发送邮件，也就是将你的项目的BP发送给对方，也可
以通过第三方的推荐来认识投资者，比如如果你在园区，那么园区的管委会一般会
有相关的部门是对接投资机构的。
还有一类是非专业投资者，但是他们也有资金，也想投资一些项目，这类投资人可
能是来自于你的上下游的合作伙伴，因为是上下游关系，所以更容易懂你的项目，
当然也有向自己的亲人去融资的。
总之 ，无论你是哪种方式，要想得到投资人的认可，那么你得对自己的项目有足
够的规划和清晰的认知，做一个BP（商业计划书）是最基本的前提，有BP不代表
能够获得投资，但是没有BP你连向投人推荐的机会都没有。
将自己产品的竞争力想清楚，将商业模式想清楚，将业务模式想清楚。

六、证券操盘手如何提佣金

操盘手一般提取业绩提成，交易佣金是证券公司收取的。
操盘手就是为别人炒股的人。
操盘手主要是为大户（投资机构）服务的，他们往往是交易员出身，对盘面把握得
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很好，能够根据客户的要求掌握开仓平仓的时机，熟练把握建立和抛出筹码的技巧
，利用资金优势来在一定程度上控制盘面的发展，他们能发现盘面上每个细微的变
化，从而减少风险的发生。

七、想找投资方，有哪些途径能得到资金？

一。
自筹由于处在起步阶段，贷款能力有限，所以大部分还是要依赖自有资本。
如果你是有限责任公司，为了掌握控制权，必须有一大部分自由资本，这部分资本
通过自筹，主要依靠多年积蓄以及向亲朋好友借钱。
必须让自己拥有最大股权。
二。
合伙人或职员入股对资金缺乏的企业，常常需要与他人共同创业。
可以选择一些与经营项目有关的商家作为合作伙伴，要宣扬本企业美好前景，积极
乐观。
职员入股对小公司意义不大，一般来说等企业发展到一定规模，需要扩张资金时，
才考虑职员入股的筹资方式。
您说需要三十万元的投入，所以这个金额用第一中寻找合伙人的方式比较好。
三。
银行贷款。
企业向银行贷款，这个很难办，尤其是新企业，银行看不到还贷的保障与信誉。
如果您在银行有门路倒也简单。
四。
租赁对刚刚创办的企业来说，进行生产需要投入固定资产，而这些设备往往昂贵，
创业者没有足够的资金购买，租赁几乎是唯一的选择。
即使以后资本充裕条件下，处于优化财务结构方面考虑，也可以采用租赁方式。
采用租赁有以下好处：1.租赁可以减少税负，因为租金是作为成本费用，可以降低
企业的所得税；
2.创办阶段，技术人才缺乏，采用租赁会使维修费用降低。
3.刚创办企业抗风险能力弱，切产品更新换代快，采用租赁可以减少产品设备的风
险。
祝您发大财

八、怎么找合伙人，或者投资者？
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怎么找合伙人，或者投资者？首先要区分清楚合伙人和投资者的区别，两者最直接
的区别就是投资者是不干活的，也就是只出钱的人才叫做投资者，而合伙人可能出
钱，也可能不出钱，但是一定是要全资在公司干活的。
合伙人是帮着你一起打江山的，和创业者是互补的，要么懂产品，要么懂技术，要
么懂销售，要么懂管理，要么是擅长搞资源，比如阿里的十八罗汉，当初都是这样
的角色，之后又来了超级合伙人，这个人就是蔡崇信，蔡崇信懂资本运作，给阿里
带来了国际资本，解决了阿里发展初期最缺的资金问题。
合伙人一般都来自于你的熟人，要么是同事，有过共事的经历，也有相同的行业背
景，往往是属于不同的部门，我将毕业的时候现在一家千人左右的公司实习，这家
公司的七个创始人就是同事，原来都在同一家企业，分属不同的部门，最后一起辞
职创业，相当于是复制了原来的公司业务，经过十几年的发展，已经成为行业领头
羊，现在已经递交了创业板上市资料。
合伙人也可能来自于自己的同学，阿里当时的十八罗汉成员中有马云自己的学生、
也有自己的同事，对于一些技术含量高一点的创业项目一般都是来自于自己的同事
或者同学。
而一般普通的创业者更多的是来自于自己的亲人，比如餐饮行业，大多都是亲人关
系，因为不需要很专业的高深技术和行业的素养，亲人有足够的信任就可以了。
当然也有在创业过程中认识的合伙人，这都是彼此之间相互非常认同，对对方的为
人以及项目前景都十分认同，这样的人才能成为合伙人。
投资者分为两类，一类是专业投资者，这些一般都是非常专业的投资机构，参加一
些投融资活动可以认识这方面的专业人士，这些投融资活动一般都会在特定的网站
上发布；
也可以给这些专业投资机构发送邮件，也就是将你的项目的BP发送给对方，也可
以通过第三方的推荐来认识投资者，比如如果你在园区，那么园区的管委会一般会
有相关的部门是对接投资机构的。
还有一类是非专业投资者，但是他们也有资金，也想投资一些项目，这类投资人可
能是来自于你的上下游的合作伙伴，因为是上下游关系，所以更容易懂你的项目，
当然也有向自己的亲人去融资的。
总之 ，无论你是哪种方式，要想得到投资人的认可，那么你得对自己的项目有足
够的规划和清晰的认知，做一个BP（商业计划书）是最基本的前提，有BP不代表
能够获得投资，但是没有BP你连向投人推荐的机会都没有。
将自己产品的竞争力想清楚，将商业模式想清楚，将业务模式想清楚。
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