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美容院消费型股东入股方案怎么写美容院怎么样弄股份制-
股识吧

一、美容院有不懂行的外来股东，应该如何确定合作方案

可以约定把所有权和经营权分开不懂行的外来股东只是所有者，他不参与实际的管
理，但可以监督查帐经营权归懂行的人，只有这样才能做得好

二、两个人开综合美容院，他们俩持平投资拿股，我没投钱，说
给我百分之20股份以技术入股，我要拿工资吗

美容院这个行业就目前来看还是比较有发展前景的。
但也要看你的店面处于什么位子，地段好不好，做个小股东也是不错的选择

三、亲们！我自己经营一家美容院，后来我有一个朋友想入股进
来！合同要怎么写

艾欧美容有你需要的合同范本；
大概就是一个权益和义务的表述，算是比较简单；
重点是入股的占比，这个需要对美容院的现状作估值，估值里面有个无形的价值：
客户基数。
比如现有200客户，虽然暂时营业额没上来，但是有很大开发可能，未来可能会带
来无限的价值⋯⋯

四、美容院店长入股

签五年的 如果你想自立门户 但条件不大好啊 我们也是美容院只有一家
有300多客人了 而且将来的计划让店长入股也是技术进股为什么要给钱呢
你觉得店里生意很好 老板不是投机者 的话 可以考虑
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五、如何帮客户签订一份美容美发个体户入股协议书？

合作期限 从 年 月 日起，两方合作经营本店，直至结束到期。
第二条：出资方式 1、甲方：乙方：
2、所出资投入的资金，不得中途抽回，直至合作期满后一并结清。
第三条：盈利分配及形式
1、两方在合作经营期间，所产生的盈利为共同财产，不得随意分割。
2、在两方认同所开支的经费扣除，按纯利润甲方为%，乙、方为 %分配。
3、股份分配在年底十二月核算分配。
第四条：甲、乙、两方的责任和权利 1、甲方为合作的负责人，其权限是：
（1）出全部资金，不参与管理，不兼顾美发师.
（2）对于两方合作事业项目有决定权。
（3）负责统筹财务审批。
2、乙方为合作人，其权限是： （1）参与合作事业的正常事务管理及监督。
（2）参与合作业务事项决策。
（3）负责管理财务收支，生产收支财务报表，通报两方。
(4)不出资金，负责全部管理，兼顾美发师（厉害的美发师：技术和客源）
第五条：两方合作经营本项目，是独立核算体制，自负盈亏。
第六条：两方合作期间，各负其责的职任原则，如造成重大误失，不管谁方都要承
担相应的经济损失责任。
第七条：如造成经济问题一律由个人承担负责，本企业一概不承担经济责任，全部
由个人承担经济责任，情节严重的清除退股，在清除退股时，一律按照在帐利润核
算股份退股。
第八条：合作终止后的事项：合作期满结束后，按正常清算合作期间的帐务及清算
利润。
本协议甲、乙、两方各执一份。
本合作协议甲、乙、两方签字后即为生效。
甲方（签字）： 乙方（签字）： 年 月 日

六、美容院怎么样弄股份制

属于美容院分红的一种形式。
有两种方法：一种是让员工购买股份，当然是拿出10%左右的股份由员工认购。
另一种是赠送干股，年终以利润分配的形式直接给予分红。
这些做法都是留忠诚优秀的骨干员工常用的方法。
我个人不建议出让实股。
仅供参考。
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祝生意兴隆！
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