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已开股票账户如何找经理降低费用~在证券公司办开了个
户怎么找客户经理-股识吧

一、自己直接去证券公司开户的，没有客户经理，想降佣金怎么
办？

方法是有：1、直到大厅，你讲要降佣，找边个办？客服会帮你找经理过来，或者
说叫你找经理；
2、你同经理讲，我找过某某证券，同我办佣金包规费是千分一或万八，我现是千
分1.8过高，所以我过来，如果说你们肯帮我降低佣金话，就不转走***等等理由。
仅供参考，祝你好运！

二、如何降低股票手续费

一次交易每笔金额最好5000元上，因为每笔最低收取手续费5元，沪市的1千股还收
取1块过户费！你要一次买卖1000块钱成本来回加印花税沪市股票成本就是大概百
分之1点3， 深市的百分之1点1左右！所以你一次成交金额最好五千上才能享受券
商给的那个佣金！ 如果你签订开户时候的佣金过高，那么你去他们证券交易部去
找客户经理调低佣金，不调你就转户转到其它券商！

三、有什么办法能降低股票买卖的手续费呢？

降低佣金直接找我 已经开户 可以转户！

四、如何降低股票的交易费用?

开户的佣金不要太高。
不要频繁的买卖。
然后就是一千股整数的交易。
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五、想调低股票帐户的手续费佣金，该怎么办

想调低股票帐户的手续费佣金，直接和你的客户经理协商即可，不给调的话，就到
其他证券公司开户，毕竟现在是可以多开户，没有必要局限于哪家证券公司。

六、在证券公司办开了个户怎么找客户经理

1、已经开过户，之前没有找客户经理预约的就是没有客户经理的客户；
证券公司也不会给你安排客户经理。
2、证券公司是指依照《公司法》和《证券法》的规定设立的并经国务院证券监督
管理机构审查批准而成立的专门经营证券业务，具有独立法人地位的有限责任公司
或者股份有限公司。
3、客户经理既是银行与客户关系的代表，又是银行对外业务的代表。
（以银行为例）客户经理的职责 其职责是开场，全面了解客户需求并向其营销产
品、争揽业务，同时协调和组织全行各有关专部门及机构为客户提供全方位的金融
服务，在主动防范金融风险的前提下，建立和保持与客户的长期密切联系。
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