
股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

券商上市公司并购券商如何服务~公司并购重组要怎么收
费-股识吧

一、企业上市前并购重组需不需要券商介入

搜一下：企业上市前并购重组需不需要券商介入

二、上市公司并购，券商的财务顾问费怎么收取？

怎么收：固定费用和基于交易价格的变动费用海外投行的收费模式较为合理地将并
购财务顾问服务进行分解，分别支付费用，一方面各种项目的固定费用保证了财务
顾问的利益，反映了对财务顾问服务价值的承认和肯定，另一方面基于交易价格的
变动费用又对财务顾问有较好的激励作用。
随着中国并购市场成熟程度提高，财务顾问费用也将向更为细致的分项定价发展。
目前我国并购财务顾问费基本上都是采用分期收取的形式，最常见的是分为4步。
首先是双方签订财务顾问协议，券商收取首期款，首期款的比例一般在10-20%左右
，一般最低不少于20万元。
在并购协议签订后收取第二期款，一般比例为30-40%。
在并购交易审批全部通过后，收取第三期款，一般比例约30%-40%。
一般到这步，财务顾问费应该已经收取90%左右，剩下的10%左右在股权过户后收
取。
随着购并交易复杂程度的加深，客户对财务顾问的依赖程度逐渐提高，付费的主动
性逐渐增强，体现在券商财务顾问费的收取比重有所前移。
并购财务顾问业务和传统投行业务各有优势。
传统投行项目的单笔收入较高，一般在1000万元以上，而且交易完成后收费有绝对
保证。
而并购财务顾问业务的优势在于并购操作周期远比传统投行短，操作的家数不受限
制，基本上不存在业务风险，不占用公司资源，并且随着国内并购市场的扩大，并
购业务复杂程度的上升，市场并购财务顾问服务的价值含量认可度上升，并购业务
的盈利前景就更为乐观。
对于券商来说，在行
业平均收益率下降的情况下，购并业务人均创利的优势以及成长潜力就更为突出。
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三、券商对新三板上市前中的业务流程怎样叙述

券商对新三板挂牌前中业务流程，主要分为以下步骤1、股份制改造新三板市场主
要以非上市股份有限公司为主，目前尚处于有限公司阶段的拟挂牌公司首先需要启
动股改程序。
根据《试点办法》的要求，拟挂牌公司需成立满两年，为保证公司业绩的连续性，
拟挂牌公司应以股改基准日经审计的净资产值整体折股即由有限公司整体变更为股
份公司。
2、主办券商尽职调查尽职调查是指主办券商遵循勤勉尽责、诚实信用的原则，通
过实地考察等方法，对拟挂牌公司进行调查，有充分理由确信公司符合试点办法规
定的挂牌条件以及推荐挂牌备案文件真实、准确、完整的过程。
主办券商针对拟挂牌公司设立专门的项目小组，至少包括注册会计师、律师和行业
分析师各一名，并确定项目小组负责人。
项目小组制定项目方案，协调其他中介机构及拟挂牌公司之间的关系，跟进项目进
度。
资产评估公司、会计师事务所、律师事务所等中介机构完成相应的审计和法律调查
工作后，项目小组复核《资产评估报告》《审计报告》、《法律意见书》等文件，
根据《主办券商尽职调查工作指引》，以财务、法律和行业三个方面为中心，开展
对拟挂牌公司内部控制、财务风险、会计政策稳健性、持续经营能力、公司治理和
合法合规等事项的尽职调查，发现问题，梳理问题，理顺关系，与拟挂牌公司、中
介机构通力合作，彻底解决拟挂牌公司历史上存在的诸如出资瑕疵、关联交易、同
业竞争等问题，建立健全公司法人治理结构，规范公司运作，协助公司制定可行的
持续发展战略，帮助企业家树立正确的上市和资本运作观念，把握企业的营利模式
、市场定位、核心竞争力、可持续正常潜力等亮点并制作《股份报价转让说明书》
、《尽职调查报告》及工作底稿等申报材料。
3、证券公司内核这是新三板挂牌的重要环节，主办券商内核委员会议审议拟挂牌
公司的书面备案文件并决定是否向协会推荐挂牌。
主办券商新三板业务内核委员会对前述项目小组完成的《股份报价转让说明书》及
《尽职调查报告》等相关备案文件进行审核，出具审核意见，关注项目小组是否已
按照《尽职调查工作指引》的要求对拟推荐公司进行了勤勉尽责的尽职调查；
发现拟挂牌公司存在的仍需调查或整改的问题，提出解决思路；
同意推荐目标公司挂牌的，向协会出具《推荐报告》。

四、谈谈券商的盈利模式。券商与 上市公司、交易所、投资者
的合作关系流程。券商的是从股票哪里来的？
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1. 保荐+直投（类似于VC风险投资） 前期投入资金 然后保荐运作上市
享受原始股价格 利润相当丰厚的 ！2上市公司发行股票需要有券商来组织发行
一般分为承销（负责发行出去）包销（如果没有足够投资者申购
剩余部分券商自行购买） 3我们普通投资者是不能直接参与买和卖的
必须经过会员向交易所报价 然后再成交 券商是要先成为交易所会员
才可以进行代客买卖股票的中介业务 4券商如果符合规定 可以有自己的自营盘
拿出一部分盈利资金 或者是通过合法融入的资金 就可以参与买卖股票的权利！
补充：如果券商买卖的股票和客户发生利益冲突时 在三公原则下 是客户优先

五、券商对新三板上市前中的业务流程怎样叙述

搜一下：企业上市前并购重组需不需要券商介入

六、公司并购重组要怎么收费

并购重组怎么收费 一、谁来收：外资机构、券商、投资公司、信托公司和其他一
些中介机构或个人，一般券商为主。
近几年，我国的购并市场风起云涌。
在这个快速成长的并购市场中，活跃着一批并购财务顾问，他们深度介入并购交易
，为客户兼并与收购、资产重组及债务重组等活动提供整体策划、目标搜寻、尽职
调查、方案设计、谈判辅导、材料制作报批等专业化服务。
这些财务顾问有外资机构、券商、投资公司、信托公司和其他一些中介机构或个人
，其中券商是这个市场的主要服务提供者。
券商介入并购业务由来已久，从90年代中期就有一批券商开始设立并购部，2001年
以来由于通道制限制了券商的承销业务，并购业务所受的重视度大为上升。
虽然各家券商纷纷都设立了专门的并购业务部门，但是多数券商对并购业务的盈利
模式还比较模糊，只有少数证券公司建立了自己的盈利模式，在市场上确立了自己
的地位。
二、收什么：聘用订金、起始费、销售代表费、顾问费、交易管理费、公正意见费
、中止费、成功酬金。
目前并购财务顾问的收费没有一个统一的收费标准，并购操作复杂程度、并购标的
额大小、操作周期长短、谈判双方的谈判实力不同而高低不一，但是总体的区间基
本上都落在150万到500万之间，有少数标的额较大，操作较复杂的并购案，财务顾
问金额在600万元以上。
一般来说，上市公司并购顾问费高于非上市公司并购，涉及国有股权的上市公司并
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购顾问费高于法人股的上市公司并购，要约收购的并购顾问费高于普通的协议收购
。
财务顾问费的收费一般都是在财务顾问和客户双方谈判后采用一口价的方式达成。
这点和西方并购财务顾问收费有很大的区别。
西方投行并购顾问费一般包括固定费用和基于交易价格的变动费用两部分，具体项
目还细分为聘用订金、起始费、销售代表费、顾问费、交易管理费、公正意见费、
中止费、成功酬金等多项，一般成功佣金占30-60%左右。
三、怎么收：固定费用和基于交易价格的变动费用。
海外投行的收费模式较为合理地将并购财务顾问服务进行分解，分别支付费用，一
方面各种项目的固定费用保证了财务顾问的利益，反映了对财务顾问服务价值的承
认和肯定，另一方面基于交易价格的变动费用又对财务顾问有较好的激励作用。
随着中国并购市场成熟程度提高，财务顾问费用也将向更为细致的分项定价发展。
目前我国并购财务顾问费基本上都是采用分期收取的形式，最常见的是分为4步。
首先是双方签订财务顾问协议，券商收取首期款，首期款的比例一般在10-20%左右
，一般最低不少于20万元。
在并购协议签订后收取第二期款，一般比例为30-40%。
在并购交易审批全部通过后，收取第三期款，一般比例约30%-40%。
一般到这步，财务顾问费应该已经收取90%左右，剩下的10%左右在股权过户后收
取。
随着购并交易复杂程度的加深，客户对财务顾问的依赖程度逐渐提高，付费的主动
性逐渐增强，体现在券商财务顾问费的收取比重有所前移。
并购财务顾问业务和传统投行业务各有优势。
传统投行项目的单笔收入较高，一般在1000万元以上，而且交易完成后收费有绝对
保证。
而并购财务顾问业务的优势在于并购操作周期远比传统投行短，操作的家数不受限
制，基本上不存在业务风险，不占用公司资源，并且随着国内并购市场的扩大，并
购业务复杂程度的上升，市场并购财务顾问服务的价值含量认可度上升，并购业务
的盈利前景就更为乐观。
对于券商来说，在行业平均收益率下降的情况下，购并业务人均创利的优势以及成
长潜力就更为突出。

七、求教：如何深入了解券商系并购基金的具体运作？？？

首先我把我收集的资料大致与各位达人分享下：目前我国券商系PE有三种模式：
一是证券公司直接合资组建基金管理公司，如中信产业基金。
二是通过其直投子公司与地方政府合资组建基金管理公司，金石农业投资基金管理
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中心；
三是直投子公司作为基金管理公司直接进行基金的募集，如中金佳泰产业整合基金
。
日后第三种模式应该是成为主流，《证券公司直投业务监管指引》规定一家证券公
司只能成立一家直投子公司，这就限制了证券公司选择其他两种具体的模式了。
传统并购基金分为控股型模式和参股型模式。
控股型模式的案例在我国也并不罕见，典型的如弘毅投资运作中国玻璃、新桥投资
运作深发展、长城国汇并购基金控股*ST天目和高盛联手鼎晖运作双汇。
参股型模式的案例有弘毅与中联重科合作并购意大利的CIFA、联想与三家PE合作
并购IBM PC部。
此外还有些基金参与上市公司并购重组的案例，如新天域参与重庆商社集团改制及
整体上市、中弘矿业参与江西省煤炭集团的改制及整体上市等。

八、上市公司并购基金的模式有哪些？

您好，并购基金存三种模式目前a股上市公司参与的产业并购基金，可以归纳为三
种模式。
第一种模式是与券商联合设立并购基金，2022年下半年，券商设立并购基金成为热
潮，比如华泰证券通过旗下全资子公司华泰紫金设立了华泰瑞联基金管理有限公司
，之后华泰瑞联发起设立了北京华泰瑞联并购基金中心，吸引到了如爱尔眼科、蓝
色光标和掌趣科技等多家上市公司参与。
海澜之家与华泰证券设立的华泰瑞麟股权投资基金合作，并使用1亿元参与设立华
泰新产业基金，紧盯移动互联网领域的投资机会。
第二种模式是联手pe设立并购基金，比如2022年12月，康得新与控股股东康得投资
以及森煜投资等合作设立面向新能源电动车、智能化等新材料的产业投资基金。
其他例子还有中恒集团、昆药集团、健民集团等。
第三种模式是联合银行业成立并购基金，比如2022年1月，东方园林与民生银行建
立战略合作关系，协助公司制定产业链并购整合发展的金融方案。
双方将设立并购基金，对东方园林选取的上下游产业链并购目标进行收购和培育。
如能给出详细信息，则可作出更为周详的回答 。

九、作为普通股民，需要券商提供怎样的服务
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我觉得需要提供以下的服务：1.
持股信息、重大消息、风险提示等完善的客户短信服务。
&nbsp；
2. 拥有客户专属互联网资讯研报平台，让您掌握市场信息。
3. 证券公司和客户经理专业客户QQ群，分析师与客户经理时时在线服务，分析推
荐个股。
&nbsp；
4. 各种研究报告和资料。
&nbsp；
5. 拥有高级从业资格的客户经理为你全天候解决问题和咨询。
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