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股票怎样辨别客户是不是业务员.请问股票操盘手怎样寻
找客户？-股识吧

一、怎样看股票，了解顾票？

涨时看势，跌时清仓。
反弹不是底，是底不反弹。
竖有多高，横就有多长。
宁可踏空，也不深套。
不怕空，怕不空，空不怕。
看准大盘，个股不准都难。
高位利空，撒腿就跑，低位利好，猛打猛冲。
建议你还是先去 爱财部落 锻炼下那里高手多 上手快

二、客户认同的是公司还是业务员本人

你问的这个问题不太全面，我给你说一下吧在食品流通领域来说，这个客户认同的
是你的公司还是你的本人这两点都不太完全，客户其实认同的是产品。
在大工程机械，通讯类产品来说，客户当然认同的是公司了，以为一个销售或者业
务怎么也不能顶起十分专业的，庞大的工程类。
再简单的说，如果你是统一的，康师傅的，百事的，任何一家业务，你辞职到别的
公司干（前提这个公司的产品还可以，有市场力），你的客户依旧会买你的账。
这个你大可以放心。
如果你是思科的，中兴的，新浪潮的，三一重工等等之类的销售，你离开了到了别
的公司人家不一定认可你，不管你做的品牌有多大。

三、请问股票操盘手怎样寻找客户？

那你去考个证吧！比如自考之类的！为了长期的发展！或者你通过一些网上营销找
客户，先给客户赚到钱，赢得客户的信任。
真正的能力才是实的，你可以找找那个企业需要操盘手，用实力跟他们说话。
不要去证券公司和基金的，去那些个人和企业。
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四、证券经纪人的客户是怎么找来的

找客户有多种方式。
1、通过在银行设点，来银行办理业务的客户是一群不错的潜在力量 2、在各大超
市（地方的超市，因为像沃尔玛、家乐福一般不做这种合作）设点，给光顾超市的
顾客做宣传 3、在网上找客户，通过QQ等方式也是不错的选择。
但是证券公司原则上是不允许通过QQ联系客户的
另外，现在很多客户非常看重佣金的，你的方式可能有点问题。
如果你的佣金低，是一个不错的公司
佣金就是股票交易，证券公司收取的手续费。
你刚开始起步做客户时，要宣传你是代理的那家证券公司开户，开户时的佣金（手
续费）是万分之几。

五、我对股票颇有研究，现在想帮人家操盘，怎样才能找到客户
？

先通过身边的朋友来操盘，操盘好了盈利不错的话，口口相传就会有很多人来找你
了
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