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双十一股票打折了怎么办~战舰世界怎么充值划算-股识吧

一、双11当天价¥？3.00什么意思

1. 起到预告的作用，就是到了那天，这个商品卖13元，或是23元、33元、43元、53
元⋯⋯2. 但有个原则：不会高于你现在看到的那个价，否则就失去意义了。
比如目前售价是33元，那么那天只可能卖3元，13元，23元，不可能是43元、53元
、63元⋯⋯3.
商家这样写是为了让你有个期待的心理，你一期待了，就自然会到时关注了。
因为给你了想象的空间。
前提是这样商品你近期特别想拥有。

二、我每个月2000多工资怎么理财好啊

那要因情况去定呀 给你看几个案例 然后自己总结适合自己的方案吧！
我就粘了一个 想再参考别的自己去看吧~哈 案例1 姓名：刘文 性别：男
职业：职员 基本情况：今年23岁，参加工作将近一年。
月收入2000-3000元，自己有基金10000元，不赔不赚，活期存款3000元。
每月开支700元，吃住在家里。
单位交保险，无债务，收入稳定，无其他投资。
理财经验：理财意识欠缺。
理财目标：3-5年攒够买房的首付，考虑范围面积至少80平米。
父母希望其余部分款项由他们出，一次性把房款交清，我不愿增加父母负担，想通
过每月定额偿还贷款的方式，15-20年还清，不知目前就石家庄市区这种状况，是
一次性把房款交清合适，还是贷款分期交付更划算。
从目前的状况来看，我个人认为，石家庄的房价在5年之内会是一个较平稳的状态
，波动幅度将会很小。
为什么这么说呢?原因有四：一、经过了05-07年三年的猛涨后，石家庄市目前的商
品房价格已经很大幅度超出了石家庄人的平均购买能力。
二、石家庄市的三年大变样工程，将会在很大程度上改善原有居住条件较差的居民
的居住质量，使得这个群体中有换新房改善居住条件需求的人群会对商品房的需求
量减少。
三、通货膨胀的状态会延续一段时间，这会使央行的货币政策继续从紧，必然会影
响到一些开发商的资金链，从而，预计抑制房价的上涨速度。
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客户面临两个问题：其一是在3-5年内攒到首付款，其二是买房时是按揭贷款，还
是借助父母一次性付清房款。
首先看首付款的问题，客户目前的月平均收入2500元，月支出700元。
每年节余18000元。
按年收益率5%计算，客户5年后可以积累约100000元，在加上基金，约可以准备11
万元的首付款。
以首付款三成计算，客户可以购房的总价为36.7万，如果是80平米的房子，单位价
格为4583元/平米，几乎和目前石家庄平均房价相符。
所以5年后客户可以攒足购房的首付款。
但是如果贷款以6%的利率，按揭20年计算的话，每月的还款额是1841元/月。
约占到客户收入的70%还多。
再者，考虑贷款买房还是一次性付清。
其实两者之间有一个成本与收益的比较，如果客户父母的钱有比较好的投资渠道，
投资收益率可以超过房贷利率的话，可以考虑贷款。
但是如果收益率小于房贷利率的话就优先考虑一次付清了。

三、我每个月2000多工资怎么理财好啊

那要因情况去定呀 给你看几个案例 然后自己总结适合自己的方案吧！
我就粘了一个 想再参考别的自己去看吧~哈 案例1 姓名：刘文 性别：男
职业：职员 基本情况：今年23岁，参加工作将近一年。
月收入2000-3000元，自己有基金10000元，不赔不赚，活期存款3000元。
每月开支700元，吃住在家里。
单位交保险，无债务，收入稳定，无其他投资。
理财经验：理财意识欠缺。
理财目标：3-5年攒够买房的首付，考虑范围面积至少80平米。
父母希望其余部分款项由他们出，一次性把房款交清，我不愿增加父母负担，想通
过每月定额偿还贷款的方式，15-20年还清，不知目前就石家庄市区这种状况，是
一次性把房款交清合适，还是贷款分期交付更划算。
从目前的状况来看，我个人认为，石家庄的房价在5年之内会是一个较平稳的状态
，波动幅度将会很小。
为什么这么说呢?原因有四：一、经过了05-07年三年的猛涨后，石家庄市目前的商
品房价格已经很大幅度超出了石家庄人的平均购买能力。
二、石家庄市的三年大变样工程，将会在很大程度上改善原有居住条件较差的居民
的居住质量，使得这个群体中有换新房改善居住条件需求的人群会对商品房的需求
量减少。
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三、通货膨胀的状态会延续一段时间，这会使央行的货币政策继续从紧，必然会影
响到一些开发商的资金链，从而，预计抑制房价的上涨速度。
客户面临两个问题：其一是在3-5年内攒到首付款，其二是买房时是按揭贷款，还
是借助父母一次性付清房款。
首先看首付款的问题，客户目前的月平均收入2500元，月支出700元。
每年节余18000元。
按年收益率5%计算，客户5年后可以积累约100000元，在加上基金，约可以准备11
万元的首付款。
以首付款三成计算，客户可以购房的总价为36.7万，如果是80平米的房子，单位价
格为4583元/平米，几乎和目前石家庄平均房价相符。
所以5年后客户可以攒足购房的首付款。
但是如果贷款以6%的利率，按揭20年计算的话，每月的还款额是1841元/月。
约占到客户收入的70%还多。
再者，考虑贷款买房还是一次性付清。
其实两者之间有一个成本与收益的比较，如果客户父母的钱有比较好的投资渠道，
投资收益率可以超过房贷利率的话，可以考虑贷款。
但是如果收益率小于房贷利率的话就优先考虑一次付清了。

四、战舰世界怎么充值划算

如果你是要充金币的话建议去买战备包，如果你要充高账的话建议去坦克世界充，
因为有时候有冲金币送金币和充高账送高账的活动

五、iphone5s还会降价吗，过年前买大概会跌多少

现在某宝4500多一点！三色基本价格差距不大了！土豪金的疯狂期过来！好事？坏
事？我天天关注价格走势，一般半个月内下调，然后反弹，而且很有可能反弹回升
！最近是双11缺货了 ，反弹了100+ 。
最近又很平稳的下降 但是我估计持续不了多久！可惜我没有水货入货量！价格必
须取决水货量多不多！多就便宜！我也想过年入手一台！所以每天关注各个品牌旗
舰机，新机！还有补充一点iPhone5s 算是降价快的了！ 就说iPhone5
上市半年才到这个价位！ 年前我大胆推测 4300+
（我是多么希望2个月内在降低300+甚至500+） 简单算个账60天
一天5元！你觉得能降低这么快么？ 纯手打，希望采纳！愿意探讨的话
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来zealer吧！ zealer 中国手机测评大牛！

六、iphone5s还会降价吗，过年前买大概会跌多少

现在某宝4500多一点！三色基本价格差距不大了！土豪金的疯狂期过来！好事？坏
事？我天天关注价格走势，一般半个月内下调，然后反弹，而且很有可能反弹回升
！最近是双11缺货了 ，反弹了100+ 。
最近又很平稳的下降 但是我估计持续不了多久！可惜我没有水货入货量！价格必
须取决水货量多不多！多就便宜！我也想过年入手一台！所以每天关注各个品牌旗
舰机，新机！还有补充一点iPhone5s 算是降价快的了！ 就说iPhone5
上市半年才到这个价位！ 年前我大胆推测 4300+
（我是多么希望2个月内在降低300+甚至500+） 简单算个账60天
一天5元！你觉得能降低这么快么？ 纯手打，希望采纳！愿意探讨的话
来zealer吧！ zealer 中国手机测评大牛！
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