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怎么电话推销股票咨询服务－怎样进行电话销售啊?-股识
吧

一、股票咨询顾问怎么打电话和客户勾通来让它放心和你合作

沟通就想合作，基本已不可能．除非你有很好的专业术语．推荐股票是唯一方法．
也很实用．

二、股票电话销售的技巧是什么？

为你整理了一些自己的经验：1.整理好电话拜访前心态2.认真搜集筛选客户资料3.
激发客户的兴趣4.认真聆听客户的需求5.积极引导客户的需求6.有效处理客户异议7.
激发客户合作的欲望9.妥善处理客户的抱怨10.巧妙回绝客户的不合理要求后：1.认
真对待客户来电2.做好跟踪服务3.与客户保持长期联系4.与客户建立信任关系5.巩固
老客户，开发新客户完毕

三、股票买买如何进行电话委托（详细些）

首先在交易所办理电话委托交易，然后拨打交易所指定的交易电话号，按照电话语
音提示操作：输入资金帐号、选择操作类别号码（例如1买入，2卖出，3查询）等
，多试验几次就明白了，电话费正常收取，交易成功正常在股票帐户扣手续费，未
成功交易不扣费。

四、如何与顾客沟通股票电话营销

呵呵！与客户沟通有很多方式，针对客户资金量的不同，性格，说话，判断对方是
否有合作意向！而且你自己的股票基本知识也要求一定的水平！！交谈时必需做到
礼貌大方，富有专业水准，你的吸引力很关键，另外你如何帮助客户树立信心，如
何相信你，都是很有必要的，关于此类知识很多，就不一一介绍了，必需在实践中
去体会，提高水平！谢谢你提问，这个问题提的很好！！
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五、怎样进行电话销售啊?

这跟营销差不多...多看一些关于营销方面的书籍.现在做股票销售估计很少有人要.
现在的形势任何指标都可能失效的，等大盘向好了或者会多点人买吧，个人意见，
不必认真.逼近现在股票行情看不好....还有沟通是很重要的.
如果是电话销售，那么要把握以下原则： 1、 了解购买的决策者。
2、 与决策者联系——沟通无极限！ 3、 自我介绍，话筒不要离嘴巴太近。
4、 建立友好关系——赞美要及时、贴切、转借他人之口、用心具体。
问贴切的问题和感性的话语——情绪同步。
5、 了解顾客的需求——过去、现在、未来的需求。
6、 提出解决反感方案。
7、 介绍产品，塑造产品价值（突出产品的名人效应和优质效应） 8、
测试成交：a、2选一的问题 b、销售的唯一目标——帮助顾客——唯一结果，
替顾客解决问题。
9、 克服拒绝。
10、假设成交。
11、确立随访的要求。
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