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国富人寿保险股份有限公司工作怎么样__人寿保险公司做
内勤(说是打单子)，这工作怎么样啊?-股识吧

一、做保险工作怎么样？具体都做些什么工作？谢谢！

做保险前景很好，现在越来越多的人买保险了，大家对保险的认识也高了。
具体做什么工作的话，当然就是把公司的产品卖出去，卖保险了，要说是骗亲戚朋
友买的话，有点不合适，从来没有人说因为买保险倾家荡产的，而且保险公司给每
个人都分的有量的，要完成任务才可以

二、人寿保险公司做内勤(说是打单子)，这工作怎么样啊?

我和你的工作一样，也是保险公司的出单员，这个工作怎么说呢，你的忙与闲，主
要是看公司业务员的业绩怎么样了，如果业绩好，单子自然就多，你的工作也会很
忙！` 如果业绩不好，你就会很闲了！~
我这是当时就见费出单的，有客户来，资料带齐了，就给出单。
最重要的一点就是不要出一点差错，需要我们掌握的东西很多。
至于待遇么，呵呵，说实话，我这的待遇还不如你呢！`
好好干吧```工作做到位了，不怕待遇不好！`你说对吗？

三、中国人寿保险公司的售后客服专员的工作好不好？

没有熟悉保险常识，没有专业知识是不行的，还得有保险工作经历，这个工作要求
比较高，具体售后服务岗位种类很多，都不一样的，比如收费 理赔 调查 清算 接待
司机 打印 审单 出单 维修 这些基本都是售后服务的基本工作，要了解得问一下你认
识做保险的，你们身边应该是很多的。

四、跑保险这份工作怎么样

做保险首先你要有人脉，这样客户就多.学历不要很高，先从缘故开始做
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多多向老前辈学习.他们的经验绝对值得借鉴.
不见得多能说，讲到点子上即可，要诚信不要乱许诺，服务到位.
大的业务做不成就做小的，比如一两百元的意外险.客户比较容易接受.积少成多.
全凭能力，不靠关系.佣金上不封顶.
保险业非常锻炼人.试试吧！只有试过了才知道自己行不行！

五、中国人寿保险公司工作怎么样

保险销售虽然现在被很多人误解，但其实是很好的工作。
自己可以尝试一下。
成功了可以有更好的收入。
不成功大不了就当学了几个月保险知识，也是有用的。
那500块不是公司收的，是国家保监会收的保证金。
离职会退还。
所有的保险公司都会要的。
我是平安保险的。
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