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怎么说服客户炒股票—如何用最快的方法使顾客向你买股
票-股识吧

一、怎么说服客户股票应该解套呢?然后做其它投资呢

首先，你要知道你的客户为什么要炒股？他是报着怎样的心态？是投资还是投机？
其次，你必须对股票有所了解，这样你才能从股票下手，告诉他股票怎么怎么不好
，说服他。
最后，你的项目要有明显的优势于股票。

二、如何和做股票的大客户沟通?

只要你能证明自己具有比他们更强的操盘能力，他们会主动找你沟通的。

三、如何用最快的方法使顾客向你买股票

找到目标客户及成功了一半。

四、怎样去说服顾客来公司买股票啊、？

LOVE 怎样去说服顾客来公司买股票啊、？ 现在要让顾客光临你的公司开户。
其实只有两个最基本的途径一是佣金比别人低（但是也有最低限制）这个不能够成
为长期吸引顾客的因素。
第二我认为这项很重要，服务！能够为客户提供水平高于其他证券公司的优质服务
那就是吸引新顾客和保住老顾客的法宝。
就算你佣金比别人高点，如果服务远强于其他公司，能够让客户得到更多实质性的
服务挣更多的钱，这才是客源不断的最终法宝。
所以说服客户的重点都是落在服务上。
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以上纯属个人观点请谨慎采纳朋友。

五、如何用最快的方法使顾客向你买股票

第一，起码你要有专业的投资理财与专业的投资理念去说服客户．
第二，你要根据客户的要求采取选股与操作方式．
第三，时刻要提防警告客户在股票投资要有风险的投资意识． 第四，在某情况做
出某些操作决定，最主要是要介绍的股票准确率高，把风险降低到最小化．
这样我相信在低风险的情况很多客户都喜欢进来买股票．

六、证券经纪人怎么向客户讲解股票

首先确定客户类别，然后在接待客户之前对客户性格，风险承受能力，资金规模，
做出相近的分析报告。
个人建议最好在采集到信息之前对客户入市资金有个大概的了解，打算投入多少，
最多能承受多大的亏损。
正常接待中客户会首先发问，针对客户发问开始回答。
建议从风险分析方面入手，大盘风险政策风险，交易系统风险，和客户一起探讨他
的入市资金何种性质以及何种使用期限。
下一步在你准备的股票池中挑选适合的股票推荐给他，然后给他讲解你推荐的股票
组合的投资风格，风险等级，收益概况。
后边的就自我发挥吧，记住经常提示客户风险管理。
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更多关于《怎么说服客户炒股票》的文档...
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