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自编股票软件需学什么－我想学炒股，请问都用什么软件
，以及怎样学习股市原理，或者找人手把手教我？-股识
吧

一、学会炒股软件要看哪些书籍！如何成为炒股高手！

1、股票操作软件都有一份使用说明，可在软件的“帮助”中寻找该使用说明；
2、如何成为炒股高手：这个问题说起来内容就太多了，简要说明一下，必须精通
三类理论知识——股票基础知识和常识、股票技术分析理论和股票基本分析理论。
学习完毕，随着市场实盘操作经验的不断积累，你逐步就会成为高手。
如果不学习以上理论，连“低手”都做不到。

二、有什么可以学习股票的APP ?

�一是老牌行情APP，�以同花顺、�大智慧为代表，�行情领域地位难以动摇；
�二是社区类APP，�该类股票APP有雪球、�淘股吧股票等；
�三是垂直性新闻资讯的�APP，�以财联社、�华尔街见闻；
四、�投研类的APP,�主打数据、�财报、�研报和模型，�代表有萝卜投研、�
kenso等。

三、怎么可以做好股票软件销售员,入手需要了解些什么？

要做好股票软件销售员，首先要学会选客户看人。
要记住，再好的股票软件，盈利能力充其量也只能达到一个中等偏上水平的操盘手
。
所以，选什么样的客户，相当重要。
一般来说，你要选择盈利能力较差，总体跑输大盘的客户。
这些散户是非常希望有一款软件来辅助他们的，这是一类比较容易开发的人。
比如说，去年大盘跌了20%多。
有很多客户被腰斩的，这类最适合开发。
而对于有一定水平的，甚至专业人士，去年能不亏，或者盈利的，我劝你就不要试
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图开发他们了。
如果他们盈利能力和你推销的软件盈利能力相当，傻子才会出钱买这样的软件，而
如果他们超过了你的软件，你向他们推销，无异于关公面前耍大刀，他们也许还会
认为你是个骗子。
说不定他们拿专业问题考你，你都答不上来。
所以，选择适当的客户人群相当重要。
很多业务员打了N多电话，销售量却不理想，是因为他们没有找到正确的人群。
要做好销售，不是逮到人就推销；
要能理解客户的需求才行。

四、炒股入门的新手开始的时候应该学些什么东西啊？对股票一
点都不懂怎么才能赚钱？

五、怎么制作一款股票软件？

自己如果会编写程序，同时自己有自己的选股模型其实也非常简单。
我以前也用过证券公司的软件里面自带的公式，好些模型无法实现，而且还出现过
数据缺失（同一个公式跑出来的数据完全不一样，当然也导致巨大损失）。
去年开始自己开始弄了个小软件在不断完善，目前一个选股模型跑完沪深两市数据
大概10-12分钟。
软件还是存在缺陷，没有把机器学习算法融入，模，工地上的事情忙完了（本人非
计算机专业，业余喜欢玩玩java，Python机器学习而已），把机器算法融入进去试
试。
上个自己的弄的股票软件的图片
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