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网上的股票咨询工作怎么样，做股票金融电话销售怎么样
？是骗人的吗？未来的前景怎么样？-股识吧

一、在证券投资咨询公司工作，干哪个比较好呢？我没有什么工
作经验。

问题也许不是你想做什么，而是针对你的实际情况能做什么，每一个员工都想做压
力小、薪水高的工作，可是这样的工作是否真的存在？如果喜欢证券这一行，可以
先从最基本的入手，不要怕辛苦，如果喜欢股票操作可以把操盘手作为自己的目标
，如果喜欢和人打交道就选择营销，如果比较耐心细致就做客户服务，如果细心有
条理可以做行政，还是要知彼知己，这样的选择才比较适合吧！

二、做股票金融电话销售怎么样？是骗人的吗？未来的前景怎么
样？

这个工作本身没问题，问题就是看你找到公司靠不靠普，现在金融公司鱼龙混杂，
你要了解好公司。
金融方面的工作待遇相比其他工作要高很多，做好的话，一年有车有房取老婆，呵
呵，不过一样要看公司是不是靠谱。

三、投资咨询公司的交易员前景如何？

投资咨询有限公司可不是投行。
主要进去后看看交易员的工作性质是什么的，有的就是单纯听指令的下单员，有的
就是招聘客户。

四、请问安信证券的咨询师是做什么的？业绩压力大吗？待遇怎
么样？有晋升机会吗？谢谢
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安信证券的咨询师主要是对证券开户，一些规范要求，风险教育等等交易性问题的
咨询，不能为客户买卖股票和荐股，有一定压力，主要是日常客户咨询工作，待遇
一般，看看能不能晋升操盘手或有资质证的证券分析师，那是待遇就会高些。

五、股票分析师的前景怎么样？

近十年，中国的证券分析师不容易做，什么时候中国金融市场足够成熟了，证券分
析师才会是吃香的职业，当然那是对分析师的要求也会提升很多。
如果你能进基金公司或大的证券公司做行业研究员，恭喜你，发达了，但是真的很
难进的， 再说证券行业的分析师，二级市场，全行业营销，分析师也有任务的，
不过形式不同。
首先说怎么成为分析师，对于宏观经济的分析，对于短线技术的研究，上市公司的
研究，这些是最基本的。
分析师是需要面对客户的，所以在和客户交流时能不能让客户信服很重要，
1：年龄要高一些吧，起码说明阅历高 2：长相气质要好吧，能使人信服。
3：说话要沉稳，沟通技巧要好，
尤其是第三项，非常重要，这个也需要长期与客户沟通中，才能锻炼出来的。
真的会形成气场的。
再说成为分析师之后，怎么开展工作，分析师不能在大街发单子，拉客户吧。
只能在营业部坐镇，等客户经理把客户拉回来，你来给他们讲课。
巧妇难为无米之炊，如果客户经理拉不来客户，你会感觉，想工作也使不上劲。
分析师是要讲求包装的，多上电视，广播。
这些都需要门路和资质。
总之，不好做的。
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