
股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

网络销售股票怎么做今天去面试了一家公司，是网络销售
股票的，请问是干什么的？-股识吧

一、今天去面试了一家公司，是网络销售股票的，请问是干什么
的？

就是通过电话、手机、电脑推销自家产品的工作，比较苦逼，底薪也不高的

二、网站的作用有哪些？

拥有一个企业网站是迈向互联网的重要一步，企业网站是企业在互联网上展示形象
的门户，也是企业进行品牌、产品宣传的重要途径。
一个企业没有企业网站就像一个人没有住址，一个商店没有门脸，这种感觉是非常
不好的。
那么企业建站的好处有哪些?大体就分为以下几个方面。
1、提升企业品牌形象 企业建站分为品牌官网及营销型网站，可无论是哪种类型的
网站，都会对产品及品牌进行展示，让用户对产品及企业等信息有了更深入的了解
，促进了企业品牌的传播。
在现在的数据化时代，企业网站的作用更类似于企业在报纸和电视上所做的宣传公
司本身及品牌的广告。
不过，对比传统媒介报纸和电视篇幅、时间的限制，企业网站几乎可以把任何想让
客户及公众知道的内容放入网站。
对比报纸上半个版面几十万或者电视几秒钟几十上百万的广告费用，企业网站的费
用，真的是太少了。
当然，网站和广告是两种不同的宣传方式，它们之间更多的是互相补充，而不是非
此即彼。
2、传播途径比较广 企业网站通过互联网，可以以低代价、便捷地方式，把产品或
服务的信息发向全世界的每个角落。
因为目前的互联网已经形成了全世界互联互通的格局，所以充分利用网络资源是企
业网站最强有力的宣传工具。
3、提供用户所需要的信息 企业的产品资料、服务项目、联系方法、地址，甚至是
支付方式，用户都可以通过企业网站找到。
这样只要用户对你的公司及产品感兴趣，就会通过网络找到，不需要专门人员在进
行解说。
所以，企业网站我们可以看成是通过上网这一低廉途径获取你的商业信息，让你在
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不需要大额花费的情况下就能进行企业或者商品的展示、宣传。
4、更好的服务用户及节省成本
如果你是机械类型的企业，那么可以把产品参数、售后服务项目等放在网上。
这样，用户可以自行查阅产品，减少传统纸张展示的机会。
同时，售后服务项目可以让电脑自动记录客户的查询和订单，无需让员工天天守候
，这无形中解放了人工成本。
而且，比如餐饮、旅游等，好多餐厅、景点都有自己的官方网站，我们不但可以一
键购票、完成支付，还能办理订餐、实时查看动态及变更订单等业务。
互联网方式的操作，不仅节省企业大量的人工成本，还能方便用户，让用户动态的
获悉到自己关心的信息。

三、如何做外贸

如果对流程都不熟悉(没有经验者)或者想靠网络来获取经验的人,不建议他做,因为
我是一个在上海有多年贸易公司工作经验。
没人可以通过几行字或者一本书就能把这些都说清楚！你需要的是：圈子！

四、上网买卖股票的事情！超级新手 教教我！

1.股票的网上交易都是通过证券公司的，你到证券公司开户后，证券公司会给你一
个帐号，同时将你的银行卡和证券帐号关联起来，你在网上直接将银行卡里面的资
金转入证券帐户，然后在网上操作买卖。
开户费用是根据你选择的开户公司决定的，一般在100以内。
2.开户之后你回家在网上下载这个证券公司的软件，安装，然后输入你的帐户帐号
秘密进入，将关联的银行卡上资金导入证券帐户。
在交易时间段（周一到周五，早上9点30到11点30，下午1点到3点）就可以买卖交
易股票。
3.交易费用 1.印花税0.1%
2.佣金0.2%-0.3%，根据你的证券公司决定，但是拥挤最低收取标准是5元。
比如你买了1000元股票，实际佣金应该是3元，但是不到5元都按照5元收取
3.过户费（仅仅限于沪市）。
每一千股收取1元，就是说你买卖一千股都要交1元 4.通讯费。
上海，深圳本地交易收取1元，其他地区收取5元 4.实用学习
股票基础知识讲座如何分析均K线：
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第一讲：*：//player.youku*/player.php/sid/XMzgxMzExNg==/v.swf
第二讲：*：//player.youku*/player.php/sid/XNDc3NDk1Mg==/v.swf
第三讲：*：//player.youku*/player.php/si 股票知识的书籍（电子版）网站，下面三
个站点的内容比较适合初学者，你看看吧。
*：//*8nn8*/zt/gssm/股市扫盲 *：//*left-in*/stock_study_1.htm股市入门基础
*：//finance.sina*.cn/stock/blank/xgmgl.shtml股民入市全攻略
先要提醒你，股票市场始终是有风险的，不是传说中那么容易挣钱的。
作为新手，不建议你一开户就购买股票，买股票不是你说的那么简单，都是一样，
股票也有好坏之分，要要筛选，这样你做股票才能挣钱，不然你盲目的买入，可以
说90%都是亏损的。
股票的买入和选择要根据你操作想法来决定，是做短线呢？还是做长线呢？在大盘
振荡的时候怎么做，在大盘稳涨的时候怎么做。
所以不是你单一的那么考虑。
比如说你要做长线投资，就是买了后放个2-3年的时间，选择这种长线投资的股票
就要看该公司的业绩，基本面，成长性，国家政策扶植等方面。
一般在中国的股票市场里面，大盘蓝筹基本都适合做长线。
如果做短线的话，你就要去看最近的题材炒作，政府短期的消息面，股票市场里面
资金的流向等消息。
这些东西我只是简单的说，具体说的话肯定说不完的！建议你每天可以关注下中央
的财经频道的报道，网络上可以选择新浪财经，东方财富网。
理论学习和时机操作要结合，作为新手，不建议你一开始投入太多，尝试的少量投
入，把理论和实际结合起来，这亿小分布资金仅仅当作学费，亏损了也不严重，挣
钱了更好，当你感觉自己基本摸清股票市场之后，再慢慢加大资金的投入！
希望建议对你有帮助，再次提醒你股票市场有风险，慎重操作

五、如何在网上操作买卖股票

买股票先要开户，目前股票开户有三种形式，一种是亲自带上身份证和银行卡去证
券公司办理，另外就是通过网上或是手机上办理，操作时会有证券的客服经理指导
的，非常简单。
买卖股票操作非常简单，首先将钱从开户的银行帐户转入股市（在股票交易软件里
点“银证转账”），选择一只股票，记住交易代码，在交易软件里点“买入”，输
入股数（和希望成交的价钱，点“确认”，等待成交即可。
买股票是100股起买（也就是1手），卖股票可以零股，没有要求。
股票操作技巧：第一，在买入之前，一定要参照一下股票的走势图，因为它是大众
投资心理的反映。
第二，在买入之前，先定好止损点，搞清楚你最多愿亏多少钱。

                                                  页面 3 / 5



股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

切记照办。
第三，选择临界点，记住你不可能每次正确，所以入场点的获胜概率应大过失败概
率。
第四，最好在升势或突破阻力线，准备开始升势的时候买入。
第五，绝不要在跌势时入市。
第六，不要把“股票已跌了很低了”作为买入的理由，因为不知道它还会跌多少！
第七，不要把“好消息”或“专家推荐”作为买的理由，特别在这些好消息公布之
前，股票已升了一大截的情况下。
股市有风险，新手入市前期可先用模拟软件去练练，从模拟中找些经验。
看看成功率好不好，找出正确的炒股方法，再学习修改交易系统，再模拟直到成功
率达到90%以上，在模拟账户上盈利50%~100%左右，自己觉得可以了再去实盘操
作。
我刚入门那会也是用牛股宝模拟炒股这样学习过来的，效果还不错，愿可帮助到您
，祝投资成功！

六、怎么样在网上进行股票买卖？

开个证券账户就可在网上操作了
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