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不同基金销售渠道的优劣势：我国开放式基金销售的渠道
有哪些？谈谈你对自己未来的投资理财计划。-股识吧

一、为什么商业银行目前是我国基金销售的主渠道

1、商业银行完全具备基金销售的主体条件和客观优势，2、商业银行的渠道优势和
目标群体是基金销售的重要资源。
3、商业银行具备基金发展的政策优势和专业条件。

二、买卖基金的渠道主要有三个，它们各个优缺点怎么样的？

买基金主要有3种途径，按照申购认购手续费的高低的排列分别是： 1、在银行柜
台申购，比较方便省事安全，缺点是付出的手续费用最多，一般不打折！ 2、在证
券公司申购，可开基金账户申购，也可开股东账户申购，由于竞争关系，手续费基
本会打折，缺点是不像银行网点那么多，一般只有大一点的城市才有证券公司。
3、在基金公司的网站申购，需要提前办好银行卡并开通网上银行，在网页上申请
开通基金账户。
操作略繁琐一些，不过手续费基本都打折，而且比较低4折左右。

三、二级市场买卖基金比起直销网或其他渠道申购赎回有哪些优
点

二级市场交易基金产品，费用低一些。
简单方便，有证券账户即可交易，而且是实时交易。
速度快，成交也快。
申购就麻烦一些了，但是有时候费率相差无几，但是过程繁琐。
就算网银交易也没有二级市场交易灵活。
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四、私募基金的销售渠道有哪些

展开全部私募基金的四大销售渠道：第一种，私募自行销售。
这类销售方式一般适合那些号召力大、市场影响力强的私募基金管理人，比如拥有
明星私募基金经理、业绩突出产品、券商明星分析师等的私募。
第二种，经纪商销售。
这类经纪商包括证券公司及期货公司等，他们一方面对投顾比较熟悉和有信心，另
一方面还能通过销售私募产品获取一定的佣金收入、通道收入及服务收入，同时提
升结算量、规模存量等业绩，因此经纪商跟各大私募有着比较强烈的合作意愿。
第三种，第三方平台销售。
第三方平台都是专业的私募产品销售机构，因此有着其他渠道无法比拟的几大优势
：拥有各类风险收益偏好不同的高净值客户，因此可以根据客户的实际需求提供更
加匹配的产品，另外还能在法律允许的范围内，借助平台及合作方的力量为私募基
金向合格投资者开展一定程度的宣传。
第四种，银行销售。
银行不仅自身拥有强大的资金池，同时还拥有强大的高净值客户资源。
所以保收益型结构化产品的优先资金一般都可以直接对接银行资金池的资金，银行
的高净值客户对银行信任度高，因此银行在推荐私募产品时具有得天独厚的信任优
势。

五、我国开放式基金销售的渠道有哪些？谈谈你对自己未来的投
资理财计划。

这个问题很适合我回来，呵呵！分为两种：1、直销（基金公司网站直销、或者是
基金公司开设的理财中心购买）2.代销（银行渠道购买、银行网站购买、证券公司
购买）我认为基金定投是一个比较好的理财方式，正所谓积小财成大富、聚沙成塔
！每月定投不超过你工资的20%。
定投十年，年化收益率大部分在18%左右
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