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私募基金经理是做什么的—基金经理是干什么的？-股识
吧

一、基金经理是干嘛的

经营基金的

二、基金经理是干什么的？

简单的说，就是你所购买的基金的管理者和运作者，它负责基金投资品种的分配和
选择，基金业绩之所以有差距，主要因为基金类型不同（股票型、债券型和货币型
），另外一个很重要的原因就是基金经理人的投资策略和投资水平的差距，说得直
白一点，就是选股的水平。

三、谁能告诉我基金经理天天都在干什么吗

长期持有指的是几年以上，才4个月，看不出效果。
。
。
央视2台经济半小时曾经播放过基金经理一天的工作。
1、首先将通信设备上缴，放到特殊的柜子里，上班时间不允许与外界联系。
2、看报，读新闻，将自己认为有用的信息收集起来3、开会，基金经理和研究员相
互沟通（主要是关于股票的目标价位之类。
。
。
）基金经理选的股票都是研究员团队提供的股票池里面的，不能选其他的股票4、
基金经理的工作就是发布指令，什么价位操作什么股票。
。
。
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四、私募基金管理公司主要业务是做什么

展开全部私募基金公司的投资方向也分很多种。
有的私募基金是投资于股市的，那么主营业务就是待客理财或者是运作小型基金。
赚取管理费或收益分成。
有的私募基金是做VC，也就是风险投资的，那么主营业务就是风投本身，财务投
资。

五、私募基金公司里面主要有哪些工作？？具体详细的介绍一下

展开全部你这问题太笼统，不知道该怎么回答你。
你问的“有哪些工作”不知道指的是在问有哪些职位还是有哪些具体的工作内容。
简单跟你说一下吧，他要分不同的私募基金，证券类私募基金，分为两大部分，一
行政、业务部，这跟大部分公司是一样的，也是需要处理一些日常性工作。
二 技术部 主要是做交易，有基金经理、基金经理助理、分析师、分析员、交易员
、风控总监、调研员等希望能帮到你，不明白的再问我。

六、（PE）私募股权投资经理的 薪水待遇如何的？
有知道的来晒晒吧～

据我的了解，投资经理薪水待遇一般都在20万—80万之间！！！这更多是跟自身的
能力相关，如果，你能独立操作整个项目，从项目的来源到项目的退出，都是你自
己带领团队做的话，并且是你自己有跟投的话。
项目如能成功退出，那你的年薪上百万都有可能。
不过，我估计你能做到这步，一般都会找合伙人自己开公司的。
如果，你的能力水平，仅仅是跟进项目，回答投资委员会的问题，顶多是个项目实
施人员，年薪也就10万左右吧。
其实，很多东西是不用晒的，自己有多少本事，就注定你能拿多少的薪水。
毕竟，那是别人的能力，别人挣那么多，不意味着你也能挣这么多。
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七、民间经营合伙私募经济是什么?

朋友， 你好！ 提这个问题很好，遍地开花，是要说说到底是什么回事.

八、房地产私募基金中做业务拓展的与做投资经理的人在工作内
容上有什么区别？

我所理解你所说的业务拓展就是市场方面的工作，包括产品募集（销售）、推广、
营销方案的策划、合作机构的开发与维护等。
投资经理的工作主要包括分析经济形势、设计投资项目、财务的分析与预测、项目
尽职调查、编写调查报告及可行性研究报告和框架协议相关内容等。

九、私募基金或开发商的投资经理工作一般是怎样的

一、投资部内部事务1、总部标准制定。
比如某个城市、某类项目IRR达到多少，净资金收益率达到多少才能做？才能上报
集团推进等。
这些标准都是需要总部投资部制定的。
2、总部投资线流程制定。
每家公司都有自己的规章和制度。
对于投资线尤其如此，什么类型的项目怎么推进，要哪些领导批准，需要哪些关键
指标达标等等。
二、有关投资技术性事务1、项目调研无论是城市分公司推送的项目还是总部自己
推进的项目，都需要对该片区做调研，做可行性研究报告，给领导做决策。
2、经济测算这又分为两块。
总部经济测算和项目经济测算。
总部经济测算就是说总部有多少钱可以用，能融多少资，平摊到项目每个成本控制
在多少，利润多少等等。
项目经济测算其实就是微观的，某个项目，能赚多少钱，要花多少钱。
年IRR/净资本收益率/净租金收益率等等。
三、有关投资外部事物1、政府关系这个不用解释了。
。
。
。
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哪家投资部不处理政府关系？2、业主方关系这个在我们公司比较特殊，因为做产
业地产会有很多收购旧厂房的项目。
而被我们收购的项目公司的母公司叫做业主方。
一般来说，如果是很好的项目，业主方是甲方，比较强势，我们比较弱势。
如果是业主方比较缺钱，急于出手项目，而项目地段和品质并非极品，我们比较强
势是甲方，而业主方是乙方则比较弱势。
这个根据不同的项目而定的。
3、资方关系我们的投资部偶尔会兼具融资的一些功能。
也经常和银行、信托、基金打交道。
给资方看我们的调研报告与经济测算报告，让他们参与投钱。
我们叫做撬动杠杆做项目。
4、拓展项目上述三种关系糅合在一起，是完整的拓展项目完成项目落地的过程。
无论是在基金做地产投资经理还是在开发商做地产投资经理，都是一件逼格比较高
的事情。
因为这份工作不仅需要内功（调研、经济测算、法律、财会、金融），也需要一定
的情商（上述三种关系的维护，如何想尽办法让项目落地减少来自政府、业主方甚
至是自己公司内部的阻碍）。
我个人很喜欢这份工作，很具挑战，也很锻炼人。
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