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股票电销怎么找顾客~电话销售怎样才能找到客户?-股识
吧

一、证券公司的客户经理该怎么去找客户？希望前辈们给我点方
法

我们干的时候比较简单直接去银行弄个咨询点到时候自然会有人来咨询，比较于心
不忍的方法就是发动亲朋好友，哪怕是开了户不交易，先把任务金额完成再说，或
者是去各大门户网站发布信息，说说在你那里开户的有点，不管是低佣金还是送奖
品什么的，反正得有点招揽客户的本钱，这工作不好干，努力混吧，干得好两三年
就出头了，当个市场部经理或是区域经理什么的，即使当个组长也轻松不少。
（原创，采纳希望好评，谢谢）

二、房产电话销售实在找不到意向客户怎么办

找客户有多种方式，在这里班门弄斧了。
1、通过在银行设点，来银行办理业务的客户是一群不错的潜在力量2、在各大超市
（地方的超市，因为像沃尔玛、家乐福一般不做这种合作）设点，给光顾超市的顾
客做宣传3、在网上找客户，通过QQ等方式也是不错的选择。
但是证券公司原则上是不允许通过QQ联系客户的另外，现在很多客户非常看重佣
金的，你的方式可能有点问题。
如果你的佣金低，是一个不错的公司

三、电话销售怎样才能找到客户?

是一个二手房销售员，每天也都苦恼没有客户，这事情一直困扰了3个月，马上就
放弃的时候，忽然灵声机器人出现了，帮筛选出意向客户，每天拨打八百多个电话
，能给二十来个意向客户电话。

四、股票经纪人有那些方法寻找客户？
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首先就是找自己的熟人，以及熟人的熟人在人流量大的地方和时间在路边摆桌子，
给中小投资者提供免费的咨询

五、电话营销怎样探寻客户的真正需求?请详细列出几句经典的
话

这个我无法回答你，因为我不知道你是做什么工作的，个人意见，你现了解了自己
产品的各个方面知识，他有什么用啊，用在什么地方啊。
然后你在找能用到你公司产品的 公司，这样你不就知道他的需求了吗，如果产品
没问题的话，那就是他收了人家的钱了。
他是老板的话，你这个时候就和他谈，他和你合作有什么利润，如果是采购或别的
职业的话，就 谈谈回扣什么的。

六、证券经纪人怎么找客户？

找客户有多种方式，在这里班门弄斧了。
1、通过在银行设点，来银行办理业务的客户是一群不错的潜在力量2、在各大超市
（地方的超市，因为像沃尔玛、家乐福一般不做这种合作）设点，给光顾超市的顾
客做宣传3、在网上找客户，通过QQ等方式也是不错的选择。
但是证券公司原则上是不允许通过QQ联系客户的另外，现在很多客户非常看重佣
金的，你的方式可能有点问题。
如果你的佣金低，是一个不错的公司

参考文档

下载：股票电销怎么找顾客.pdf
《入职体检后多久可以拿到股票》
《买股票买多久可以赎回》
《定增股票一般需多久》
《股票涨30%需要多久》
《高管离职多久可以转让股票》
下载：股票电销怎么找顾客.doc

                                                  页面 2 / 3

/neirong/TCPDF/examples/output.php?c=/author/68205713.html&n=股票电销怎么找顾客.pdf
/subject/7842.html
/subject/8775.html
/store/8856.html
/article/9539.html
/store/9995.html
/neirong/TCPDF/examples/output.php?c=/author/68205713.html&n=股票电销怎么找顾客.doc


股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

更多关于《股票电销怎么找顾客》的文档...
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