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客户股票亏了什么话比较愿意听_我有朋友买股票亏了很
多，该怎么安慰她/他呢？-股识吧

一、如果向客户报错了价格怎么办？以及交谈中应该注意哪些问
题？

这个没办法的，一定要在你知道后的第一时间非常抱歉的告诉他价格报错了。
如果是报高了其实还卜会狠严重，要是报低了，你再跟客户说价格低了，我要更高
的价格，这个人家就会比较不舒服，这是人之常情。
当价格差卜是狠大的时候，你就要跟他忽悠，比如说这是第一次合作阿，或者说量
比较少阿。
下一次合作或者能下多少多少数量的话可以给你这个价格。
要是真的相差狠大，就不大有办法了。
这时候要卜是老客户，你就跟他说我报的是哪款哪款，把别的产品给他看看，争取
尽量给客户多留点印象。
一般来说，老客户是卜会介意这种问题的。
开发新客户本来就难，也不必认为是你价格报错的原因。
真正想和你交易的人说实话也卜会来介意这个东西，何况人家肯定也是比较了解行
情的，老实说就好。
不过也有情况是客户在那狠忙，这时候你就简洁明了的道歉纠错就可以了，千万卜
要多做无谓举动。

二、我是一家股票投资咨询公司的投资顾问，如果推荐给客户的
股票亏了的话该怎么样向客户说才最好呢?

我分不清你是不是一个专业的投资顾问，因为专业的投资顾问是不会这样问的，这
是由于专业的投资顾问在预测时往往含糊其辞，不会明确地告诉你这只股票的涨或
跌，只会说些废话，而推荐的股票跌下来那更是应该的，只有这样她才会有饭吃，
至于原因我想我不说大家也知道的。

三、股票跌了怎么回答客户的回答
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按该股的走势、趋势如实回答较好。
（当前的国际政治、国内、外经济形式不乐观。
）

四、股市谚语，俗话！

1、买的是徒弟，卖的是师傅；
2、涨时看势，跌时看质；
3、反弹不是底，是底不反弹；
4、高位利好，撒腿就跑。
低位利空，大胆冲锋。
我刚开始学，就这点积累，全部奉上，求分！

五、股票客户亏了怎么维护

认亏，换股再赚回来。

六、如果对方说股票跌了，要怎么回答比较好?

我觉得还是找机会叉开话题吧，说什么都不好。

七、遇到推荐给客户的股票跌了该怎么与对方交谈

认亏，换股再赚回来。

八、我有朋友买股票亏了很多，该怎么安慰她/他呢？
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不用安慰，他会自然痊愈，只要还在股市 伤心的日子还多着呢
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