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哪些上市公司的生意模式好.现在要开什么公司的盈利会
比较大呢？-股识吧

一、现在要开什么公司的盈利会比较大呢？

没有的以后都会有盈利，真的。
第一个吃螃蟹的都是好样的，而且都会成功。
麦当劳，肯德基，告诉你西北地区第一次开肯德基，爆满。
别以为小县城就不会有盈利。
没吃过，第一次，都会掏钱。
最好做你们县城没有的，但是大家消费的起的，看县城的经济。
麦当劳，肯德基可以的。
吃的话，最好开羊肉火锅店，引进好的羊肉，四川本地养不多。
饮食方面四川太多了。
盈利竞争好强。

二、273的核心商业模式是什么？

不赚差价，成为交易服务者，成为交易平台轻模式，资金需求低，管理环节少，易
复制，不介入买卖，不承担跌价风险。

三、采用什么模式的企业应具有较强的资源和营销实力

采用市场的全面覆盖式的企业应具备较强的资源和营销实力。
市场覆盖率是指产品在潜在销售网点的覆盖比率，它与市场占有率虽是两个不同的
概念，却有着密不可分的关系。
市场占有率的大小是产品销售业绩的评定指标，而市场覆盖率又关乎着产品在销售
网点的覆盖比率及产品的知名程度，这便间接影响着市场占有率，关乎着产品的终
端销售成果。
在市场经济的时代，市场竞争是不可避免的，在有着巨大市场潜力的休闲食品业中
更是极其激烈，如何在激烈的市场竞争中脱颖而出，并且始终走在行业前沿，这是
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每个企业都十分关注的问题。
在分销网点遍布全国的情况下，最大程度的保证市场覆盖率，便能打响产品知名度
及信誉度，使产品的市场占有率得以提升，从而增加市场份额，使企业产品在众多
同类中脱颖而出，为消费者所喜爱，最终促进企业的全面发展。

四、当前最有效的公司运作模式有哪些？

五、要做什么生意才能快速成为上市公司

TMT行业 ！ 找对风口。
估值就高，

六、有什么比较新颖的商业模式？

在这里我要说一个比较新颖的商业模式，就是圆枫驿站的集收发快递、洗涤、电商
平台和社区团购于一体的，新型快递驿站。
这个商业模式可以做到环环相扣，每个环节相互带动，吸引客流，创造最大的收益
。

七、当前最有效的公司运作模式有哪些？

很土的一样方法也是很有效的方法.做领导的一定要有亲和力.不一定会什么.能拢住
下属的心就行.一个做为领导上层的人.应该做出来的是刚正不阿.公私分明.说的是管
理.就是能笼络人心.内部管理跟上去了.公司业务运转自然就会事半功倍.(除非你招
的下属全是吃白饭.连基本业务技能都不会的那种)
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八、什么是最佳商业模式

一个好的商业模式要符合五个标准：定位准、市场大、扩展快、壁垒高、风险低。
1. 定位 定位最重要的目的就是找到细分市场，
为这个市场提供满足顾客需要的、有价值、独有的产品， 让顾客愿意为此付费。
在设计你准备提供的产品或服务时， 最关键的是：
你的产品满足了顾客哪些方面的需要?产品本身为客户创造了怎样的价值?
顾客为什么愿意认可该价值而付费? 这是产品设计的核心所在，
也是定位分析之后的最重要成果。
2．市场
不是随意找一个细分市场提供所需的产品和服务就算一个优秀的市场定位，
关键在于， 要寻找一个快速、大规模、持续增长的市场，
这是确定是否为优秀市场定位的一个关键标准。
3. 收入扩展 这是很多商业模式在设计时最容易被忽略的一个问题，
也是决定该模式是快速增长还是平滑缓慢的最关键环节。
任何一个公司的收入规模根本上都是取决于客户数量及平均客户贡献两个因素。
要想快速增长， 就要设计能快速增加付费客户数量的各种策略，
或者是提高平均客户贡献额。
从商业实践的角度来看， 真正起到关键作用的是客户数量的扩展速度。
因为如果不能够大规模复制， 从单一客户身上即使获得再高的收入也是枉然。
4. 壁垒 即使具备了上述三点， 但却发现有很高的行业壁垒无法攻破，
那也只能是黄粱一梦、望洋兴叹；
或者谁都可以进入这个让人摩拳擦掌、前途无限的市场，
那凭什么你会取得成功呢? 所以， 一定要扪心自问： 为什么是你而不是别人?
好的商业模式一定要和自身独有的优势紧密结合。
很多企业之所以发展到一定阶段就出现问题， 就是没有考虑到后进者的壁垒，
很容易被人赶超。
5.风险 就是要综合评估可能面临的各种风险。
特别值得注意的是，应当设计最大的可能性使自己成为所要进入领域的No.1。
如果从一开始就要采取追赶策略，而且还很难确保成为第一，那么最好的决策就是
放弃这个目标定位，重新确立新的细分市场。
优秀的商业模式应当具有发展成为龙头和链主的最大可能性，而不是在开始发展时
就受制于人。
评估风险的目的并不是回避所有风险。
事实上， 几乎所有重大的商业成功无不是冒着很多不确定的高风险取得的。
正所谓：“不入虎穴， 焉得虎子”， 与机会伴随而来的必然是相应的风险。
评估风险的最终目标是要识别出所有可能的风险、制定相应的应对策略，
使得风险都能够可控和被管理。
换句话说， 我们要通过有机地利用风险、规划风险和管理风险来创造商业奇迹。

                                                  页面 3 / 4



股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

一个优秀的商业模式需要考虑的方面有很多，
但是这五条应该是最基本和最重要的。
而且优秀的商业模式既不是一蹴而就的，也不是一成不变的。
一个优秀的商业模式需要在实践中不断尝试、不断修正甚至是不断试错才会变得日
益完美；
另一方面， 一个已经十分完美成熟的商业模式也许会随着产业环境和竞争态势的
变化而显得不再适应， 因此需要进行新的设计和调整。
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