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作为美容院股东有什么好的建议；给美容院提的意见-
股识吧

一、我在美容院老板让给公司提意见求怎么提

作为一个销售，首先亲和度要好，首先要把顾客与你之间关系拉近，能拉多近有多
近，能让顾客主动叫你"妹"，你明白这个道理么，也就是如果你做不到亲和度，那
只能证明你不适合，如果你能做到，你叫姐用你推荐产品她会不用么，很简单，销
售就是销售感情！事情简单化，只要你在做想到我对你说的这句话，你以后会很轻
松的赚钱！

二、我开个家庭式美容院，生意不好，怎么办？继续坚持，还是
关门去打工。

很正常，因为你没有经营思路。
现在很多人都面临着生意不好或者是缺少员工或者招来员工做事没效率的问题，究
其原因，无非是四个字：不会经营。
现在每行每业竞争都很厉害，再也不是打开门以后生意就上门的时代了，我接触美
容院行业这些年来，可以说是每年都看着市场变的越来越残酷，很多人生意越来越
难做，这是很正常的，那么问题来了：现在需要做美容有养生意识的人越来越多，
那怎么才能让生意好起来呢？第一、你要有自己一套完整的经营思维，要清晰我们
的店铺定位、客户群体、周边环境、经营方式；
第二、有一套成熟的薪资模式。
现在市面上很多店的薪资都是千篇一律，如果你也是那样，那将毫无竞争力而言，
你很难激发员工的激情和动力，有能力的人挣钱欲望也会比较大，她不会局限于这
点手工费的。
第三、很强竞争力的服务体系。
项目很多店里都有，你很难说自己店里的项目是唯一的，那能改变的就是提高自己
的服务，但是这种服务并不只是热情，比你热情的人多了去了，怎样给客户舒服、
专业、完善的客户体验才是最重要的，这是一门学问，谁先拥有，谁就能带给客户
不一样的感觉。
第四、完善的销售流程。
以后所有店面都将进入销售类型的经营体系，老板懂营销，员工懂营销，怎样去拓
客，怎样去留客，怎样去锁客，怎样能在客户不反感的情况下提升客户的消费欲，
怎样绑定这个客户觉得只能在你这儿消费，或者不在你这儿消费她会有亏欠感，很
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重要，如果店里不懂这个，那想做好做强，真的很难，可惜的是很多老板都不会，
更别说员工了。
所以未来经营好一家美容院很累，需要不断的完善不断的成长，只有不断的学习，
摆脱传统思维，做好各方面的细节，你才有可能让生意好起来，当然，话说回来，
现在市面上绝大部分老板都不懂，所以，把握住起来，想起来也很容易，而且可以
简单给你提个建议，这种家庭式的美容院，我建议你做渗透式促销活动，要比外出
拓客效果来的好，祝你生意兴隆~

三、美容师怎样做好销售？

作为一个销售，首先亲和度要好，首先要把顾客与你之间关系拉近，能拉多近有多
近，能让顾客主动叫你"妹"，你明白这个道理么，也就是如果你做不到亲和度，那
只能证明你不适合，如果你能做到，你叫姐用你推荐产品她会不用么，很简单，销
售就是销售感情！事情简单化，只要你在做想到我对你说的这句话，你以后会很轻
松的赚钱！

四、美容院如何留住新美容师？

。
其实在员工招聘上可以遵循一个原则：招的快的，学得快的，走的也快；
招的慢的，学得慢的，走的也慢。
凡是有美容工作经验的，个人综合素质好的，这样的人群都有自己的思想和一些固
有的习惯，在我们改变她的过程中困难非常多，即使我们成功了也是暂时的，因为
她会把我们的店当成是跳板，一旦有一天我们不能满足她的某一需求，结局就是她
离开你，而且在走之前还会把店弄得鸡犬不宁，让你后悔都来不及。
因此，在招聘美容师的时候，不要单纯的考察美容师的技能或者是美容知识，更应
该从她之前的工作经历中去了解她真正的想法。
不管这位美容师能力多么优秀，但是如果沉不下心来，心态浮躁，也不能任用。
找工作的人很多，可是到底什么样的员工才适合在我们美容院工作呢？首先在招工
的时候，遵照两个标准：一是首先选择能在我们美容院工作两年以上的员工；
二是选择在培养过程中具备可塑性，能够完成从初级员工到优秀员工的成长经历。
只要具备以上两个条件，关于其他方面我们都可以放宽政策（除原则方面，例如：
人品，身上有明显残疾等），只有这样的员工通过培训才能给你创造属于你的那份
利润，才有可能成为你的长期合作伙伴。
二、让新美容师得到成长和发展，帮助美容师得到顾客的信赖。
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在店内，老板是一名给员工提供工作环境及发展机会的投资者，在员工成长的过程
中起到的是引领指导的作用。
在员工留与去的环节上并不能够起到决定性的作用。
是金钱和发展空间留住了员工。
挣钱是基础，发展是目标。
当然老板还要有“舍得”的观念，前期培训期间，要付出一定的金钱，只有懂得先
付出后回报的思想意识，员工才会踏踏实实给你工作。
并且在新美容师工作初期，很容易产生退却心理。
做美容师是很幸苦的，每天要做几个客人，特别是一些体型偏胖的美容师，如果做
美体，做起来时会很辛苦，而且工资主要是靠买卡的，销售压力也很大。
因此，作为美容院老板，尤其需要注意这部分美容师的心理变化。
同时，顾客是员工挣钱的源泉，只有稳定的客源，不定期的转介绍及持续的产品销
售才可以满足员工寻求更高发展的基础心理需求。
因此在留住员工上我们必须要有方法：培养员工掌握技术，给顾客作出效果的一技
之长，帮助员工养成一套满足顾客，发展顾客的生活及工作习惯。
三、及时的给与鼓励和支持对于新手美容师

五、学美容去学校好还是美容院好。。。。？求推荐

建议去美容院学习通俗一点，美容院在你学习期间至少还能拿一个最底层的工资，
去学校，那你就要往上交学费。
还有，美容院能更好的锻炼你，会给你找一个专门的美容师带你，就是当你师傅。
在学校呢，一个老师要负责很多学生，在学习速度上美容院更好些。
在美容院学习完毕，你可以直接留下工作，在学校学习完，你还要出去找工作，或
者是被学校分配。
时间就是金钱，建议你选择美容院。

六、2022年开美容院的话要注意什么？

美容院加盟品牌-
绿瘦美学馆提醒，2022年开一家美容加盟店一定要做好以下几点：
1、为自己的美容加盟店定位 在美容行业火爆的当下，美容项目有很多。
在开店前一定要先想好自己是做面部的还是做身体的；
是做低端的还是做中高端的。
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只有定位好，找项目和品牌的时候才会更有针对性，才会更省时省力，早日找到称
心如意的美容加盟品牌。
2、选择好的美容加盟品牌 新手加盟美容院要选择知名度高的加盟品牌。
也许有人会说，可以不加盟，自己开美容院也会成功。
这固然不错，但是就如今美容行业的整体来看，开美容院选择就远比自己一个人打
拼要强的多，只有走的稳，才能让自己的店发展的更好。
美容院加盟行业经过十七年的发展，沉淀出一大批的美容院加盟馆连锁加盟品牌，
但也有一些假冒伪劣实力不强的品牌看中美业加盟前景混水摸鱼。
因此在选择品牌的时候一定要选择知名度高的品牌。
3、了解加盟品牌的售后服务和加盟政策 现在的美容加盟品牌太多，鱼龙混杂，以
致于一不注意就可能入坑，所以在加盟品牌的时候一定要多考察，了解该加盟品牌
的售后服务和加盟政策，选出适合自己的品牌。
绿瘦美学馆加盟采用整店输出模式，有全套成熟的市场支持体系作为支撑，发展至
今已拥有2000余家加盟店面，深受消费者喜爱，是受消费者信赖品牌，也是2022新
手创业加盟美容院的不错选择。
温馨提示：如果您正在寻找美容养发加盟项目，不妨选择一个让您省力、省心的品
牌。
现在加盟绿瘦美学馆，即可获得免费选址、店铺设计和装修的指导，除此之外，绿
瘦美学馆总部还将提供技术培训、产品和仪器配送、开业指导、新店拓客等，还可
以获得专业的美业管理系统，做到专业管理客户，轻松赚钱，真正做到一站式扶持
，让您在创业路上少走弯路！

七、给美容院提的意见

一些使得美容院业绩提高的建议，想要成为美容院老板受欢迎的员工，可以上中国
美容人才网查看更多信息。
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