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在股票群 如何挖客户；我是做股票咨询的
怎么才能快速找到客户-股识吧

一、我是做股票的，但我是新手，怎么才能找到客户

股票是你购买上市公司股权的一种凭证，它目前主要通过交易所办理买卖的过户手
续，它的利润和风险是对等的，风险自己可以进行相对控制（止损），如果你想参
与到股市中的话，就先拿90元去证券公司开立股票账户，再用你的证券帐户进行买
卖，欢迎加入炒股行业，为股民队伍添加新生力量，但作为新手，建议以自己闲钱
的一半左右参与股票买卖为宜，买股最好买只总股本在3亿以下高景气度行业的个
股，操作上以中长线为主，最好先下载个行情软件，模拟买卖一段时间，做好笔记
，认真分析总结，感觉把握较大后再进行实盘操作，保持好心态，不要急于求成，
建议在大盘明确的上涨趋势中买入股票后中线持有，尽量减少操作频率，趋势转变
后清仓离场持币观望，震荡市中半仓操作为宜，买股最少得买100股，现在市场上
最低价的股票一般在4～5元之间，现在把具体的开户手续告诉你，希望能给你提供
一些帮助， 1带上身份证和银行卡（该证券公司认可的银行的银行卡）去你认为方
便的证券公司的营业部，填写开立股票保证金账户申请书。
2，购买股东卡（上海交易所的股东卡为人民币40元，深圳的为50元），
3，签定三方托管协议及其它相关协议。
并要求开通网上交易。
4，下载该证券公司指定的交易和行情软件的客户终端。
5，在证券交易时间内利用交易软件（打开交易账户）把银行卡里你准备用于买入
股票的资金转入股票交易账户， 6，选取你自己准备买入的目标股，在交易时间内
利用交易账户进行委托买卖，委托买入必须以100股（简称一手）为单位（或是100
股的整数倍）进行委托，不然的话，就是无效委托，卖出股数不限， 7，当天卖出
股票后的资金可以即时再用来买入股票，但当天不能转走，只有下一个交易日才能
进行转帐， 8，股票的买卖成交后都得向你开户的证券公司缴交佣金，佣金的费率
由你和证券公司先行协定，目前大慨在0.1%～0.3%之间，
9，现在卖出股票时还得按成交额的0.1%向国家缴纳印花税，
10，购买上海交易所的股票还得按每100股向上海交易所缴交0.1元的过户费。
11，以上所交的税，佣金，过户费等都由电脑在你买卖成交时自动扣收。

二、我是做股票咨询的 怎么才能快速找到客户
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一个是去其他证券公司买资源，一个是打广告，一个是去QQ群加群拉人，望采纳

三、股票业务员 怎么 能找到客户？？

证券公司的吧 银行开户是需要运气的 另外就是
多跟大堂经理和银行的一线业务员沟通 他们都会有大量的客户在手里
如果银行的人愿意帮助你 你开客户就不存在问题 大户也是大大的有的。

四、如何在证券公司挖客户

不用卖股票只要到原来的公司做一个转户手续
从A公司转到B公司上海的股东账户撤销指定 深圳的账户转托管转户以后
以前买的什么股票还是什么股票

五、股票怎么找客户？

证券公司的吧 银行开户是需要运气的 另外就是
多跟大堂经理和银行的一线业务员沟通 他们都会有大量的客户在手里
如果银行的人愿意帮助你 你开客户就不存在问题 大户也是大大的有的。
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