
股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

怎么叫客户买股票，如何用最快的方法使顾客向你买股票-
股识吧

一、如何拉客户炒股

用赚钱效应引诱，和经济危机威胁。

二、如何用最快的方法使顾客向你买股票

找到目标客户及成功了一半。

三、如何向客户介绍炒股票?求告知？谢谢

你可以推荐他们去看下神牛炒股票，
是首家将权威证券报合一的炒股APP，致力于为广大散户提供每日股票投资服务。

四、举例说明证券公司如何帮助客户买卖股票

应该叫做委托买卖 客户下单委托到开户证券公司，证券公司交易软件或者交易员
接到指令，再下单到交易所，这个过程非常短一般就是一二秒钟。

五、怎样才能拉拢客户的心去买股票，愿意和你合作

一己之见：目前股市的状态，已让很多散户的信心逐渐缺失了，被阵阵暴风雨似的
的狂泻打击了。

                                                  页面 1 / 3



股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

对普通投资者而言，你的炒股策略，需让客户深深地感觉到：亏本金的风险小，其
次是盈利。
祝福楼主，兴旺

六、怎样说服客户开通股票账户

你有足够的佣金优惠 每天的新闻时讯提供 给股民免费的基础培训
以及每周的分析师荐股的话 说服就不难

七、怎样在银行找客户炒股票

呵呵 证券公司的吧 银行开户是需要运气的 另外就是
多跟大堂经理和银行的一线业务员沟通 他们都会有大量的客户在手里
如果银行的人愿意帮助你 你开客户就不存在问题 大户也是大大的有的。
预祝你成功！！

八、怎样去说服顾客来公司买股票啊、？

LOVE 怎样去说服顾客来公司买股票啊、？ 现在要让顾客光临你的公司开户。
其实只有两个最基本的途径一是佣金比别人低（但是也有最低限制）这个不能够成
为长期吸引顾客的因素。
第二我认为这项很重要，服务！能够为客户提供水平高于其他证券公司的优质服务
那就是吸引新顾客和保住老顾客的法宝。
就算你佣金比别人高点，如果服务远强于其他公司，能够让客户得到更多实质性的
服务挣更多的钱，这才是客源不断的最终法宝。
所以说服客户的重点都是落在服务上。
以上纯属个人观点请谨慎采纳朋友。

九、怎么向客户推股票
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加强自己对股市的学习，了解各方面的信息，否则你很难在证券公司混下去了。
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