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股票销售客户被套怎么说_如何解决股票被套-股识吧

一、如何解决股票被套

你一定是个新股民.我跟你直接说真话！
股票被套是什么?当你的股票现价低于你的成本价时，你就被套了！ 1.低位补仓是
一种很主动出击的做法，但是这句不是大实话！真正的补救措施是，高抛低吸！做
T+0，如果你不是高手，建议你不动！越动越错！
2.股票被套的最大原因有两个主要的！ 技术面走差，大盘做头，不知道跑的这论行
情1月19日都没卖股票的人注定要被套！ 基本面走弱：比如业绩变差被ST处理
都会让散户被套！ 解决股票被套?如何解决！? 最有效的方法是，短期不操作股票
，当大盘上升形势确立，根据个股特点，选择立即补仓或是选择飞马换身！
问题之外的话：本人真心想帮你，给你说几句最有效果的话！
目前你需要学习的是 什么是头部? 什么叫头部?
逃不了头部的，注定会被套！所以，希望你新年发财，祝你好运！

二、股票被套是怎么回事

买入后亏了是被套

三、我想知道股票被套是什么意思？

你5块买了一个股票，之后变成了4块，那么你就是被套了。
如果想解套，有几种方法：
1、放着不懂，等股价升到你原先的价格去，卖出，回本，就是解套。
2、假设你5块买了1000股，成本是5.01，之后掉到4块，你在4块的时候，再买入100
0股，成本就会被拉低，变成4.5，就是你2000股的平均成本是4.5元，之后股价升到
4.5的时候，你就可以回本，再升到5块，你不仅回本，还赚了。
3、做短差，5块买了1000股，之后掉到4块，然后涨到4.5的之后，你卖出500股，之
后又掉到4块，你又买回来500股，来来回回的高卖低吸，不断的做低你的成本，这
种方法新手还是不要尝试，难度很大，要判断很准，资金少的话也没意思，赚的可
能还不能给手续费。
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四、做销售的时候怎样从客户口中套出一些有用信息呢？

不是套，是了解，是沟通问题，本着了解的越多越能为客户提供更好的服务，就顺
其自然了，如果想着套点东西，自己也别扭客户也不舒服。
要想从客户口中了解一些有用信息，首先要学会以专注的态度倾听客户的回答。
这样可以使客户有一种被尊重的感觉。
许多推销员常常忘记，倾听是相互有效沟通的重要因素，他们在客户面前滔滔不绝
，完全不在意客户的反应，结果平白失去了发觉顾客需求的机会。
其次，要学会“问”就像医生给病人看病，好的医生在治疗之前一定会问病人许多
问题，这些问话使病人觉得受到了医生的关心和重视，也使病人跟医生密切配合，
让医生迅速找到病源而对症下药。
能够扮演好医生，才能使客户愿意密切配合，从而才能发觉客户的有用信息。

五、

六、股票被套啥意思？

就是指股票当前的市场价格低于买入股票时的价格。
如果此时卖出股票，则必然是亏损，因此炒股者往往不愿意轻易卖掉。
炒股者的现金换成了股票，且又不能轻易卖，这时想要用这笔钱又不能用，而且还
害怕股票跌得更多，这种尴尬而又痛苦的状态即为被套。
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