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打电话推销股票怎么做：如何与顾客沟通股票电话营销-
股识吧

一、如何用电话买卖股票？

电话买卖股票首先您要本人持身份证亲自到营业部进行开户。
您可以在金斧子股票问答网在线查询周围营业部情况，提前预约客户经理进行开户
，免去开户费用的同时避免排队等麻烦的出现，还可以享受客户经理一对一的服务
。
开户成功后，将自己的股票账户与银行账户进行关联办理三方存管，需要本人携带
身份证和证券公司的三方协议在银行规定时间办理。
在买卖股票之前，需要先进行银证转账，将银行账户里的钱转入证券资金账户。
之后，可以拨打营业部的委托电话，进入电话委托系统即可进行委托买卖股票。

二、如何与顾客沟通股票电话营销

呵呵！与客户沟通有很多方式，针对客户资金量的不同，性格，说话，判断对方是
否有合作意向！而且你自己的股票基本知识也要求一定的水平！！交谈时必需做到
礼貌大方，富有专业水准，你的吸引力很关键，另外你如何帮助客户树立信心，如
何相信你，都是很有必要的，关于此类知识很多，就不一一介绍了，必需在实践中
去体会，提高水平！谢谢你提问，这个问题提的很好！！

三、股票电话销售的技巧是什么？

为你整理了一些自己的经验：1.整理好电话拜访前心态2.认真搜集筛选客户资料3.
激发客户的兴趣4.认真聆听客户的需求5.积极引导客户的需求6.有效处理客户异议7.
激发客户合作的欲望9.妥善处理客户的抱怨10.巧妙回绝客户的不合理要求后：1.认
真对待客户来电2.做好跟踪服务3.与客户保持长期联系4.与客户建立信任关系5.巩固
老客户，开发新客户完毕
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四、如何电话操作股票

既可以打电话交易，也可以先去政权公司签一个手机交易风险协议，然后手机上网
，打开证券交易软件后，就可以交易了希望满意，祝你好运！^_^

五、如何用电话买卖股票？

为你整理了一些自己的经验：1.整理好电话拜访前心态2.认真搜集筛选客户资料3.
激发客户的兴趣4.认真聆听客户的需求5.积极引导客户的需求6.有效处理客户异议7.
激发客户合作的欲望9.妥善处理客户的抱怨10.巧妙回绝客户的不合理要求后：1.认
真对待客户来电2.做好跟踪服务3.与客户保持长期联系4.与客户建立信任关系5.巩固
老客户，开发新客户完毕
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