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中国企业如何包装上市公司－－怎么把企业包装成大企业
？？-股识吧

一、怎么包装自己的公司啊？具体点的：）

我给你举个例子~打个比方吧~~只是假设！假设你是甲方（开发商），首先你做一
个小区的开发，买地、缴税等，已经花了一大笔资金，楼没有卖出去，钱也没有赚
到呢，那么你还想在建筑楼房上花钱么？楼没有卖出去之前，虽然建筑方面早晚得
花，但是就等于甲方，把风险平均分给了建筑商一大部分，如果楼房卖的不好，当
然甲方就可以以各种借口不给钱，或者是给建筑商房子，所以要取得甲方的信任包
括建设局！~就一定要有钱！~可以这么说吧！~80%的建筑单位，几乎自己公司的
账户都没有多少钱~~做施工的只是表面风光，可以租个朋友的办公楼，说是自己
的，相信你朋友也愿意帮这种忙的，展示你公司实力很雄厚！~在给建设单位的人
负责他们项目的人，给他钱！~让他替你吹！~还有想认识一个很容易，让人相信
很难，还可以从他的亲属，朋友中结识一点人，让他们替你说话，最好做好预算，
预算能赚50万的话，抛去好处费，你想想一天你花1000，一个月就是三万，一个包
工头，一个包工头一个月花三万，不算什么~~所以你也就拿到20万，而且还有可
能欠条，所以我劝你，最好做你认识甲方并且关系很好的工程，你要是不超过三十
岁的话，你现在就和可以认识甲方一年或几年，互相了解后在做~！~建筑行业欠
钱，就和吃方便面是的，要是第一次干的话，一定要沉住气！~漂亮的干完第一次
，以后就好做了，所以第一次不要提钱~没法在往深说了你是哪里的人？？祝你事
业顺利~~一帆风顺！~~

二、如何包装一个企业~？

可以通过国外公司注册包装 125153490@qq*可以通过无形资产出资 国外公司包装。
加qq

三、如何包装一个企业~？

展开全部你如果真想把你的企业推向全国的话，就上中国网库看看，网库是专门做
B2B的商业平台，B的意思呢，就是企业，也就是说他们是针对企业与企业之间交
易的一个平台，不知道你的企业是做原材料供应的还是生产加工的，因为这两者在
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网库的平台上收效会很快，虽然要第一年要付3000多块钱，但是他可以保证你在一
年之内把这3000多赚回来，而且如果你做的好的话，使你的年收入翻倍也是有很大
可能的，因为你的市场是整个中国，例如全国知名的**牛奶外包装的采购，全部委
托网库来替它采购。
在这个平台上面，你得到的不是一个商机，而是很多，网库公司只是为企业提供一
个平台。

四、内资公司怎么包装外资公司

可以通过国外公司注册包装 125153490@qq*可以通过无形资产出资 国外公司包装。
加qq

五、怎么把企业包装成大企业？？

这家公司不错，真实可信赖。
对企业有哪些好处，这个大概总结有：1、全国统一接入号，全面提升现代企业形
象；
2、免开户费、免月租费、无月最低消费；
3、企业搬迁、换人无需换号，更改呼转号码即时生效；
4、可免费绑定20部电话允许20人同时通话，永不占线；
5、外地客户拨打免长途费，轻松击败竞争对手；
6、智能路由，按区域和时间段有选择性设置被叫电话；
7、话务的来路与分析，让您轻松掌握全国销售布控；
8、实现语音导航功能，让您的企业话务效率达到最高

六、公司上市流程的流程是怎样的？

公司上市必经流程：第一、股份改制(2—3个月)：发起人、剥离重组、三年业绩、
验资注册、资产评估。
第二、上市辅导(12个月)：三会制度、业务结构、四期报告、授课辅导、辅导验收
。
第三、发行材料制作(1—3个月)：招股说明书、券商推荐报告、证券发行推荐书、
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证券上市推荐书、项目可研报告、定价分析报告、审计报告、法律意见书。
第四、券商内核(1—2周)：现场调研、问题及整改、内核核对表、内核意见。
第五、保荐机构推荐(1—3个月)：预审沟通、反馈意见及整改、上会安排、发行批
文。
第六、发审会(1—2周)：上会沟通、材料分审、上会讨论、表决通过。
第七、发行准备(1—4周)：预路演、估值分析报告、推介材料策划。
第八、发行实施(1—4周)：刊登招股书、路演推介、询价定价、股票发售。
第九、上市流通(1—3周)：划款验资、变更登记、推荐上市、首日挂牌。
第十、持续督导(2—3年)：定期联络、信息披露、后续服务。
法律依据：《中华人民共和国证券法》第四十七条股票上市交易申请经证券交易所
同意后，上市公司应当在上市交易的五日前公告经核准的股票上市的有关文件，并
将该文件置备于指定场所供公众查阅。
《中华人民共和国证券法》第四十八条上市公司除公告前条规定的上市申请文件外
，还应当公告下列事项：（一）股票获准在证券交易所交易的日期；
（二）持有公司股份最多的前十名股东的名单和持有数额；
（三）董事、监事、经理及有关高级管理人员的姓名及持有本公司股票和债券的情
况。

七、包装行业上市公司

一、上市包装的目的 上市包装就像一种新产品推向市场一样，股份有限公司经过
股份制改组，公司发行股票然后上市，就等于将企业自身整体推向市场，推向全国
乃至全世界投资者面前，同时也是公司历史上一个新的起点，公司也应当以一种全
新面貌，崭新形象展示自己，因此，上市公司上市包装是十分必要和重要的。
其目的是： 1.所谓上市包装，即上市公司在股票上市时的形象设计和推介，让广大
投资者全面正确了解公司，认识公司，进而认同公司，愿意成为公司的投资人。
这一方面是为了让更多的人注意公司，扩大影响；
另一方面为末来时间能够再次从二级市场顺利筹集资金打下良好的基础。
2.以上市为契机，在扩大企业知名度的同时，介绍公司业务和产品，以产生较好的
商业广告效应。
中国证券市场发展虽只有十年的历史，但发展速度是非常快的，交易网点遍布全国
，开户人数六千多万直接和间接影响人数几乎上亿，在上市之机做好宣传推介，不
是广告，胜似广告。
这时引发的注意力和可信程度其他任何直接的广告形式所不能比拟的。
实践证明，许多上市公司在上市后即进入一个新高速发展阶段，虽然说主要原因是
股票发行募集的巨额资金和公司机制的转变，但也不能说不受益于股票上市的广告
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效应及其社会影响力。
可以说“深发展”成为深市龙头股对发展银行业务的开展，“四川长虹”成为沪市
的指标股对长虹电视的市场销售所起的作用是无法估计的，也是单纯的广告形式所
无法代替的。
二、上市包装的形式 现在的上市公司大多都能认识到上市包装的意义，因此进行
上市包装的上市公司越来越多，包装形式也多种多样。
但常见形式主要有：广告，系列报道，老总访谈，新闻发布会，上市恳谈会，知名
人士推介文章，投资价值分析报告。
上述包装形式中，最主要，最全面，最有说服力的当数“投资价值分析报告”。
因为投资价值分析报告是由专业的投资咨询机构或专业证券经营机构的研究部门精
心制作的。
一份较好的“投资价值分析报告”能够较好地。
全面地展示上市公司优势及发展前景，并能弥补“招股说明书概要”和“上市报告
”因公文格式或版面限制可能提出谨慎的投资建议。
“投资价值分析报告”的主要内容应包括： 1.公司概况：主要介绍公司的历史沿革
，生产经营情况，股票发行情况，股本结构情况等；
2.行业分析：说要分析公司所处行业在整个国民经济中的位置，待业整体情况及发
展前景，并在此基础上说明公司在其行业中的位势，及与行业平均水平的比较优势
；
3.公司优势：包括政策优势，人才优势，产品优势，科技优势，管理优势，竞争优
势等；
4.财务分析：通过公司上市前三年的财务指标，包括流动比率，速动比率，资产负
债率，应收帐款周转率，存货周转率，净资产收益率，每股净资产，每股净利等的
分析，解释公司生产经营，收入结构，负债结构，利润增长等的分析，解释公司生
产经营，收入结构，负债结构，利润增长等情况，优势和不足都应如实反映；
5.投资前景分析：可以简单地对募集资本的投资项目及创利能力进行分析，阐明其
中短期投资价值，并对公司长期发展规划和远大目标进行简单描述。
以增加投资者持股信心和长期投资打算；
6.二级市场分析：首先应对公司上市时的二级市场状况进行大致分析，然后根据上
市公司行业属性，经营业绩，成长性，净资产含量等，测定上市后的价格定位，供
投资者参考。

八、如何包装农业集团公司上市

可以去新三板挂牌
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九、企业为什么包装上市？

我觉得这对于公众和投行来说都是一件好事。
包装上市这件事已经不是什么稀罕，随随便便就可以找到一大把，比如前些天我分
析过的达刚路机，还有上市七天就变脸的明牌珠宝，还有著名的汉王科技，还有今
天新闻刚刚爆出的新宁物流，这就是投行成功包装上市的企业。
既然已经上市了，找后账的可能性也就小了，尽管保荐管理办法里对上市当年业绩
下滑规定了相应的对保荐机构的处罚措施，不过，从目前这些企业的业绩情况来看
，很多保荐机构已经不把这一条放在眼里了。
包装上市的企业是不是就不算好企业？以我做投行的经验来看，也不能这么说，只
是企业真实的业绩没有包装的那么漂亮，增长幅度没那么大。
现在的保荐机构一进场，对企业的要求都是：报告期三年业绩要平滑增长，毛利率
最好是逐年上升的，收入的增加要有相应的成本增加做配比。
更加人工雕琢的痕迹出现在募投项目上。
比如有的企业IPO的募集资金投资项目是收购股权，按照商业习惯，可能用自有资
金有可以做完，而且在上市申报的期间就可以做完。
但为了作为一个募投项目，非要签一个附条件生效的合同，生效条件就是审核通过
。
但在真实的商业世界里，哪个无关联关系的合作方会等你到审核通过？这都是为了
符合上市条条框框要求而让律师设计的所谓交易结构。
还有些企业编造些不靠谱的募投项目，把前景说得无限好，结果一上市，募投项目
的实施进度就不断推迟，理由也是大把，最近被爆出的新宁物流就属于这种。
我越来越觉得，投行写招股书、保荐企业上市，就像是古时候做八股文，按照那些
条条框框的标准把企业“辅导”成流水线上的产品，个个都业绩平滑增长，上市前
收入、利润水平都处于历史上的高点，未来发展前景广阔，好项目排队等着资本市
场给钱。
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