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五倍股票怎么找客户—如何更快的寻找股票客户？-股识
吧

一、怎么样寻找客户？（希望详细）

1：网络营销，大量地发广告，发到你的手机或者qq一搜就上千条（这办法已经越
来越不好使了啊！）2：电话营销：有没有电话资料或者是你的朋友有其他行业的
高端客户群体电话。
3：创建一个博客或者网站，如果你专业知识水平过硬的话，好好把这个点击率养
起来，经常有准客户会找你。
4：去银行网点，大型高档社区，繁华地段做宣传台（公司出钱好啊，自己出钱你
就想想效果，再做）5：在报纸上登广告，好一点的报纸，或者门户网站，当然，
越是知名度高的网站，广告费用就越高。
6：在这里回答关于你期货的问题，看见旁边那分类达人榜了吗？什么时候你在那
上面，你也就偶尔能接到准户了。
7：你当地有什么关于金融，股票，期货，房地产，这类型的展会，一定要去，带
着你的宣传单。
当然这建立在你所在的黄金平台口碑不错的条件下，如果你平台不成，不受人信赖
，那也没办法。
随着股市走下坡路，一部分客户转战到期货市场，但是，毕竟期货是需要更加高超
的技术分析，和更加深刻地宏观感知能力，还存在着巨大风险和暴利并存的事实，
你要真诚地把风险跟客户说明白，这些公司培训里面都会有的。
放心去开拓，在一个好平台基础上，这个行业潜力是无限的！祝你多多开户！

二、在证券公司做客户经理，没有经验，怎么找客户？或者怎样
推出自己？

拉动亲戚，朋友门，转户

三、如何更快的寻找股票客户？

找股票客户无外乎3种途径第一行销第二电销第三直销任何一个途径，只要执着，
都能成功，但前提是先给自己做规划，先给自己做好销售前的培训工作，磨刀不误
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砍柴工！祝你顺利

四、炒股票怎么入户？

成都朋友看我名字找我

五、在问问里面怎样可以找到在炒股票的客户呢？？？

万事开头难 起步可能会有点辛苦 就只能积极面对 陌生人是你最好维护的客户
取款机等待取钱的 逛超市出来的 散步的 都是你的客户源 尤其是退休的人
你要有足够的热情 不同的人不同的对待方式 只要你有了第一批客户
你对第一批客户维护的够好 服务做得到位 用你的专业知识让客户赚钱了
那么随后的不用你去找 客户都会主动来找你！

六、在问问里面怎样可以找到在炒股票的客户呢？？？

看看那些提有关股票问题的，点击提问者的ID，出来的页面中地址栏里最后面的
一串数字就是提问者的号码了，你可以加对方。
这样就找到了。
祝你好运！
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