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有股票技术和经验怎样寻找客户；大家都通过什么途径找
到客户-股识吧

一、我有很好的股票操盘技术，网上的人多半不可信，想直接到
证券营业部找客户可以吗？

多参加私募论坛以及在网络比如股票群进行推介，最核心的还是产品收益率要高

二、私募基金销售如何寻找客户？

多参加私募论坛以及在网络比如股票群进行推介，最核心的还是产品收益率要高

三、我有很好的股票操盘技术，网上的人多半不可信，想直接到
证券营业部找客户可以吗？

如果营业部允许的话你就可以，不过要真是哪家营业部允许你这样做了，那估计那
家营业部是准备关门了

四、寻找潜在客户的方法

这个一下怎么讲呢`~&nbsp；
潜在客户就是可能成为确还没成为你的客户的那一群人`&nbsp；
于是我们有时可能会看到`&nbsp；
有上些人到我们的商品博览会上转一圈又走了`&nbsp；
或者是看看`&nbsp；
问问你的联系方式的`&nbsp；
或者曾向你打听你们的产品的或服务的`&nbsp；
等等`&nbsp；
这些都可以算是潜在客户`&nbsp；
寻找这样的人`并没有什么特殊的办法`&nbsp；
只有平时靠自己的观察力了~&nbsp；
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要抓住这样一群人的动态`&nbsp；
~~~&nbsp；
~~~&nbsp；
有时可以去这里看看&nbsp；
&lt；
a&nbsp；
href="*：//wenwen.soso*/z/urlalertpage.e?sp=s*%3a%2f%2finfo.jctrans*%2fzhuanti%2fztb
%2fxw%2f2006928308442.shtml"&nbsp；
target="_blank"&gt；
*：//info.jctrans*/zhuanti/ztb/xw/2006928308442.shtml&lt；
/a&gt；
&nbsp；
有文章教你如何寻找你心中的潜在客户的`~

五、大家都通过什么途径找到客户

1、朋友介绍2、网络推广

六、有什么办法可以找到客户？？？

客户是自己争取的，只要努力点就可以找到客户了．找客户主要是你的沟通能力，
和口才好．
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