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直销中股票怎么实现——霸王公司走的直销模式完全和传
销太相识了，20000办个至尊会员，送4000股票，还送5000
的广告-股识吧

一、霸王公司走的直销模式完全和传销太相识了，20000办个至
尊会员，送4000股票，还送5000的广告

其实这种所谓的原始股，就是废纸，一方面是变不了现，就算有朝一日真能上市，
这4000股也会缩水，比如到4股，所以毫无意义，不然你想一下，公司的总股本得
多少啊 ？你的理解是没错的，说是直销，但你的收入一定是来自不断发展下线，
因为单纯的销售产品，你身边的朋友估计没人能接受。

二、股票当天只能卖一次吗

当然可以 只要手中还有股票 没有停牌，再交易时间里都可以卖

三、中国的直销公司可以上市股票么？？、、

展开全部上市是很多企业的梦想，但是直销企业对于证券市场，却始终有点象猴子
捞月，看着挺美，其实虚无。
一些直销企业声称要在某一时间内上市，但结果总是不了了之。
一来二去，大家于是都明白，所谓上市，无非是一些直销企业炒作的伎俩罢了。
但是另一方面，我们也应当看到，对于一些真心实意希望上市的直销企业来说，，
掌握方法，上市也并非想象的那么难。

四、直销行业到底能不能做

如果您还没有一份高额稳定的收入。
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我劝您往下看下去！如果您有一份稳定低收入工作，而苦于想找一份轻松，而又能
赚到钱的第二职业。
那我还是劝您耐心地看下去！
我们经常在不经意间，发现自己曾经看不起的一些人，却搬进了新居，买了小车。
或者是那个小学和自己同桌，考试经常不及格，鼻涕流到嘴里还不擦的小冬瓜，竟
然成了大款。
这是为什么呢？这是因为人与人之间最大的差别在于思想。
当初有人只有几百块钱去摆地摊，几年后成了老板；
当初有人只带了几千块钱，杀进股市，几年后成了富翁。
我们瞧不起的那些人，就是属于这个人群。
有人说：“如果当初我也做，会比他们赚钱更多，他们有机会我没有。
放心，我能力比他们强，以后肯定会比他们好”等等。
诸如此类自我安慰的话。
不错，您的能力或许比他们强，本钱或许比他们多，经验也或许比他们丰富。
可问题出在您没有去做，您遇到机会时，没有跨出关键的第一步---尝试！有时，
机会就在您的身边，您可能会漫不经心，或者根本就瞧不起。
觉得自己应该是做大事的人物。
其实，如果您不去尝试，怎么会知道这个事是什么样的前景呢？！任何做大事的大
人物都是从零开始。
是点点滴滴积累起来的。
事物不要单一看表面现象。
要深入了解实质付诸于您的行动后，才能得出结论！我们瞧不起的那些人，他们就
是用心去找到这样的机会。
把握了这种机会，并通过自己的努力而成功的！朋友！我在此提醒您：机会是给容
易接受，而又敢于尝试新鲜事物的人的！如果您想成为真正的大人物，那么，请不
要只在您的思想中徘徊，应该从现在开始，从小事做起！
亲爱的朋友：现在机会又来了

五、做直销怎样选择公司？？

你好，首先选择没有合法经营资质 如果一家企业没有直销经营许可证，不符合《
直销管理条例》及《反对传销管理条例》的要求，是一定不会被主流直销市场所接
纳的。
试想一下，一家连企业生命力都无法保障的企业，凭什么来支撑营销人的创业梦想
呢?这根本就是不可能实现的。
NO.2没有实力背景
今天的中国直销，有实力的企业不一定能做大，但没有实力的企业肯定做不大。
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因为工厂都没有，8000万元注册资金都有没有，2000万元保证金都没有，你怎么拿
到直销经营许可证?拿不到直销经营许可证，谈什么合法经营，怎么保障市场安全
呢?何况，没有经济实力，怎么启动市场?怎么推广?怎么公关?NO.3没有直销决心 没
有下定决心经常表现为：不建专业的厂房，没有实验室，临时代理合作一些产品来
卖，不交2000万直销保证金，不准备拿牌，不舍得资金投入，老板不敢担任法人代
表，透支个人信用说大话，空话，承诺未来兑现的汽车、住房、股票、期权等来画
饼充饥，没有专业的营销、管理功底等。
而这样的企业，将来一旦退出直销，受伤害最大的，就是经销商。
NO.4没有好的系统 直销是一个讲究学习复制的行业，在直销里面，所以系统不是
乱喊出来的，系统的要求是：简单、易学、易教、易复制。
达到的目的是：聚合一帮志同道合的人；
用一套代表先进生产力的工具，以及一个经过反复验证而且行之有效的模式，将每
个人的利益最大化。
NO.5虚高拨比 我们做直销，最首要考虑的制度因素应该是，稳健长远，压力小，
能支撑企业的长期发展。
那些所谓高拨比的公司，鼓吹几个月就可以返本，发展多少团队就可以拿到天价报
酬，甚至在家坐着就能获利，大多数都是所谓的骗局。
NO.6没底线 人们常说：三流企业卖产品，二流企业卖品牌，一流企业卖文化，文
化是企业品牌的一个重要组成部分。
那些不讲诚信，欺上瞒下，没有公德心，只以眼前利益为成败的标准的企业，就算
当下红火，迟早也会倒闭。
是万万不能选的！NO.7不重视教育培训 直销的特色之一就是可以为加入者提供培
训学习的机会，这批人在学中练，练中学，创造了最大的业绩，从而留住和培养了
许多人才。
培训是业绩的加油站，没有了培训，业绩也就无从谈起。
NO.8过了最佳时机 每家公司都会经历三个基本时期：起步期、爆增期、成熟期。
最好加入是时期就是起步期，其次就是爆增期。
成熟期的企业，由于市场和业绩都足够大，这个时候或许做产品服务更为适合。
当然，凡事都有例外，不能绝对否定。
以上8种直销公司，让一些对直销有梦，也愿意拼命一搏的好人，从直销商变
“直销伤”！听到直销，就吓死了，再也不愿听，也不愿做。
这对正派经营的公司及业界来讲都是损失。
若您正要或已经加入，请速用这些检验标准来避免自己选错！

六、请问直销这行能做吗就是直销卖化妆品的

不要做它，它是变相的传销，做了就等于找根绳子套了你的头了，别做。
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七、听说直销很赚钱，如何做？

呵呵，仁者见仁，智者见智吧 。
这篇文章还可以，就送给楼主吧，愿你有收获。
赚钱的第一定律 永远是20%的人赚钱，80%的人赔钱，这是市场的铁律，
不论是股市，还是开公司、办企业，都不会改变。
如果人人都赚钱，那么谁赔钱，钱从何处来？
天下人不可能都是富人，也不可能都是穷人！
但富人永远是少数，穷人永远是多数！ 这是上帝定的，谁也没办法。
但赚钱总是有办法，就是你去做20%的人，不要去做大多数人。
做少数富人，你需要换思想，转变观念，拥有富人的思维，就是和大多数人不一样
的思维。
有人说得好：“换个方向，你就是第一。
”因为大多数人都是一个方向，千军万马都一样的思维，一样的行为，是群盲，就
象羊群一样。
你要做羊，还是做狼？ 数英雄，论成败，天下财富在谁手？20%的人拥有80%的财
富，80%的人拥有10%的财富。
你要想富，你就得研究富的办法，研究富翁的思想和行为，象富人那样做，立下雄
心壮志，做出不凡的业绩，很快你就是富翁！

八、销售中，怎么才能快速成交？

在销售时怎么才能2113找到更多的客户(一5261)，把自己已有4102的产品，拍成图
片（拍个1653真人服装秀，也是当今的技巧），做一则简介，上网发布信息。
一个图片一则信息，发得越多越好。
周期要选最短的，以便可以不断地重发。
重发可以让排名向前，那样就越有机会被买家看到，成交的机会当然就越高。
要想有人看得到你的信息，你必须让你的排名向前，要排名向前，你得努力提高你
的活跃度。
你想，一个行业里有多少条信息，要找该信息的人会看一二三页，也许还会看四五
六页，但如果你在五六十页、一百五六十页，换成你，你还会往下看吗？(二)，保
持在线，经常找人聊天，经常使用贸易通的各项功能，提高自己的活跃度。
活跃度越高，在行业中的排名就越在前。
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离线就象是关门的商店中，把客户拒之门外了。
(三)，上公司库去搜索，虽然浏览量有点大，但那里有详细的联系方式。
普通会员是看不到求购信息的，但我们还是可以主动出击，自己找机会。
(四)，保持耐心。
即使天天只做报价，也让人感觉到自己的认真。
(五)，保持警惕，尽量多的查看对方的资料，以判断真假客户。
(六)，认真及时地打板，使有一个良好的开端。
(七)，多来论坛走走，一可多识些朋友，二更可学到不少好方法好经验。
让自己少走一点弯路。
(八)，去客管，好好利用每周十个的商友速配。
在最短的时间与客户成交直接要求顾客成交，可以询问顾客是转帐方便还是现金支
付方便，然后把合同交给顾客！
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