
股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

电话销售股票的工资怎么算的；股票电话营销的开场白怎
么说-股识吧

一、证券客户经理的提成是咋算的，比如我拉了100万资产量
佣金比例0.1%交易一次我能拿多少

100万的资产，单项交易一次，也就是买进一次，要花1000左右的佣金，按照一般
证券公司佣金提成15%算，你可以拿到150块钱，卖出又是150。
但是你要注意，证券公司的规矩是很多的，万一你这个月任务没完成，说不定公司
就不给你佣金提成了，况且这个佣金提成看起来很诱人，但是人家有100万的资产
也不会满仓进满仓出的。

二、我想在北京做电话销售，一般情况下一月可以拿多少钱（男
）

底薪800，1千的。
拿提成，公司不一样不好所。
干的一般点的1，2千。
运气好的那就多了。

三、电话销售工资高吗？我对这个行业不太了解。有没有做过电
话销售的给我介绍下，这个行业可以挣高工资吗？

之前我在和讯工作过。
管理及各方面很死板，凡事TMD都要走程序，特别麻烦。
提成在这个行业应该相对比较低些。
尤其是负责招聘马杰经理，更巅峰！建议你不妨去其他的公司看看。
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四、我现在在一家营销公司上班，主要是做股票电话销售，我想
知道他是否合法，做这个有前途吗？

你这是私募公司，就是打电话让人家按你们的指示买卖股票，赚了分成。
但是现在人都不怎么信这个了，所以没什么前途。

五、和讯网电话销售待遇如何？

之前我在和讯工作过。
管理及各方面很死板，凡事TMD都要走程序，特别麻烦。
提成在这个行业应该相对比较低些。
尤其是负责招聘马杰经理，更巅峰！建议你不妨去其他的公司看看。

六、电话销售得底薪都在多少？

看城市，北上广深2500-3000一线城市2000-2500以此类推，能够从事其他工作的话
不建议做这个，虽然说360行行行出状元，但是首先这个工作让别人讨厌，其次前
途渺茫

七、股票电话营销的开场白怎么说

您好，我是专业的股票市场投资顾问，能跟您咨询个问题吗?您身边有朋友在炒股
票吗?(问候，表明身份，探讨请教的语气来延展话题，切入主题策略)(股票是个大
众话题，如果电话对象合理，对股票投资很多人是有兴趣的.)
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