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怎样寻找股票客户，有股票技术和经验怎样寻找客户-
股识吧

一、在网上怎么找股票客户

自己办网站啊 这个要技术 单枪匹马不行 可以回答知道啊这些的问题 解决股票问题
人家就会注意你 跟你交流 那说不定就有客户呢

二、股票业务员 怎么 能找到客户？？

证券公司的吧 银行开户是需要运气的 另外就是
多跟大堂经理和银行的一线业务员沟通 他们都会有大量的客户在手里
如果银行的人愿意帮助你 你开客户就不存在问题 大户也是大大的有的。

三、如何更快的寻找股票客户？

找股票客户无外乎3种途径第一行销第二电销第三直销任何一个途径，只要执着，
都能成功，但前提是先给自己做规划，先给自己做好销售前的培训工作，磨刀不误
砍柴工！祝你顺利

四、怎么找股票客户

别的证券公司很多的主要是看自己怎么去发掘，客户无处不在

五、如何寻找股票客户

股票贵金属等一手资源，效率高寻找长期合作伙伴，需要的请联系qq735891204
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六、请问股票操盘手怎样寻找客户？

兄弟不要太看得起自己了，我是工科非金融专业自学通过国家证券咨询资格，你真
有那么厉害，找几个有钱的玩股票的陌生人，或者在网上找股票群的人，天天给别
人股票，胜率高也可以，不要求100%，有钱人看到这些能力，再傻都会跟你合作
，你早发财了，这是你没钱的情况下的方法，你如果有钱自己就闷着赚吧。

七、有股票技术和经验怎样寻找客户

你肯定会说我没有钱，股票入市几千块钱就够了，如果你能稳定盈利按照复利计算
，几千块钱能在很短时间内翻倍，所以我觉得这不是理由，就跟一个人说我很会赚
钱，但是我没有钱，我想帮别人打工替别人赚钱，你觉得有人会相信吗？我在投资
行业十几年，碰到你这样的人太多了，都以为自己很牛，能战胜市场，首先你自己
是个穷光蛋，人家凭什么相信你把钱给你操盘呢?如果你能稳定持续的盈利，你就
是一个摇钱树，或者印钞机，你既然说你技术好，有经验，你去算一算你投资五千
元，每天一个点的收益，这对一个号称有技术有经验的操盘手来说应该不算什么高
要求了，你算一算复利下来，一年可以赚多少钱？五年可以赚多少钱？你说你有经
验，你肯定实盘操作过，你是实盘操作过你又没有钱，请问你到到底赚钱还是没有
赚钱呢？那么你的经验和技术代表的不是盈利能力吗？.高手啊，帮帮忙吧！
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