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投顾怎么割客户股票投资顾问-股识吧

一、投顾可以指导客户买入准确点位吗

供买卖点的都是手续费高的。
但是不超过千分之三不过投资顾问凭啥推的股票都能涨。
基金。
。
。
。
。
。
有能力滴都去搞私募。
。
，这就是问题。
不要报太大希望。
新手上路的就是投资顾问

二、委托理财的优缺点？

个人理财风险较大，委托理财因为资金量大，可以平均风险；
个人理财风险大，收益也大，委托理财只是平均收益 。
个人理财，简单的讲就是“如何处理自己的财富”。
作为一种服务，个人理财是指根据个人（家庭）的风险偏好和短期、中期和长期需
求或收益目标，对个人（家庭）的财产进行科学的、有计划的、系统的全方位管理
，以实现个人（家庭）财产的合理安排、消费和使用。
目前在中国大陆，部分商业银行、证券公司、保险公司、基金公司和投资咨询公司
已开办了相应的个人理财业务。
与商业银行相比，证券公司、保险公司等金融机构提供的理财业务专业性比较强，
但同时理财范围也有较大的局限性，理财建议主要集中在投资的操作层面上，而在
理财的整体规划上则比较欠缺。
例如，证券公司和投资咨询公司的理财业务就主要集中在股票、债券和基金等投资
工具上。
而商业银行的理财业务特点则主要体现在其综合性上，商业银行尤其是国有大型商
业银行作为个人资金的出口和入口，与居民生活的各个方面都息息相关。
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大型商业银行的各种储蓄业务、国债、住房按揭、外汇、黄金买卖、消费信贷等为
居民提供了丰富的理财工具，尤其是近几年与保险公司、证券公司和基金公司进行
了深入的合作，已经能从银行平台上为客户提供保险、证券和基金等理财业务，逐
步形成了“一站式”的服务格局。
因此，商业银行在综合性理财业务上具有天然的优势，商业银行个人理财业务也将
会在国内占据至关重要的地位。
当然，在现今国内分业经营的金融格局下，国内银行的个人理财业务并不能真正做
到代客理财，离客户对个人理财的要求还有一定距离。
但随着国内金融体制的逐步放开，混业经营的格局将逐步形成，商业银行的理财业
务也将在现有的平台上得到更快的发展。
所谓委托理财是受托人接受委托人委托，运用自己的智慧、经验、知识、信息等各
种专业优势，通过各种市场、工具及方法对委托人资产进行有效管理和运作，在严
格遵守客户委托意愿的前提下，在尽可能确保客户委托资产安全的基础上，实现资
产保值增殖的一项业务。
委托理财可以发生在个人与个人、个人与单位、单位与单位等各种主体之间。

三、怎么才能从证券公司的投资顾问干到调研员

他们是平级的，研究报告也是投顾制定投资策略的依据之一，公司内部协调吧，如
果你确实有研究本事和渠道，可以和研发部总监沟通一下

四、证券投资顾问压力大吗，要是把客户都弄赔了，客户跑了怎
么办。 现在有个机会在做投资顾问，求指点..

现在证券公司的情况是这样，没有硕士以上进去就是拉客户的，这一行很残酷做一
段时间后80%淘汰，如果你成为80%里的，这段时间你积累的工作经验是没用的。
如果有幸成为20%里的，那恭喜你1、2万元的月薪是比较低的。
压力自然是很大，主要来自客户，一般证券公司会有业务指标，比方说几个月要达
到几百万。
这个和经济危机没有多大关系，主要看你忽悠的水平，面试我的经理就是07年股市
大跌时候进去的，后来也做得很好。
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五、请问如何才能成为一位合格的股票投资顾问？

说的详细点就应该这样，投资顾问或投资经理您首先具备全面的证券投资知识，有
了专业的知识您才有立足之地；
第二了解客户的需求，他们以什么依赖你，您做到您就是他们需求的这就合格了；
了解风险的真正含义，如何让客户止损；
当然重要的应具备一流的服务态度并耐心去做好每一件事情！相信自己会成功的

六、投资顾问

很简单.到其它证券公司的营业厅去,装着是去看股票的,收盘后跟股民一起聊股票,一
回生二回熟,一来二去就可以了.

七、证券公司旗下员工通过分成的方式告诉你股票的买卖点这算
违法吗?

证券公司投资顾问荐股是不能向客户索取分成的，应为他们工作的报酬已经在客户
的佣金中给付了。
证券公司这样做是违反监管规定的。

八、投资理财公司的投资顾问具体怎么开发客户？

1、投资顾问要去找客户的方法有很多，寻找潜在客户是销售循环的第一步，在确
定市场区域后，就得找到潜在客户在哪里并同其取得联系。
在寻找潜在客户的过程中，可以参考以下“MAN”原则： M：
MONEY，代表“金钱”。
所选择的对象必须有一定的购买能力。
A： AUTHORITY，代表购买“决定权”。
该对象对购买行为有决定、建议或反对的权力。
N： NEED，代表“需求”。
该对象有这方面（产品、服务）的需求。
2、投资顾问是指专门从事于提供投资建议而获薪酬的人士，它是专户理财服务中
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非常重要的角色。
客户在接受专项理财服务的过程中，第一个遇到的服务者就是投资顾问，并且投资
顾问与客户的沟通与交流将贯穿服务的始终。
投资顾问的任务是帮助客户达成财务目标，为此他需要始终与客户保持全面深入的
交流。

参考文档

下载：投顾怎么割客户股票.pdf
《股票是多久派一次股息》
《股票卖出多久继续买进》
《股票被炒过要多久才能再炒》
《股票合并后停牌多久》
《农业银行股票一般持有多久分红》
下载：投顾怎么割客户股票.doc
更多关于《投顾怎么割客户股票》的文档...

  
声明：
本文来自网络，不代表
【股识吧】立场，转载请注明出处：
https://www.gupiaozhishiba.com/author/12328277.html

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                                  页面 4 / 4

/neirong/TCPDF/examples/output.php?c=/author/12328277.html&n=投顾怎么割客户股票.pdf
/article/7713.html
/article/8671.html
/chapter/8907.html
/book/9125.html
/chapter/9786.html
/neirong/TCPDF/examples/output.php?c=/author/12328277.html&n=投顾怎么割客户股票.doc
https://www.baidu.com/s?wd=%E6%8A%95%E9%A1%BE%E6%80%8E%E4%B9%88%E5%89%B2%E5%AE%A2%E6%88%B7%E8%82%A1%E7%A5%A8
https://www.gupiaozhishiba.com/author/12328277.html
http://www.tcpdf.org

