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股票交易员和银行柜员哪个好~进证券公司做营销员好还
是柜员好？-股识吧

一、当证券公司经纪人和银行职员，哪个好，优势？劣势？难度
如何？详细分析谢谢

你好！很高兴为你回答。
作为中行员工，我本来不应该对你说这些的。
银行是一个比较特殊的行业，一般如果招聘人员的话，最佳的途径是“内部属关系
”，就是说，比较容易进去的，都是自己有亲戚或朋友关系的比较容易。
所谓以“本科以上”应届毕业生的名义的，可以，先给你坐几年柜台，等对你有一
个比较透彻的了解后，才会安排你到其他比较敏感的岗位（就是非柜台），并有一
定的业务指标给你完成，毕竟现在商业银行之间竞争非常激烈，拉客户特别是重要
客户（&amp;VIP客户），成为主要竞争点。
我以前宿舍的几个同学，从事证券行业，但金融、以及证券之类的考证把他们折磨
的要生要死⋯⋯金融证券类的都是比较综合一类的专业和行业。
最后祝你好运！

二、去证券工作好还是银行工作好？

还是去银行工作，不过要看你在那些城市，银行的工作比较枯燥，时候可以适应，
分行的正规编制不多，基本上都是代理公司在协助，分行的机会不多，估计也是从
行政开始做起，在选择部门，一般股份制商业银行有28个部门及若干个分管项目。
证券不能说不好，目前全国102家券商，首当其冲的中信、国信、银河、招商、联
合华泰、齐鲁、光大等，而且做券商没有业绩压力人会废掉，那些机构注重能力，
而且高学历人群不多，每个券商最重要的人物就是市场总监这个位置。
其他都是研究和配合工作。
所以刚毕业可以去尝试，还有大把时间可以选择，别人的意见都是徒劳的，关键看
自己对什么事情感兴趣！

三、长期来看，在银行工作和在证券公司工作哪个好点？我想听
听大家的意见。
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我觉得，在银行工作能稍微稳定些，因为楼主强调的是长期来看按照现行的国家政
治经济体制来看，国有四大银行在银行业中还将占据很大的一片业务空间，而且国
家会力保这些银行的业务收入或者利润足以养活员工，就像前些年吵吵嚷嚷的建设
银行是全国最亏损的银行，那么现在来看呢？呵呵~但是，虽然同样是金融业的三
大支柱行业之一，我觉得证券赚钱的机会可能会更大一些，但是长远来讲，不感说
，因为中国的证券市场是个变态的市场，不过根据工作岗位不一样，两个行业的收
入差别也很大，比如说银行的一个普通柜员可能月收入五千，但同行的理财经理可
能收入一万五。
本人不是什么专业人士，只是自己一点浅见，见笑

四、请问银行和证券公司哪个更好进一些？哪个前途比较好

现在证券公司竞争非常激烈，因为放开了，而银行垄断程度还是非常高的，所以从
这个角度来说，银行更好。
好不好进的话，看你进去做什么，如果是销售，那当然好进了啊，卖信用卡，天天
拉你进去，如果进入做财务，那就非常难了

五、银行柜员与证券公司柜员应如何选择？

银行柜员稳定过券商柜员。
收入差不多。
不知银行有否年终奖，好的券商业绩好的时候有较高的年终奖励。

六、去银行当柜员还是去证券公司

去银行当柜员吧,稳定,待遇也不错,证券公司压力太大了,做得很累,我要是能去银行
当柜员我早就想去了,不好去呀.去银行当柜员要家里找关系才能去,证券公司随时都
可以去呀,如果你家里关系硬,你也可以先去证券公司工作一段时间,呵呵,等你明白了
实在郁闷了,再回到银行当柜员你就会踏踏实实的做人了,如果你家里关系不硬去银
行当柜员只有一次机会,那你还是老老实实去银行吧. 去了银行工作稳定,月月存钱,
没几年工夫你就会有一大笔积蓄了,何必去证券公司,我们证券公司收入高的的确是
有,但是那是就那么几个,月收入四五万元. 其实也一样,你如果在银行做得好,从柜员
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慢慢升客户经理,升网点经理,再升副行长,行长,都一样,月收入也是四五万元. 工作就
是为了钱,银行的钱好赚呀.我很多在银行工作的朋友才刚30岁就已经有房有车了,而
且还有一大笔存款.二三十万的存款呀,想想,银行的确是令人羡慕呀.
银行的柜员不是一辈子都数钱的，刚开始就算是研究生也是从柜员做起的。
我们这里的建设银行就有一个小男孩24岁了刚刚武汉大学研究生毕业，他就是做的
柜员，不过行里的领导很重视这一批研究生，每半个月都要把这一批研究生召集起
来吃个饭。
你当银行柜员主要工作是数钱点钱，附带着你可以销售基金，销售理财产品，如果
你业绩优秀，也可以提升为个人客户经理的，就是专门销售这些产品的，我弟弟就
是建设银行的个人客户经理，我是证券公司的，我羡慕死他了，他平均月薪1万以
上，我的月薪才3000多，不过我刚做半年，估计以后会涨的，是武汉啦，不是广州
深圳，如果广州深圳的建设银行的个人客户经理平均月薪2万以上，不过你如果是
本科的话要在柜员的位置上呆三年左右吧，就会提升，研究生估计一年就可以提升
了。
强烈建议你去银行。
不为别的，证券公司的大门时敞开的，你随时都可以去的，而银行的大门却不是随
便可以来的。

七、进证券公司做营销员好还是柜员好？

营销员一看就是跑外勤销售的啦，证券公司的柜员不像其他企业柜台那样只是单纯
的接待登记，那里的柜台可是属于正式员工，还是交易部的，要负责一切的交易业
务（只有他们才有这个权限，包括证券开户、为客户咨询一切与交易相关的业务、
整理档案等等，工作繁重，还有基金销售压力，专业能力要求很高的），你交际能
力和人脉不行的话劝你别混证券这行了，里面的竞争和压力都很大的，不论是跑外
勤的还是办公室的都有销售任务，金融行业的销售压力是很强大的
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