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股票和消费型保险哪个好消费型重疾险买长期好，还是一
年期好-股识吧

一、基金、股票、保险，区别在那里，哪一种更好

基金（Fund）有广义和狭义之分，从广义上说，基金是指为了某种目的而设立的
具有一定数量的资金。
例如，信托投资基金、单位信托基金、公积金、保险基金、退休基金，各种基金会
的基金。
在现有的证券市场上的基金，包括封闭式基金和开放式基金，具有收益性功能和增
值潜能的特点。
从会计角度透析，基金是一个狭义的概念，意指具有特定目的和用途的资金。
因为政府和事业单位的出资者不要求投资回报和投资收回，但要求按法律规定或出
资者的意愿把资金用在指定的用途上，而形成了基金。
股票是股份公司在筹集资本时向出资人公开或私下发行的、用以证明出资人的股本
身份和权利，并根据持有人所持有的股份数享有权益和承担义务的凭证。
股票是一种有价证券，代表着其持有人（股东）对股份公司的所有权，每一股同类
型股票所代表的公司所有权是相等的，即“同股同权”。
股票可以公开上市，也可以不上市。
在股票市场上，股票也是投资和投机的对象。
保险(insurance)是指投保人根据合同约定，向保险人支付保险费， 保险人对于合同
约定的可能发生的事故因其发生所造成的财产损失承担赔偿保险金责任，或者当被
保险人死亡、伤残、疾病或者达到合同约定的年龄、期限时承担给付保险金责任的
商业保险行为。
一般来说，基金和股票是理财中的进取型产品，目的是让资产增值升值。
保险是防守型理财产品，属于保障人身和财产的产品。

二、消费型保险与储蓄型保险有什么区别？

消费型保险与储蓄型保险的区别：消费型保险是一种消费型的保险，即客户（投保
人）跟保险公司（保险人）签定合同，在约定时间内如发生合同约定的保险事故，
保险公司按原先约定的额度进行补偿或给付；
如果在约定时间内未发生保险事故，保险公司不返还所交保费。
储蓄型保险是保险公司设计的一种把保险功能和储蓄功能相结合，如目前常见的两
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全寿险、养老金、教育金保险，除了基本的保障功能外，还有储蓄功能，如果在保
险期内不出事，在约定时间，保险公司会返还一笔钱给保险收益人，就好像逐年零
存保费，到期后进行整取，与银行的零存整取相类似。
消费型保险包括平准型费率（在缴费期内每期保费相等）和自然费率（随年龄的增
加保费每年调整）。
价格一般不高，各类产品从一年几十元至数百元保费不等，用以应对各类突发风险
。
即使在缴纳过程中经济收入暂时中断，此保障在期内依然有效，不必像储蓄型保险
一样担心续期缴费压力，更不会影响到他们的个人生活品质。

三、现在买保险还是买股票好呢？

基金（Fund）有广义和狭义之分，从广义上说，基金是指为了某种目的而设立的
具有一定数量的资金。
例如，信托投资基金、单位信托基金、公积金、保险基金、退休基金，各种基金会
的基金。
在现有的证券市场上的基金，包括封闭式基金和开放式基金，具有收益性功能和增
值潜能的特点。
从会计角度透析，基金是一个狭义的概念，意指具有特定目的和用途的资金。
因为政府和事业单位的出资者不要求投资回报和投资收回，但要求按法律规定或出
资者的意愿把资金用在指定的用途上，而形成了基金。
股票是股份公司在筹集资本时向出资人公开或私下发行的、用以证明出资人的股本
身份和权利，并根据持有人所持有的股份数享有权益和承担义务的凭证。
股票是一种有价证券，代表着其持有人（股东）对股份公司的所有权，每一股同类
型股票所代表的公司所有权是相等的，即“同股同权”。
股票可以公开上市，也可以不上市。
在股票市场上，股票也是投资和投机的对象。
保险(insurance)是指投保人根据合同约定，向保险人支付保险费， 保险人对于合同
约定的可能发生的事故因其发生所造成的财产损失承担赔偿保险金责任，或者当被
保险人死亡、伤残、疾病或者达到合同约定的年龄、期限时承担给付保险金责任的
商业保险行为。
一般来说，基金和股票是理财中的进取型产品，目的是让资产增值升值。
保险是防守型理财产品，属于保障人身和财产的产品。

                                                  页面 2 / 5



股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

四、消费型重疾险买长期好，还是一年期好

梧桐树保险网为您解疑答惑~虽然对于收入有限的年轻人来说，一年期的重疾险保
费很划算，对于保障的缺失可以作为暂时的过渡或者补充。
但是长远考虑来看，还是购买长期保障的重疾险比较好。
因为一年期的重疾险，对比长期保障的重疾险来说还是有不少劣势的：1. 保障不够
完善短期重疾险承保的重大疾病种类一般没有常见的重疾险产品多，而且很少有承
保轻症责任的。
其他延伸的保障责任，例如多次赔付、全残责任、疾病终末期保障等也都十分有限
。
2.不能保证续保短期重疾险如果不能保证续保，每年还要重新进行健康告知，大多
在50-60岁时达到续保年龄上限。
随着年龄增长身体素质变差，难免会有健康问题出现，也极有可能因此无法继续购
买重疾险，面临失去保障的风险。
3.相对于保障期间来说，等待期过长重疾险都设有等待期，短期重疾险也一样，本
来短期重疾险的保障期就不长，如果再减去等待期所占的时间，实际的保障期限就
更短了。
4.无法保障终身保险产品都有承保的年龄范围，终身重疾险可以保障终身，但是一
年期的重疾险即使可以续保成功，也会有年龄限制，还是会造成保障的缺失。
5.一年期重疾险的保费不恒定大家都知道，购买长期险之后，每年缴的保费都是一
样的。
但是一年期的重疾险，每年的保费是与年龄挂钩的，而且保险公司还会保留统一调
整费率的权益，因此年龄越大，购买一年期重疾险的保费就越贵。
平均下来看，并不一定比购买长期重疾险来得便宜。
综上，在手头预算有限，只能承担一年期重疾险的时候，可以用来弥补保障，但是
如果推荐允许，还是要尽早配置长期保障的重疾险。

五、消费型保险好不好，值得购买吗

汽车保险纯粹是消费型保险。
几千块钱可以撼动数百万的保额。
人寿保险也是如此，即杠杆比率。
但并非所有保险都适合购买消费性质，并非所有人都应该购买消费性质。
购买消费者保险是没有风险的，是否值得购买？考虑到家庭因素，我们还必须考虑
自己的需求。
保险的作用是杠杆原则。
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消费型保险是少量资金，可能会触发大量的理赔金。
返还型保险将返回保额或返回保费。
事故发生后获得的理赔金币不会超过您支付的保费金额。
因此，在您申请保险之前，您必须弄清楚您要购买的产品类型。
你是要以小博大还是要旱涝保收？简单地说，消费者保险的优势支付超过金额，花
最少的钱做最高的保额！缺点就是不出险不返钱！消费型保险有自己的特色，包括
三大优势和三大缺点：消费型保险的优势是：1.价格便宜。
与终身或返还保险相比，消费者保险的价格确实低得多！因此，它适用于具有一般
经济条件的人。
2.保额高。
对于像医疗保险这样的消费者保险，保额的一般报销可能高达数百万！3.灵活。
一年的产品可以保证具有很大的灵活性，您可以选择最新，最实惠和最全面的保障
保险产品。
消费者保险的缺点是：1.产品保障不够全面，只能作为补充。
2.一年产品续保问题，被保险人的身体状况可能不会再次被保险，并且保费的年龄
增加。
3.保险范围很高，如果您有轻微问题，您可能无法申请保险。
相对来说，消费型保险有它的好处，返还型保险也有它的好处，总的额来说还是要
根据自己的实际情况考虑的，适合自己的才是最好的。

六、买保险是投资的一种吗？

既是资本的投资，也是人生的投资。
两者兼备，长期投资之佳品
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