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做市商怎么赚钱--是什么是市商，怎么做好市商？有什么
好的方法。-股识吧

一、做市商是怎么盈利的？

做市商的基本盈利机制是买卖价差。
在国外，做市商面临的是竞争性环境，做市商之间、做市商与客户之间都在时时刻
刻进行着价格竞争。
以NASDAQ为例，做市商可以自由报价，普通客户也可以自由报价；
谁的价格优，谁的报单就成交。
证券市场，因为交易标的的价值可以评估，所以做市商想认为操控价格的话，就是
相当于给别人套利的机会。
商品市场，国外一些市场中的做市商，仅仅提供市场的流动性，价格是根据供求关
系由市场形成的，做市商依据市场价格报出自己可以接受的价格，在每个价格上的
报单量也是有限的。
做市商模式与高杠杆的保证金交易相结合，被不良商人操控后，就产生了不公平的
对赌交易：不良商人充当的所谓做市商，自己不报价，也不允许客户报价；
不良商人做市商仅仅引入外部价格来与客户交易。
这里面，有两个关键的环节，（1）保证金比例，也就是杠杆率的问题。
这种对赌交易，必须采用大杠杆率，因为在大杠杆率下，中短期看普通客户亏损的
概率几乎为100%；
一般而言，保证金比例大于20%，客户就很难爆仓亏损了。
（2）客户选择问题，为了保证客户亏损，就必须选择从没有参与过保证金交易的
客户，这些客户的平均交易生命期不到半年。
所以，也就是这些做市商的盈利就不仅仅是买卖点差了，盈利的重点在于客户亏损
和客户爆仓。
这种交易模式的黄金投资，黄金仅仅是一个噱头了，用来吸引客户。
如何价格在日内有明显波动的商品，都可以拿来当做交易标的。
有人说，都是保证金交易，为什么撮合成交公平而我们国内现在所谓的做市商机制
就涉嫌不公平？问题的答案：撮合成交，不论资金大小，所有的交易者面临的是一
样的风控规则和交易盈亏概率，想挣钱完全看自己的分析水平和交易水平；
而在所谓的做市商模式下，做市商的挣钱概率在一些不公平因素的作用下，远远大
于客户。
这些不公平因素有：（1）做市商筛选小资金客户交易，不与大资金客户交易，众
多小资金的交易，使得买卖相互抵消；
（2）做市商面向没有保证金交易经验的客户极力开发市场，这些客户参与保证金
交易，90%的结果是赔钱走人；
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（3）无论客户持有多仓还收空头仓位，做市商都收取客户的“过夜费”，这是抢
钱的勾当。
不多说了，客户们自己小心吧。

二、房开商到底怎样赚钱

就是个倒，从政府那贷款拿地，在银行质资，到手一般为10%活动资金，然后寻找
工程方协调各工程方关系和政府银行关系，资金由银行质资中分配，收工后验房，
然后销售，交给物业，结束。
房地产公司不是实业公司，创造不了社会价值，算是投资公司一类

三、股票企业上市是如何赚钱的？

当今社会企业融资活动是企业经营过程中的重要内容，作为上市公司，资金来源主
要包括内源融资和外源融资两种。
内源融资主要是指公司的自有资金和在生产经营过程中的资金积累部分，是在公司
内部通过计提折旧而形成现金和通过留用利润等而增加公司资本；
外源融资包括向金融机构借款和发行公司债券的债权融资方式；
发行股票、配股及增发新股的股权融资方式以及发行可转换债券的半股权半债权的
方式。
简而言之，三种融资方式分别是增发、配股和可转换债券。
按照融资时否需要中介机构划分，上市公司融资可分为直接融资和间接融资；
直接融资包括IPO，增发股票(增发，配股)，公司债券，可转债，分离交易可转债
，权证等。
间接融资包括银行等金融机构借款，其他机构或个人借款。

四、上市公司在股市里怎么赚钱

个人觉得 楼上的说得都差不多了 我不是专业人事 呵呵 只是个人感觉 上市了
就可以公开地凑钱 说得更坦白点就是靠上市公司的的实力和口碑
吸引社会大众腰里的资金 哈没利息 又是别人主动送钱上门来
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当然是要比从银行贷款好得多了 然后正规的做法 就是拿这些钱又去嫌更多的
不正当嘛 就几下下 就给你洗白了 呵呵 不过 能上市 应该都有一定标准地哈
不会那么容易 但是啊 这里面的猫腻也多得很啊

五、请问作为做市商是如何盈利的？

也就是所谓的“点差”，是买入和卖出的一个差价，在报价时，买价会较高，卖价
会较低，中间的一个价差就是利润。

六、是什么是市商，怎么做好市商？有什么好的方法。

具有雄厚的资金实力，这样才能建立足够的标的商品库存以满足投资者的交易需要
。
具有管理商品库存的能力，以便降低商品库存的风险。
要有准确的报价能力，要熟悉自己经营的标的商品，并有较强的分析能力。
做为做市商，其首要的任务是维护市场的稳定和繁荣，所以做市商必须履行“做市
”的义务，即在尽可能避免市场价格大起大落的条件下，随时承担所做证券的双向
报价任务，只要有买卖盘，就要报价。
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