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如何推动理财产品销售如何销售理财产品-股识吧

一、销售新人如何做好理财产品销售

如果要去做投资理财销售，那么首先，要选择一个大的安全的平台。
大的平台一般而言，实力会比较雄厚，风控方面也会有所提升，这样的平台经营相
对于实力弱小的小平台来说运营会比较稳定，而且有一个好的平台，作为销售人员
来说，也容易说服客服购买产品，在资源方面也会多一些。
其次，要了解理财产品的详细情况，在客户询问的时候，能够快速的解决客户的疑
惑。
最后，作为销售，那么则需要多了解客户的需求，尽可能的找到适合客户的理财产
品以及理财规划，这样才能带来更多的客户。

二、如何销售理财产品

为大家简单介绍一些推销技巧，希望可以为大家提供一 &nbsp；
些帮助。
1. 顾客只要一跨进你的店门，就意味着有销售商品的可能，句真诚的问候，相信这
位顾客 &nbsp；
所以公司要求门店对来店的顾客要提供“三个一”服务，即一句问候、一个微笑和
一杯水服务。
2. .决定推销对象
经常有时进店购买的不只一人，可能是一对夫妇或跟朋友、同事一起来。
这时就必须先判定谁是购买的决定者。
只要判断 &nbsp；
正确了，在接着的推销就可起到事半功倍的效果 3. &nbsp；
过于热情会赶走顾客 当顾客刚进店在看商品，还没有决定购买时，他们的心情都
是比较胆怯的，对店员的行为也比较敏感。
特别是一些 &nbsp；
生疏的客人，如果对他过分积极的接待，可能会导致他的反感。
此时不如给他一个相对宽松的环境，与之保持一定的距离，但要留意客人的举
&nbsp；
止，需要时再主动上前服务；
4. &nbsp；
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.因人而异的推销 因每个顾客对商品的需求各有不同，所以在向顾客推荐商品时，
必须先判断顾客穿着的品位、风格、档次等，然后再 &nbsp；
推荐介绍。
如果盲目地推荐只会造成顾客对你的不信赖。
况且公司推崇的是“服务经营”，而不是“贩卖销售”的旧观念，赢得客人的信赖
才 &nbsp；
是最重要的 5. &nbsp；
给顾客台阶的推销
顾客一般都比较好面子，所以在推销过程中，一定要顾及他们的自尊。
在可能伤及顾客自尊的情况下要选择合适的理 &nbsp；
由，给他们台阶下。
这样既能做成交易，又不伤及顾客。
6. &nbsp；
.幽默推销法 幽默是一种润滑剂，它能够缓和僵局，制造轻松的气氛。
即使在推销上也不失是个好方法。
在向客人推荐商品时，一句幽默 &nbsp；
的话往往可以博得客人的开心，而放松防备的心理，最后达成交易。
不过须注意幽默推销时要懂得把握时机和推销的对象。
推销 &nbsp；
技巧还有很多方面的内容，推销人员要想全面的提高自己的业务能力，就要尽量让
自己变成一个杂家，我们不去力求做每个方面的专材，只要 &nbsp；
能完成我们的推销职责就是好的。

三、怎么推销理财产品？

手上有点小钱的时候，我的建议是买短期定期保本理财。
首先，买任何理财之前，先买1000试水。
放上一个月，看收益。
年利率超12%的不买，定期超一年的不买。
原因有下， 你这手头的钱，没事的时候，是活的，有事儿的时候，是死的。
比如，突然计划春节小长假陪女朋友去旅游，预算5000怎么说？
是我的建议，拿出30%左右放余额宝，吃2.6%的活期利息即可。
因为这钱日常消费和紧急大额消费都够用。
然后剩下的，可以投入稳健的理财产品去做定期理财。
至于定期理财的选择，个人建议： 如果对于流动性没有太大要求的投资者，可以
选择的范围就比较大了，可以考虑短期理财（券商+银行、P2P/P2B）、大额存单
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、银行结构性存款、国债逆回购等理财。
短期理财产品，多数收益略高于货币基金，但是流动性稍逊色。
1，短期理财（券商+银行、P2P/P2B）。
在固定期限如30天～365天等，无法主动卖出，也就是到期赎回。
券商理财，平均年化收益率为4.66%，以20万元本金测算，一年的预期收益约为932
0元。
P2P/P2B，固定收益产品，年化收益率在6%-14%之间。
P2B很多人说不会选。
说它风险低呢，若啥也不看地瞎投，等于蒙眼接飞刀啊！把命运交给老天，那就只
能听天由命。
说它风险高呢，上班族如我，以“边投边学”的姿态几年来还算稳妥，它成为了我
餐盘的主食之一。
所以要学会怎么选适合的，了解得越多，风险越可控。
我从2022年开始投P2B到现在，没耗费过多精力，每年多挣个几万，收益还比较有
优势的。
也比较喜欢稳健的固定收益类产品，所以选的是P2B类的头部平台，简单来说就是
风险比较小，省事儿，但是收益顶多也就10%了，如果对收益没有特别高的追求，
倒是可以一试。
2，大额存单和银行结构性存款。
综合部分银行公布的利率，近期1年期、2年期、3年期、5年期大额存单的利率分别
为2.28%、3.18%、4.15%、4.19%，要比普通的定期存款高一些。
此外，流动性更好的银行结构性存款大多数是一年期以内，收益率在4%左右，不
过现在不保本不保息，收益浮动等风险需要自己承担。
3，国债逆回购。
个人通过国债回购市场把自己的资金借出去，获得固定的利息收益。
月底，季底、年底时候，收益高到10%也有，需要好好选择分析。
以上几种是目前比较稳健的理财方式，也可以说是我自己投过的理财产品，确实是
比较不错的。
说了这么多理财，最重要是找到适合自己的产品。
产品其实没有对错，衡量自己的风险承受能力，找到适合的，就是对的。
不建议购买项：保险、股票、股票基金、各种币。
说句实话，买这些东西能赚钱么？
能，但绝对不会是你，如果你相信自己买股票能赚钱，还不如买彩票实际点。
14年有朋友建议我买比特币，当时了解了一下，感觉噱头很大、风险更大，坚决不
买，至今我也不后悔。
因为，他买了五千多，一个月不到就变两千多了，然后为了止损就都卖了，没有人
能够看到四年后今天涨成这鬼样。
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四、如何销售理财产品

第一步就是要练练自己的脸皮，要把脸皮练的厚一点，
二就是要多看书，看看别人成功推销的经验
三要和先去的同事搞好关系，询问他们的经验

五、银行怎样销售理财

银行销售理财很简单啊，首先大家对于银行的认可度本身就高，再加上银行理财的
种类和期限也非常齐全，因此其实银行销售银行理财只需要简单的做推荐即可
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