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拍卖公司为什么要交印花税.拍卖公司为什么要收费？-股
识吧

一、企业从法院拍卖购得的房屋，其为卖家缴纳的营业税及附加
、印花税是否需要计入房产原值缴纳房产税？

根据《财政部 国家税务总局关于房产税 城镇土地使用税有关问题的通知》（财税
〔2008〕152号）第一条的规定，对依照房产原值计税的房产，不论是否记载在会
计账簿固定资产科目中，均应按照房屋原价计算缴纳房产税。
房屋原价应根据国家有关会计制度规定进行核算。
对纳税人未按国家会计制度规定核算并记载的，应按规定予以调整或重新评估。
企业从法院拍卖购得的房屋，应当先确定拍卖价格（即企业购进价格），再计算应
计征的营业税等税和附加。
企业的购进价格（法院拍卖价）就是房屋原价，交易过程中无论是否由买方负担税
收及附加，其房屋都不应调整。

二、交易时侯签订的合同为什么要交印花税，不交税的情况下合
同有法律效力吗？请详述

交易时侯签订的合同为什么要交印花税?这是税法规定，所有的合同都必需要交印
花税，就算有些购销货物等生产耗材时，没有签购销合同，也需按买价视同有合同
一样的征收的。
不交税的情况下合同有法律效力吗？有，只是税局来查的话，这部份需要补交税的
，属于逃税。

三、什么叫印花税？什么情况下要交印花税？

百财易会计教育为您解答：印花税是在经济活动和经济交往中书立、领受、使用的
应税经济凭证所征收的一种税，一般是通过在应税凭证上粘贴印花税票来完成纳税
义务的。
下列数据需要交纳印花税： 购销合同、 加工承揽合同 、 建设工程勘察设计合同
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、建筑安装工程承包合同 、财产租赁合同、货物运输合同 、 仓储保管合同 、
借款合同、财产保险合同 包括财产、责任、保证、信用等保险合同
按投保金额万分之零点三贴花 立合同人 单据作为合同使用的，按合同贴花 、
技术合同 包括技术开发、转让、咨询、服务等合同 、产权转移书据 、营业帐簿、
权利、许可证照。

四、为什么要交印花税

税法规定的，ZF要收就没办法印花税虽然税率低，但是征收范围相当广，早期曾
是财政收入的重要部分，到现在一直延续征收

五、什么是印花税，为什么要交印花税呢?

印花税：纳税人：书立、领受凭证的单位和个人，包括：立合同人，立帐簿人，立
据人和领受人。
适用税率：1、购销合同、技术合同，税率0.03%；
2、加工承揽合同，建设工程勘察设计合同货运合同，产权转移书据，税率0.05%；
3、建筑承包合同税率0.03% ；
4、财产租赁合同，仓储保管合同和财产保险合同，税率0.1% ；
5、 借款合同税率0.005% ；
6、 记载资金的帐薄税率0.05% ；
7、其他营业帐薄，权利许可证照每件贴花5元。

六、为什么拍卖公司都要收前期费用？

其实拍卖公司都看你送的藏品的，如果你的藏品是精品，定价也合理，成交机率大
，什么费用都不收也可以帮你拍卖。
只是大部分藏家，就算自己的藏品是路边淘了，也都说自己藏品如何好，如何直接
得自画家本人的，如何祖传的，一定要按自己心里的高价才出手。
那作为正规大公司的话，谈都免谈了，根本不收你的。
中小型公司的话，既然判断成交机会不大，当然要收回些成本。
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不要以为拍卖公司举办一场拍卖会是没有成本的。
租场地、印图册、拍照、美工调色、排版、布置预展现场，体力、脑力、金钱的成
本都不止是一个人付出的。
所以，拍卖公司会收前期费用。
但是，收前期费用的公司，都不是有实力的拍卖公司。
如果前期费用上仟过万的，通常都是目的是收前期费用赚钱的公司。
测试收藏品公司或拍卖公司实力如何很简单，送一件你心中知道来历的藏品去试一
下就知道了。
建议以后但凡有收藏公司或拍卖公司找你，可注意以下两点：
第一，先留意它的公司名称，如没“拍卖”两字，都是无拍卖资质的公司。
我国拍卖法规定：拍卖企业名称里必需含“拍卖”两字。
第二，送拍时留意拍卖公司收不收前期费用，前期费用超仟上万的，要回拍品，调
头走人。
以免上当受骗。

七、拍卖公司为什么要收费？

这里是收藏品的聚集地每天为您提供以下精彩文化内容热点资讯鉴宝视频晒宝方才
有人跟我说有的拍卖公司拍前不收费，感受有点可笑，所以想出来说两句，个人观
点，说的对咱们当是沟通，说的不是咱们还望不吝赐教。
我传闻一县城某公司拍前不收图录费用的，可是你去了协作完签完合同，费用就来
了，要么即是保管费要么即是保险费，要么即是会员费，总归即是巧立名目征收各
种费用，当然也有前期没交钱的，这样的卖家通常均匀三个月会被宣告流拍，这个
时分由于你藏品在他们公司，所以交钱与否不是你说了算，你拿着合同去告啊，法
院拖你几天几个月，你吃住就吃不消，晓得为何他们挑选把公司建立在经济并不算
很兴旺的县城了吧！反过来说，为何拍卖公司非要收前期的费用呢？由于需求运作
，拍卖的运作不是只做一本图录就能找到买家的，若是真是这样那拍卖公司早赋闲
了，你自个做几本图录去大街上一发不完了？花钱又少。
进步成交率的方法无非是坚持买家的购买能力，坚持购买能力最佳的方法即是一边
寻觅新客户一边维护好购买能力强的老客户，大客户。
那么你想想，你买那些个东西的时候可能才几块钱几十块钱，人家买去可以就要几
百万上千万，花那么多钱买个东西（有时候东西仍是个残的）拿回家当玩具的人能
是通常人吗？最少身价也在几个亿吧！这样的人有那么好找吗？我不晓得你身边有
几个人，坦白讲我身边没有三个。
那样的人是不是脑子都比咱们好使，都比咱们聪明会算账呢？当然是的，那么要在
一场拍卖会上确保同一件藏品有若干家那样的买家都去竞价，其难度可想而知！其
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投入可想而知！国际旅游、组织超五星级酒店住宿这些都是浮云。
如此算下来你交的钱够干啥？你不出前期费用让拍卖公司全都免费都帮你做了，流
拍了满是公司的损失，你以为全世界有几个公司会这样做？你以为这样的公司地球
上存在几个？横竖在大城市的存活期均匀不到一年，在一些小城市的存活期可以还
稍长些，由于那些公司拍的都是几千块钱几百块钱的，形似过家家。
客服有人说那我不拍了，也行只需你能自个卖掉，关键是你自个即是卖廉价了也卖
不掉啊，像咱们这样的高端奢侈品职业，不凭借一个渠道是不可以极好的得到成交
的。
何况我给你算一笔账，假设你的藏品值100万，你自个找买家人家最多出40万（很
高估了吧）买你的东西，也即是你亏60万，。
60万大约可以上30次港澳台的知名拍卖会，就甭说那么多，你拿出6万来参与3次拍
卖若是都没卖出去那你是不是该从头审视一下自个的藏品了？佳士得苏富比当年把
握全球90%的艺术品拍卖市场份额的时分，国人还不晓得啥叫拍卖呢。
如今经济多样化构成，新式大国鼓起，拍卖职业也刚刚鼓起，也需求时刻去沉积，
去老练！当然，拍卖公司有好的也有差的，一个拍卖公司的流拍率不是疑问，只需
他情愿真心真意帮你卖东西（比方合同期和流拍后的后期效劳），东西仍是能卖掉
的。
重要的是，不是拍卖公司不靠谱，而是你没有挑选对罢了！古董古玩艺术品官方客
服我们

八、为什么要交印花税

税法规定的，ZF要收就没办法印花税虽然税率低，但是征收范围相当广，早期曾
是财政收入的重要部分，到现在一直延续征收
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