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股票包销和代销什么区别！包销，代理，寄售的性质与差
异-股识吧

一、包销 代理 寄售的区别

先了解下2者具体含义是什么：独家代理：独家代理是指在指定地区和一定的期限
内，享有代购代销指定商品专营权。
由该独家代理人单独代表委托人从事有关的商业活动，委托人在该地区内不得再委
派第二个代理人。
在进出口业务中，采用独家代理方式时，作为委托人的出口商即给予国外的代理人
在规定的地区和期限内推销指定商品的专营权。
按照惯例，委托人在代理区域内达成的交易，凡属独家代理人专营的商品，不论其
是否通过该独家代理人，委托人都要向他支付约定比例的佣金。
包销：国际贸易中的包销（Exclusive Sales）出口人与国外经销商达成协议，在一定
时间内，把指定商品在指定地区的独家经营权授于该经销商．经销商则承诺不经营
其他来源的同类或可替代的商品。
通过包销协议，双方建立起一种稳定的长期的买卖关系，而具体的每一笔交易，则
以包销协议为基础。
另行订立买卖合同。
具体分别： 独家代理与包销主要有以下不同：
①独家代理中的委托人（出口商）和代理人之间的关系查委托与代理的关系。
代理人只为委托人介绍客户或在指定地区作为委托人的代表按委托人提出的销售条
件与买主洽谈交易，买卖合同由委托人按物托人提出的销售条件瑟买主洽谈交易。
买卖合同由委托人直接签订或由代理人以委托人的名义同买主签订。
包销方式中的出口商与包销商之间的买卖关系，包销商以自己的名义向出口商购货
，并以自己的名义向买主转售。
②独家代理中商品的所有权，在出售前属于委托人。
代理人只是代表委托人推销商品，所得货款交委托人，由委托人自负盈亏，代理人
不需动用自己的资金，不负履约责任，只向委托人收取约定的佣金。
即使委托人在指定地区越过代理人与其他客户达成交易，也应按规定向代理人支付
佣金。
但在包销方式中包销商需用自己的资金向出口商我凤入商品，然后转售，故应承提
出履约责任和价格风险，自负盈亏。
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二、包销和代销的区别

包销就是销不完你自己留着， 代销就是销完销不完都可以，跟你没关系．

三、股票包销业务是什么？

一，股票包销业务：1、协议包销协议包销是由一个包销者包销某证券发行者全部
待发售股票，发行风险由该包销者独自承担，包销费也将全部归该包销者所获。
2、俱乐部包销俱乐部包销是由若干个包销者合作包销，每个自销者的包销份额、
所担风险和包销费都均等分摊。
3、银团包销银团包销是由一个承销者牵头，若干承销者参与包销活动，以竞争的
形式确定各自的包销额，并按其包销额承担发行风险，收取手续费，这种形式是目
前国际市场上最常见的包销方式，它把竞争机制和风险机制引入股票的包销活动，
对发行成本的降低和减少包销者的发行风险都比较有利。

四、包销，代理，寄售的性质与差异

包销是全部替人销售，一般是全部产品，有时产品的所有权发生转移，代理是所有
权不转移，并没有全部的义务，寄售而是产品所有权不转移，并有寄的性质其他类
似与代理

五、证券代销和承销的区别

证券代销和承销有2点不同：一、两者的概述不同：1、证券代销的概述：指证券公
司代发行人发售证券，在承销期结束时，将未售出的证券全部退还给发行人的承销
方式。
2、证券承销的概述：指发行人委托证券经营机构向社会公开销售证券的行为。
二、两者的优点不同：1、证券代销的优点：在代销过程中，承销机构与发行人之
间是代理委托关系，承销机构不承担销售风险，因此代销佣金很低，代销发行比较
适合于那些信誉好、知名度高的大中型企业，它们的证券容易被社会公众所接受，
用代销方式可以降低发行成本。
2、证券承销的优点：可以有效提高公司发行证券的效率。
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发行人向不特定对象公开发行证券，依法应当由证券公司承销。
证券承销业务采取代销或者包销方式。
证券承销是证券经营机构代理证券发行人发行证券的行为。
它是证券经营机构最基础的业务活动之一。
扩展资料：证券承销的相关介绍：根据证券经营机构在承销过程中承担的责任和风
险的不同，承销又可分为包销、投标承购、代销、赞助推销四种方式。
包销是指发行人与承销机构签订合同，由承销机构买下全部或销售剩余部分的证券
，承担全部销售风险。
适用于那些资金需求量大、社会知名度低而且缺乏证券发行经验的企业。
投标承购通常是在投资银行处于被动竞争较强的情况下进行的。
采用这种形式发行的证券通常信用较高，受到投资者欢迎的证券。
代销一般是由投资银行认为该证券的信用等级较低，承销风险大而形成的。
这时投资银行只接受发行者的委托，代理其销售证券，如在规定的期限计划内发行
的证券没有全部销售出去，则将剩余部分返回证券发行者，发行风险由发行者自己
承担。
赞助推销是指当发行公司增资扩股时，其主要对象是现在股东，但又不能确保现有
股东均认购其证券，为防止难以及时筹集到所需资金，甚至引起本公司股票价格下
跌，发行公司一般都要委托投资银行办理对先有股东发行新股的工作，从而将风险
转嫁给投资银行。
参考资料来源：股票百科-证券代销参考资料来源：股票百科-
承销参考资料来源：股票百科-证券承销

六、证券的包销和保荐是怎么回事？

包销：就是比如一定公司要上市，他发行的股票证券公司全买进来，再卖给社会投
资者，这种行为现在不存在了，因为新股都是赚钱的保荐：这是2005年新出的规定
，上市公司要股改，要上市都要有保荐人保荐，说白了就是保证举荐，走走场子罢
了.

七、新股不断破发，增发出现包销，破发和报销啥意思

我国的股票不是由上市公司自己销售的，公司只有委托承销商进行销售，方法有两
种，一是由承销商自己全部负责包销售，这叫包销。
这样承销商就先把钱打给上市公司用，自己慢慢在卖股票；
另一种是承销商不包销售，在一段时间里能够卖多少就是多少，卖不完的反给上市
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公司。
实际上，第二种方法几乎不用了。
我们看到的股票实际上与上市公司没有直接关系，它们已经被金融机构进行了包装
，然后转手卖给小散户。
卖得完卖不完就看他们的本事了。
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