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为什么股票群推荐买保险_为什么要买保险？-股识吧

一、股票群所谓的老师推荐股票有什么目的？

因为属于投资项目，所以保险公司可以购买。
股票是股份公司发行的所有权凭证，是股份公司为筹集资金而发行给各个股东作为
持股凭证并借以取得股息和红利的一种有价证券。
每股股票都代表股东对企业拥有一个基本单位的所有权。
每支股票背后都有一家上市公司。
同时，每家上市公司都会发行股票的。
同一类别的每一份股票所代表的公司所有权是相等的。
每个股东所拥有的公司所有权份额的大小，取决于其持有的股票数量占公司总股本
的比重。

二、为什么保险公司可以买卖股票

因为属于投资项目，所以保险公司可以购买。
股票是股份公司发行的所有权凭证，是股份公司为筹集资金而发行给各个股东作为
持股凭证并借以取得股息和红利的一种有价证券。
每股股票都代表股东对企业拥有一个基本单位的所有权。
每支股票背后都有一家上市公司。
同时，每家上市公司都会发行股票的。
同一类别的每一份股票所代表的公司所有权是相等的。
每个股东所拥有的公司所有权份额的大小，取决于其持有的股票数量占公司总股本
的比重。

三、为什么要买保险？

作为一个把保险作为一种重要理财方式的人来说，我是如何看待和认识保险，我为
什么要购买保险？以及我是如何购买保险的呢？
保险，从本质上来讲是责任，没有责任便不会需要保险。
其次，保险是一门科学，他的科学依据其实我们都很熟悉：概率论和大数法则。
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是人人为我，我为人人的一种互助的发明。
保险属于金融行业，在整个国民经济体系中属于分配领域。
因此从本质上来看，我看不出保险有什么值得批判的地方。
我从拿到自己的第一份工资开始，就必须学习理财的方法。
是全部消费掉，还是先存起来一些？那么储蓄，也就是存钱这种朴素的理财行为也
就顺理成章了。
当储蓄到一定的数量，我会想我为什么要存钱呢？因为我要报答我的父母亲，我还
要准备结婚组建家庭，给我爱的人，以后还有我的孩子一个比较好的经济生活环境
。
这些不都是自然就能想到的吗？然而，我的这些目标（责任）都能顺利实现吗？
我工作了十年，这十年里，我亲眼看到了路途上因意外事故而离开的人。
我亲眼目睹了一位领导和3个同事因患癌症和白血病而抛妻别子。
我亲身经历了朋友和身边亲人遭遇重大疾病而家庭经济陷入困境的事实。
人生的残酷事实让我知道了虽然我们都希望世界上的事和和美美，团团圆圆。
但总有一些残酷的事情会发生，不知道何时何地？也不知道会是何人？人同此心，
当看到无法避免的事实万一发生在我的身上，我该如何面对？我的责任和爱能否继
续？ 看到这里您可以自己想想，您从小到大的着段生命里程中，您所能回忆或者
听说过的都算上，那些去世的人中是在医院或者意外中完结自己生命的人群多？还
是自然的正常的离开的人群多呢？您可以想象下，他们所在的家庭在面对这必然要
来临（衰老）或者突如其来的恶讯时，在经济上又是如何去面对的呢 所以，基于
这些考虑，我理财的基础就必须是第一要储蓄一定的资金，第二就是我要为不确定
的将来做比较确定的打算。
所以，保险就必然是我理财的基础之一。
我要根据我当下的责任做我能做的安排。
保险的意义，只是今日做明日的准备，生时作死时的准备。
父母做儿女的准备，儿女幼小时作儿女长大时的准备，如此而已。
今天预备明天，这是真稳健。
生时预备死时，这是真豁达。
父母与被儿女，这是真慈爱。
不能做这三步的，不能算作现代人。
胡适的一番话，其实也是我心中的感言。
所以，我购买了意外伤害保险，我购买了重大疾病保险和寿险，我还购买了为孩子
的教育金保险，并加了豁免责任。
我尽我的力量，为自己和家人做更多的稳妥地准备，这就是我购买保险的初衷。
当反对的朋友说起保险的欺诈，说起买了保险又不管用的一些事例。
因为我的保险知识的健全，我知道什么叫责任范围，所以我就没有那么多盲目的气
愤。
而且，我自己购买了保险，也发生过理赔。
要说完全满意那是没有的，我同样解除了中国保险业的种种不完善。
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但我始终在现实的情况下谨慎的选择自己能接受的保险品种，给自己现实条件下能
有的保障。
而不是因为这个保障有很多不如人意的地方就选择整个的放弃。
风险是不会选择时间和机会才降临的，所以，我只能尽量选择，尽量给自己和家人
搭建更多的保障。
如果把保险想象成无所不包，什么都管的灵丹妙药，我想这辈子估计是买不成保险
了。
而这个后果就是：风险全部由自己承担。
这，是我不愿意做的。
最后，说一下我购买保险的几个原则：
1．费用控制原则：家庭收入的十分之一可以用来做保险。
当然，如果选择投资型的保险，可能会多一些，但不会超过30%的收入。
2．买之前，认真学习和沟通。
和买过这个产品的人交流有关的经验。
以保障为主。
3．重点是选择好的保险公司，而不是代理人。
当然，代理人必须基本合格（专业知识和人品）。

四、为什么网上很多推荐股票的~还要付费~是骗人的么

千万不要信啊，上当的不是一个二个了，建议你慎重些好，你看到的资讯是网站后
期提供的，凭什么认定那些涨势好的股票就是他们开发挖掘的哦，能给你看的资讯
当然不会有错的；
你应该看他们预测的信息，比如今天推荐的股票，看看到底怎么样，多看几次你就
会明白了；
毕竟你的资金只有一笔，一旦亏损那就是真金白银了，网上这种东西很多，虽然不
能说全都是骗人的，但起码是亏钱是你的，赚钱就有他们的，何况还要缴大量费哦
；
据我所知那些交了费，买了他们推荐的股票后，赔的很多的人不是少数，而且是几
头受损、悔恨不已的比比皆是；
试想一下，他们真能叱咤股市风云、把握涨跌命门的话，那还不自己悄悄地挣前，
为何要拉上你啊，不就是为了用你的资金来作的是无本生意，靠坑蒙拐骗来弄钱哦
。
所以再你决定与他们合作之前要慎之又慎，切不可作出“赔了夫人又折兵”的傻事
。
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五、为什么没人买比较稳定的保险投资呢，反而有那多人宁愿选
择投机风险大的股票市场⋯

有多大风险，就有多大收益。
这是均等的。
1.保险的收益几乎可以忽略不计。
2.保险没有流动性3.相对来说，购买保险要求的资金量比较大，而购买股票最少的
一百多块钱就能买一手。
4.大众对保险的不信任。

六、为什么很多股票群拉人进群？

为了利润。
开户入市时，碰到的第一位师傅告诫我的第一句话就是：投资远离--收--费--者，
不管是在股市，商品期货，现货市场这句话都适用。
那怕当时连菜鸟都算不上，也打心眼里瞧不起这类人。
更别提今天，高手就应该有作为高手的风范，而不是去靠着忽悠。
碰到的第二个师傅则告诉我：跟在别人后边，不是长远之计，人与人之间总有缘起
缘尽的时候，到时怎么办？努力提升自己才是最重要的。
第三位高手只教过我一句话：交易核心是什么？四个字--执行纪律，这是每一位高
手成长的必经之路。
入市就想着找一个群或一位高手依赖，而不是想着提升自己，A股市场这样的人数
不胜数，正因为这样所以才会有满世界招兵买马拉人的群存在。
一位优秀的散户高手或是靠谱的好群，从不会干这样的事给自己找麻烦。
另外这类群或这类高手也不是任由什么人都在加的。

七、有些微信股票群推选的股票还挺准呢，这些都是骗局吗，也
有直播间

有些微信股票群推选的股票还挺准呢，这些不一定都是骗局，也不一定没有骗局，
微信群的水很深，不能看一时一地一票的得与失，要看最后的结果，利用微信群、
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推荐股票、推荐贵金属平台、推荐配资炒股，开始都会给点甜头，当然也有各色各
样的帮衬，还有现场授课直播，忽悠死人不偿命的！
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