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炒股失败有哪些痛点；谁会炒股？传授点经验。咱新手！
-股识吧

一、为什么要建积分体系

对于企业和商户而言，如何提升转化率和用户活跃度是一个普遍的痛点。
在广告流量费越来越贵的背景下，怎么将免费用户转化为付费客户？怎么将沉睡的
客户激活？除了做内容、社区运营和简单粗暴的现金补贴外，搭建用户积分体系并
有效的运营可能是最好的办法。
用积分运营体系对客户做生命周期管理的方式，在航空、酒店、信用卡等多个行业
取得巨大成功，很多企业和商户也尝试通过构建积分体系以达到提升转化率、活跃
度等核心指标的目的。
但在实际经营过程中，积分体系的运营似乎投入产出比不高，其主要的原因在于：
需要一定的IT和运营能力，对小商户来说有一定门槛。
积分回馈比率较低，用户对积分感知度低，积分成为“鸡肋”。
积分流动性差，用户心里没觉得积分有“价值（或价格）”。
基于此现状，很实惠（小程序）作为成熟的积分营销解决方案提供商，以积分主导
的运营玩法，帮助商户实现用户的转化和促活，实现商户与客户的双赢。
如果以传统的方式开发积分模块，投入运营，商家前期开发至少需要投入7人团队
两周工期，上线后一般也需要1到2人负责专职运营。
这样的开发运营方式对于中小商家而言，资源消耗多，效率低下。
但很实惠通过模块化定制，能够为商家节省开发成本，甚至免费开发，很实惠所积
累的运营经验，也能够为商家提供成体系的积分运营方案，包括运营工具、小游戏
、奖品库等，由商家自行配置，商家可以以低成本的方式进行积分运营，突破中小
商家的IT和运营能力瓶颈。
为了解决积分“鸡肋”问题，很实惠与拼多多商城合作，让用户得以通过使用积分
低价购买商品，用户可以直观感知积分价格（使用价值）。
此外很实惠还导入了多种积分+现金方式来兑换商品、积分0元购商品等玩法，引
导用户通过做任务等行为获取更多积分，从而获得奖励商品或优惠。
对于用户而言，用户不仅可以清晰感知积分带来的优惠，同时也了解到在这一体系
内的积分实际上还包含着更多玩法的可能性，而不是像在其它地方“鸡肋”一样的
存在，激发用户探索积分玩法的兴趣。
而对于合作商户而言，很实惠积分商城小程序让用户主动探索的方式巧妙平滑地了
解决了商家之间相互导流的问题，形成良性、高效的异业合作，让商家共享用户资
源。
不仅如此，很实惠还将引入积分兑换机制，让用户在需要某类积分时可以将自己持
有积分与其它积分持有者进行互换，让积分具备流动性。
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在互换时，积分互换汇率则由参与互换的主体通过平等、自愿的市场原则达成。
这一机制借鉴的股票交易的逻辑，当交易者对某类积分需求高或者看好某类积分时
，积分价格就会在需求中上涨，反之，积分价格就会下跌。
当然，与股市一样，非理性等因素也影响着积分交易汇率，这种不确定性也增加了
积分互换游戏的魅力。
用户可以加直观感知积分价格和兑换价值，用户对于积分的期望值也能够迅速建立
起来。
通过降低企业积分运营门槛，创新积分玩法，很实惠商城协助企业激活用户，提升
积分与用户运营效率，让积分在企业运营和用户生活中扮演更加重要的角色。
转载：网页链接

二、留香(品德之香)为题的初三作文800

有一种花儿特别美丽，当你赠与他人的时候， 它会让你心潮起伏，手留余香；
有一种花儿特别神奇，当你赠与他人的时候，它会让你面朝大海，春暖花开。
(设悬念，骈句。
化用印度古谚“赠人玫瑰，手留余香，?和海子诗句“面朝大海，春暖花开”，盛
赞“一种花儿”的美丽与神奇 ，令人心向往之。
) 这朵神奇的花儿，曾经在公交车上开过。
还记得那年妈妈生日，我买了一大束粉百合，我想给她一个惊喜。
怀抱着这束百合，我快乐得像一位天使。
汽车时快时慢，花儿在我的胸前也是一颤一悠，引来多少羡慕的眼光。
有人一直在赞美，说这花儿真漂亮；
有人悄悄地猜测，说这花儿会送给哪一位，惹得邻座的姐姐也禁不住想抱一抱。
我
嫣然一笑，将花儿递到了她手上，看着她那喜爱的模样，我的心里也乐开了花。
下车时，我抽出一枝递给她：“姐姐，送你一枝吧！”那一刹那，她的脸一如那粉
百合，好美！(人花相映，快乐犹如芳香可以传递。
公交车止的这幅画面，意在刻画爱心之美，同时照应首段前半句话。
) 这朵神奇的花儿，曾经 在一家熟悉的早餐店里开过。
那天上学的路上，我在早餐店点了皮蛋瘦肉
粥、葱油饼，享受了一顿，可吃完后一摸口袋，空空的。
该死，早晨换衣服时忘记带钱了。
我乎足无措，尴尬地立在那里，进退两难啊！老板看出了我的心思，哈哈一笑，继
而手一挥说：“ 快去上学吧，明天带来！”那一刻，我发现老板是那样的和气，
那样的善良，那样让人感动，尤其是那日日见过的笑脸，在那一刻似乎灿烂得像花
儿一样，煞是好看。
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(老板的笑脸如花，善心更如花。
早餐店里的尴尬的化解，意在突 出诚信之美、善良之美、和谐之美。
) 这朵神奇的花儿，还在小小的电梯间里开过。
上楼时，我正好碰上带着大包小包的邻居叔叔。
我忙跑上 前去，帮他打开了电梯大门。
叔叔笑着说：“长大了嘛，会助人为乐了！”听着叔叔的话，我的心里喜滋滋的。
下楼时，碰到楼上的奶奶下去散步，我不由自主地牵住了奶奶的手。
看着老人那开心的笑脸，我也不由在电梯间里留下 了一串长长的笑声。
“赠人玫瑰，乎留余香”，真是这个道理噢！(举手之劳却能收获无穷的快乐。
电梯间里对邻里的帮助，意在体现助人与被助之乐。
) 其实，每个人的心里都有一座美丽的花园。
那神奇的花朵，也许是一声轻轻的问候，也许是一次善良的帮助，也许是一个宽容
的笑脸⋯⋯朋友，采一朵心灵之花送给你身边的亲人或朋友吧，也许你会收获整个
春天的芳香。

三、这样真的会幸福吗？

选择被你爱的人爱着才是最幸福的爱和被爱如果只是单方的那么都算不上是幸福可
能还会带来痛苦我选被爱，这样的话，我爱的那个人也会碰到他自己喜欢的人，爱
我的人也会觉得幸福吧如果选择爱的人 而他不爱我 那我的爱多累呀 到头来伤害的
是三个人，被爱要更好点如果让我选的话，我会选择被爱，因为被爱是幸福，如果
你不爱他，感情是慢慢积累的，慢慢相处也许还比自己去好一些，如果选择你爱的
也许会累一些，你去选你爱的，你会照顾他一生，如果你选项爱你，他会照顾你一
生，就像以前老人一样，没有被爱也没有爱他的人，后来人家不是也是一辈子吗，
有些事情随缘吧，因为就算你选择了你爱的也不一定会在一起，也许你选爱你也许
会在一起吧，人是天注定的，不是谁说跟谁在一起就会在一起的，祝你能找一个爱
你的和你爱的人。
爱情其实很简单..也很朴实！爱情不需要天花乱坠，平平淡淡才是真！对于爱情，
我们不奢求它的圆满，但可以让它至真....现在的社会是一个感情泛滥的社会，爱情
早已经成了快餐，不求天长地久，但求曾经拥有...将来到底会怎么样，谁去想那么
远?于是，爱情便成了孤独时的枕头，寂寞时的旅伴；
于是，爱情便成了某些人实现其目的的借口，甚至成了金钱的奴隶.此时的爱情..已
经失去了美丽的光环，变得现实和世俗....这社会还有真正的爱情么?有`不过很少.现
代人不懂得珍惜爱情.当自己拥有时，便放肆的吮吸爱情的精华，不去浇水.不去施
肥，于是爱情之花不过多久便黯然凋谢.当爱情走远之后，才发现苦苦追求的美丽
爱情曾经离自己这么近...可惜这世间没有后悔药.所以，当你拥有一分美好的爱情时
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一定要好好珍惜！

四、谁会炒股？传授点经验。咱新手！

我也是新手 我推荐你试试涨乐理财 功能很强大 有很多及时咨询和专家点评

五、相识两年，相处有十个月，彼此都觉得很幸福，确不能永远
在一起？？？

朋友离开他吧 离开他 他会获得他想要的 那才是幸福 你不要因为自己舍不得而耽误
他的一生你那是爱他吗？以后记得要好好努力加油生活 我知道你舍不得
但你坚持下去也没有好结果
你还是放开你女朋友吧我知道你死都舍不得我和你有过同样经历我能理解
但你别无选择 离开吧 你是为了他好
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