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股票经纪人最后怎么样了、股票经纪人能做一辈子吗-
股识吧

一、你知道的炒股的人，后来都怎么样了？

我在2022年前算是股票小白，完全不懂，因为我不是金融出身。
在14年的时候看到大妈都在排队开户的时候，我也好奇的开了个户，加上亲戚的引
导，进入了股市。
15年股票配资大爆发，我也进入股票配资行业，从此与股票结下了不解之缘。
从那时开始，客户，朋友。
炒股的越来越多。
15年牛市的时候，基本上个个赚钱。
但随着6月大跌开始，至现在，我认识的所有炒股的人。
都是亏的一踏糊涂。
这里还包括在牛市赚了几百上千万的客户。
里面还有不少曾经炒股的大牛。
现在的他们基本上都负债累累。
但他们依然还走在股市的路上。
炒股就像赌博，有瘾。
那些喜欢炒股的人，他们天生就有赌性。
用现在流行的一句话来形容他们现在的状况就是。
一入股市深似海，从此工资是路人。
他们喜欢研究。
习惯每天看k线。
他们恨不得天天都开市。
就算他们清仓不炒了，只要没事，总喜欢打开股票软件，看看。
虽然他们的根本目的是为了赚钱，但在我们第三者眼里，他们更多的是成就感。
自已选了一个股票，涨势大好，一个涨停，他们会兴奋的一天一夜。
会满世界的宣传。
但连吃几个跌停，会默默的不吭声。
他们就是股民。
当然也有个别赚钱的人，但这些人基本上都不是自已炒的人，他们有关系。
他们基本上都是与团队合作，就是我们常讲的机构。
他们一般都是金融出身。
但在普通人的世界。
这类人是非常少的。
炒股只能当作一个业余爱好，随了极小数有天赋的人。
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千万不要沉迷。
有闲钱，适当投资一下。
还是那句老话，股市有风险，入市慎谨。

二、现在这年头去证券公司做证券经纪人怎么样？有经历过的可
以详细说一下吗？高分哦，请详细真实回答

券商经纪人是最纯粹的营销岗位，业务指标非常明确的，营销压力非常大。
收入的话基本上就是“上不封顶下不保底”，底薪很低的，主要就是靠营销奖励。
以前券商都以经纪业务为主，经纪人主要就是拉客户拉资金，客户成交越频繁，产
生的交易手续费越多，经纪人的提成就越高。
如今券商转型，经纪人也可以通过销售理财产品、IB业务、为券商承揽项目等方式
来获得收入，某种程度上和券商的投顾有趋同的趋势。
但经纪人的营销定位没有改变。
而且随着市场佣金率的不断下滑和新设营业部的放开，券商之间的竞争越来越激烈
，经纪人如果没有非常稳定的客户群体，指标压力是很可怕的。
总之，如果你对自己的营销能力有非常的信心，手里的资源也非常可观，那从事这
一行是不错的。

三、证券经纪人待遇怎么样？

进出都很容易，券商选择名气大的，哪怕给你的佣金低，收客户的佣金高。
正规券商一般不会裁人，这是一条不错的道路，只要能挣钱什么工作不是工作，我
朋友今年30多岁了一直在做这个，月收入在4-7万之间，当然他很努力很用心。
规划好自己的轨迹，这是一个不错的捷径，很锻炼人，不光是经验等的。
只要过了证券从业资格考试基础+任意一科就可以了。

四、证券经纪人有发展前途么？现在国企证券经纪人底薪都好低
，不知道以后发展好不
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你好，证券经纪人前途不是很大，主要原因:一般公司都没有福利待遇。
二、经纪人的产品优势不强，没有正式员工的佣金有优势。
三、自己的去找渠道开发客户。
只是佣金提成高。
如果有一定炒股能力，可以做这一块，可以发展成以后做私募、正式理财经理！

五、股票经纪人能做一辈子吗

理论上可以，现实中是不行的。
证券公司的考核制度不允许，行内有句话：“铁打的营盘，流水的兵。
”股票经纪人就是流水的兵，在未出台保障股票经纪人合法权益的法律之前，是不
行的。

六、证券经纪人有发展前途么？现在国企证券经纪人底薪都好低
，不知道以后发展好不

你好，证券经纪人前途不是很大，主要原因:一般公司都没有福利待遇。
二、经纪人的产品优势不强，没有正式员工的佣金有优势。
三、自己的去找渠道开发客户。
只是佣金提成高。
如果有一定炒股能力，可以做这一块，可以发展成以后做私募、正式理财经理！

七、股票经纪人赚钱吗怎么有很多股票经纪人都饿肚子,而且不
同的公司待遇差别很大。

你能赚到多少钱取决于你给公司赚到多少钱，然后你再分成，你的客户资产才300
万，算一算他们一个月能有多少手续费上交就知道了，如果这300万一个月只买卖
一次，按0.15%来算，那就是300万*0.3%=9000块钱，除去公司的各项费用，顶多也
就剩下6000多，你只能拿到2000也就不奇怪了。
至于你说的有人跳槽做了督导什么，这跟他开户到了多少钱没关系，跳槽等于重打
鼓另开张，看的新公司的意见，如果新公司招的就是督导那么觉得这个人合适就让
他当了，这是双向选择的问题，如果你有能力，公司又欣赏你，别说你干过就是没
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干过经纪人，别人正招经理呢，你去了，人家觉得合适，让你当也说不定啊。
呵呵，加油！！

八、证券经纪人待遇怎么样？

进出都很容易，券商选择名气大的，哪怕给你的佣金低，收客户的佣金高。
正规券商一般不会裁人，这是一条不错的道路，只要能挣钱什么工作不是工作，我
朋友今年30多岁了一直在做这个，月收入在4-7万之间，当然他很努力很用心。
规划好自己的轨迹，这是一个不错的捷径，很锻炼人，不光是经验等的。
只要过了证券从业资格考试基础+任意一科就可以了。

九、股票经纪人

如果只是做股票经纪人，那么券商一般只需要大专以上的学历，至于经验一般不做
要求，因为任何新人（指对金融行业没有经验或是经验较少的应聘者）进了证券公
司也都是从底层做起，当然有经验者优先。
但现在证监会要求在金融行业工作要有相关的证件，比如，你在证券公司做至少要
有证券从业资格证或是证券经纪人证，在期货公司做至少要有期货从业资格证，还
有基金，银行等都需要持证上岗。
关于证券从业资格考试你可以去证券业协会网站，找到考试的相关信息。
以上这些事最基本的，如果想真正的得到发展，那么需要如果你不具备相当的管理
能力，那么你可以走分析这条道路，你可以去考CIIA或是CFA，相关信息百度一下
就知道了，但这两个考试相对难很多。
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