
如何推销白酒    www.gupiaozhishiba.com
 

生产广告牌的上市公司有哪些-如何推销白酒-股识吧

一、有没有做快速消费品销售的？？？

不知道做的是什么商品，听你说的，有点悬。
快消品是需要踏踏实实做渠道、做终端、做市场的，一般都会有底薪的，“每月团
队出差”，去开会还是去打狼啊！！一般大品牌或大公司，都是高保障，低激励。
如果是没底薪，全是提成，最起码这不是一家有实力的公司！！！！劝你搞清楚再
说。

二、如何推销白酒

原发布者：木头羊YY您好，请问您需要白酒么？推荐您喝一下迎驾的国色清香酒
，国色清香酒是迎驾改进生产工艺后推出的新产品，采用纯粮固态发酵工艺，代表
了迎驾酒的最高品质。
具有入口不刺喉，喝了不上头，醉后醒酒快的独特品质。
现在点饮更能免费获得价值38元的唐宫洗浴票。
您不妨来一瓶试试？促销员赠酒说辞：&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
您好，我是迎驾酒业促销员，您点单金额满260元，由我们迎驾酒业免费赠您一瓶
我们新上市的价值138元的“国色清香鉴品”酒一瓶。
迎驾清香型酒采用无污染自然发酵工艺，具有入口不刺喉，喝了不上头，醉后醒酒
快的独特品质。
本次赠饮只限每晚包厢前十桌。
祝您的生活更清香脱俗，更有品味！名烟名酒店促销说辞：&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
您好，请问先生买酒是自己喝呢，还是送人?情景一：客人说送人促销说辞：您不
妨看一下迎驾国色清香酒.国色清香酒是迎驾改进生产工艺后推出的新产品，代表
了迎驾酒的最高品质。
而且名称有富含了清新脱俗文化韵味，包装具有很深的文化底蕴，您买一瓶真正的
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好酒送给您的亲朋好友，一定很有面子！现在购买更有好礼相赠！&nbsp；
情景二：客人说自己喝促销说辞：您不妨看一下迎驾国色清香酒.国色清香酒是迎
驾改进生产工艺后推出的新产品，代表了迎驾酒的最高品质。
具有入口不刺喉，喝了不上头，醉后醒酒快的独特品质，自己喝的话对身体健康十
分有益。
现在购买更有好礼大赠送！不妨来一瓶？&nbsp；
情景三：客人什么都不说促销说辞

三、手持式激光测距仪测量时的干扰有哪些

这个也是看手持式激光测距仪本身的抗干扰能力的，目前市面上90%吧，都是室内
机器，意思就是只能在室内测量作业，专属室外机，有两种可以达到，一种机型是
测量能力强，抗干扰能力也强，比如过滤器及数据处理器厉害，能把外面的强光和
杂光过滤掉，直接不影响测量功能。
通常这些技术属于国外进口品牌的专利，目前市面上流传一家本土公司（国产测距
仪生产厂家）上市公司，也发明了一款专属室外专用机器。
听说效果不错，不过还没有见到市面上有销售的。
另外一种可能是，超标产品，增加激光功率，如同上坡骑车，本身能力强，力量大
，就很轻松骑上坡去，如果能力弱肯定是上坡不了的。
但是有人骑了电动车或者摩托车，就轻松达到上坡的目的。
结果是可以测量了，污染环境，伤害人体自然无法避免。
国际国内统一标准，手持式激光测距仪的输出功率不能超过1mW，的二级激光，
否则超标就不是法律法规之内的产品了。
以上供参考。

四、湖南省衡阳市有哪些广告公司

简美，在新大桥边上。

五、讨论时装销售
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掌控买方的心理 麦克开了一家服装店，门面不大，生意也不怎么兴隆。
他高薪聘请了一个高级设计师，经过精心研究设计，世界最新款式的牛仔服上市销
售了。
他对这些产品寄予了很大的希望。
企盼一举改变自己经营不景气的状况。
为此，他投入了大量的资金，首批生产了1000件，成本是56元，基于打开市场的需
要，他采取了低额定价策略。
把每件牛仔服定为80元，这在服装产品定价中算是比较低的了。
他想凭着新颖的款式和低廉的价格，今天一定会开门大吉，发个利市。
于是他亲自出阵指挥，大张旗鼓地叫卖了半个月，购买者却寥寥无几。
急昏了头的麦克铁下一条心来，以每件下降10元销售，又呼天喊地叫卖了半个月，
购买者却仍不见多。
估摸着低价之下必有勇夫，麦克又降低了10元，这可接近于跳楼价了，但销售状况
仍不乐观。
向来不服输的他，这时也顾不得那么多了，干脆大甩卖吧。
每件50元，工本费也不要了。
可除了吸引不少看客外，连以前的情形更加不如了。
彻底绝望的麦克自认倒霉，索性也不再降价也不再卖了。
他让人在店前挂出“本店销售世界最新款式牛仔服，每件40元”的广告牌，至于能
否销售的去，只好听天由命了。
广告一挂出，还是无人问津。
这时他的一位朋友来看他，见麦克愁得可怜，就笑着向他支了一招。
这招很简单：就是在40元后多加个零，这样每件40元就变成了400元了，价格一下
子高出10倍。
但令人惊奇的是，零刚加上去，就陆陆续续来了不少购买者，兴致勃勃地挑选起来
。
不一会的功夫，倒还真卖出了七八件，并且随后的销售状况是越来越好。
“芝麻开花节节高”，生意空前的兴隆。
麦克傻了，呆若木鸡地站在了一旁。
一个月过去了，虽然麦克仍是“丈二和尚摸不着头脑”，但他的1000牛仔服已全部
销售。
差点血本全无的麦克，转瞬之间成了大款，兴奋的他不亦乐乎。
低价让麦克一筹莫展，高价反而让麦克扭转乾坤，并一举赚取了高出原来预期十倍
的利润。
麦克不懂这是消费者的心理在起作用。
麦克的世界最新款式的牛仔服，主要销售对象是那些爱赶时髦得去年轻人。
他们购买的心理是讲究商品的高档次、高质量和时髦新颖。
对服装的要求不仅讲究新，而且讲究派头，以满足自己的虚荣心和爱美之心。
开始时，虽然麦克的牛仔服款式新颖，但开始因为他定价太低，他们便误以为是一

                                                  页面 3 / 4



如何推销白酒    www.gupiaozhishiba.com
 

些廉价低档次的服装，穿在身上有失体面；
后来价格抬高10倍时，他们便以为是价高货真，因而踊跃购买。
能否促成生意成交，并不在于卖方主观上认为商品的价格高低，而在于买方的消费
心理。
在实际商业活动中，该如何使用“薄利多销”和“厚利多销”，并无统一的法则可
用，我们要根据商品的特性与所处的消费环境，具体情况具体分析。

六、如何做好白酒终端销售管理

不知道做的是什么商品，听你说的，有点悬。
快消品是需要踏踏实实做渠道、做终端、做市场的，一般都会有底薪的，“每月团
队出差”，去开会还是去打狼啊！！一般大品牌或大公司，都是高保障，低激励。
如果是没底薪，全是提成，最起码这不是一家有实力的公司！！！！劝你搞清楚再
说。
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