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股票开户为什么会有推荐经理：带我们去股票证券所开户
的客户经理能给我们在股票方面带来什么帮助呢？就是省
去开户费90元钱吗？-股识吧

一、为什么股票开户要找客户经理比较好

股票开户要找客户经理比较好可以和经理协商佣金价格一般柜台一样可以协商

二、为什么经常有人加微信给我推荐股票？

自3.15过后，会陆陆续续的接到许多关于免费推荐牛股，涨停板的电话，可以免费
为你解手中所套的股票，好多人听到是免费，所以也就同意了，然后帮你拉入所谓
的股票群，每天都有老师在直播间讲解股票，教你选股票的战法，现场选所谓的牛
股，其实这种就是骗局，行骗前期的花样，要明白一个道理，天下没有免费的午餐
，免费的往往是最贵的，他凭什么带你，要是真有那么厉害，那他自己炒就好了，
亲戚朋友都不带凭什么带你，他又没吃撑，凭什么每天为你免费讲课，每天为你推
荐所谓的牛股，前期免费讲解股票，推荐股票，只是为了取得你的做信任，后期他
在直播间为你讲解股票的时候，他会无意透露一下自己的高收益，里边听课的托就
会问这是干什么，这么赚钱，带带我们，他就说这是什么什么，刚开始他会表现的
有点不情愿，但拖会配合他起哄，不超几天，他就答应了带大家赚钱，所谓的赚钱
，就是让你做期货，外汇，期权，或配资之类的，如果你也被说的心动了，开户入
金跟着操作了，那你就是入坑了，如果你不开股，他就会把你踢出群，要么重新建
群，如果他真是好心，真心带你，那怎么会把你踢出群，那为什么你其他平台开的
户他不带你，你在他那开户刚开始都会让你有小赚，但后边就是亏的你血本无归，
后期都会和你说，资金小了不好操作，让你加大资金，加大资金亏了之后，他还会
让你加资金，带你赚回来，人都是贪的，赚钱之后，往往想着赚更多，亏了也不愿
意认输，还会想着搬本，等你发现自己被骗的时候，大多都已经晚了，他们已经赚
够了钱，准备跑路了，所谓的平台，就是他们几个人一起搭建的，现在搭建平台的
人比较多，你亏的那些钱，根本没有流入市场，而是落入他们的口袋，所以一般操
作2 3几个月，赚够钱就跑了

三、股票开户是不是一定要找客户经理
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股票开户不是一定要找客户经理，但是有客户经理的话，后期有业务办理或解决问
题会更方便，而且还能把交易的手续费谈到更低。

四、为什么股票开户要找客户经理比较好

股票开户要找客户经理比较好可以和经理协商佣金价格一般柜台一样可以协商

五、股票客户经理推荐的能信吗?

不要盲目信！虽然我自已就是。
在证券这个市场上，不管是谁都没有绝对的把握能看清一支股票的走势的，所有人
都只是在一种猜测。
如果客户经理给你推荐股票，先不论如何，只能说是客户经理根据自身的认知能力
来做出的主观判断（有些也可能是来自公司推的）。
这就要看个人的水平了，既然是从业人员，知识是会多一点的，但这并不代表他推
的股票就准确。
专业好坏与股票的涨跌这是两回事。
所以他给你的建议可以做为一个发现者的角度来参考，在这个基础上加上自己的判
断。
也许还真是一支好票呢！：）

六、在网上股票开户时写的推荐人，我不告诉他，他自己知道吗
？

一样的，银行的客户经理就是证券公司的，一般证券公司没什么客户经理待在公司
的，都出去做业务，还是建议你在银行找个客户经理再去开户，这样有人给你服务
，自己去证券公司开户一般没什么服务！

七、前面在长江证券开户，发现开户过程当中有推荐人那一环。
哪一环填了有什么好处吗？
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你填了你没好处，只是你填写的推荐人有好处，因为有些职员有工作硬性要求，必
须推荐多少人才有奖金

八、带我们去股票证券所开户的客户经理能给我们在股票方面带
来什么帮助呢？就是省去开户费90元钱吗？

带我们开户客户经理，会有佣金提成拿，一般2%-80%的都有。
你的买卖股票频繁度和他有直接经济关系。
所以服务态度和服务热情也会很高。
有职业道德的不会频繁打电话让你买卖，无德的会经常推荐股票给你。

九、证券公司开户买股票，客户经理有什么作用？他还能帮我炒
，帮我赚钱

客户经理主要职能是开发和招揽客户、向客户进行理财产品销售等，可以根据证券
公司的授权从事下列部分或者全部活动：
（一）向客户介绍证券公司和证券市场的基本情况；
（二）向客户介绍证券投资的基本知识及开户、交易、资金存取等业务流程；
（三）向客户介绍与证券交易有关的法律、行政法规、证监会规定、自律规则和证
券公司的有关规定；
（四）向客户传递由证券公司统一提供的研究报告及与证券投资有关的信息；
（五）向客户传递由证券公司统一提供的证券类金融产品宣传推介材料及有关信息
；
（六）法律、行政法规和证监会规定证券经纪人可以从事的其他活动。
不得有下列行为： （一）替客户办理账户开立、注销、转移，证券认购、交易或
者资金存取、划转、查询等事宜；
（二）提供、传播虚假或者误导客户的信息，或者诱使客户进行不必要的证券买卖
；
（三）与客户约定分享投资收益，对客户证券买卖的收益或者赔偿证券买卖的损失
作出承诺；
（四）采取贬低竞争对手、进入竞争对手营业场所劝导客户等不正当手段招揽客户
；
（五）泄漏客户的商业秘密或者个人隐私；
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（六）为客户之间的融资提供中介、担保或者其他便利；
（七）为客户提供非法的服务场所或者交易设施，或者通过互联网络、新闻媒体从
事客户招揽和客户服务等活动；
（八）委托他人代理其从事客户招揽和客户服务等活动；
（九）损害客户合法权益或者扰乱市场秩序的其他行为。
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