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股票如何挖掘客户－－如何在股票弱市行情下开发客户，
要谈到具体方法。请详细一些。-股识吧

一、证券经纪人如何开发客户?

最好是驻点在银行，接触的人比较多。
而且，银行里客户的流动性非常大，超出你的想象，你要做的就是抓住自己的机会
。
首先态度要好，不管什么人询问都要认真作答，不懂的也如实说，别胡乱解释。
第二，就是专业知识要有一些，最好能结合实际。
第三，手续费别报太高，否则，客户从别的途径知道了更低的很容易流失。
第四，就是，定期关心问候一下，哪怕是寒暄几句都行，留下对方的联系方式。
年轻人可以用qq和售价,年纪大的留下手机号码或者msn号。

二、如何在股票弱市行情下开发客户，要谈到具体方法。请详细
一些。

对新股民多给客户讲清逢低建仓，长期持有的赢家之道。
对老股民再相应的降低交易手续费来竞争。
对大客户就要给创造优惠条件了（包括硬件和软件）

三、股票经纪人如何开发客户

发传单可以。
驻点银行或小区也行。

四、证券公司普通员工怎样开发客户？

以目前的状况就是挖.真正开户的很少.交易量也很少.人际关系是非常重要的.虽然做
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不到一年应该也有半栽了吧,应该手上有些客户,多维护.可能从中会有你意想不到的.
另外挖客户要么就拼佣金,要么就谈服务.前者估计比较吸引.因为后者怎么说都是未
来的.未来的话也就是目前"无型"的东西.但也不是没用.如果知识比较专业,能让客户
少亏点钱,在行情好的时候能把握.那应该不少人会找你的.

五、黄金投资如何挖掘潜在客户

黄金投资顾问从事的工作也是销售， 销售里的学问还真不少.
我也是黄金投资顾问在这里就不能算是指教了 只能说是交流；
开发客户就是要疯狂的找意向客户 然后了解客户的需求
再然后跟客户建立信赖感因为合作是建立在朋友的基础上的，
再就是要解决客户的抗拒点所有客户的小问题对我们来说都是大问题
解决客户的疑问 担心 最后一步才是成交 祝你早日上手 早点可以带客户操盘

六、做股票分成的，怎么寻找客户

做这个行业没有客户是不行的，普通的方法就是跑业务呗！！你可以找做云速数据
挖掘的，找客户非常快

七、股票怎么找客户？

证券公司的吧 银行开户是需要运气的 另外就是
多跟大堂经理和银行的一线业务员沟通 他们都会有大量的客户在手里
如果银行的人愿意帮助你 你开客户就不存在问题 大户也是大大的有的。
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