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如何去跟客户沟通技巧股票方面——针对新入手炒股人员
，如何对炒股客户交谈指导？-股识吧

一、做股票该跟客户聊些什么？该怎么来跟踪客户！

最好的方法就是需要长期的关注，关注这只股票的走势与大盘的行情有什么关联。
需要长期的积累还有就是靠运气了，没有人敢100%的说自己能判断准行情走势的
。
软件什么的都是骗人的。

二、如何与顾客沟通股票电话营销

呵呵！与客户沟通有很多方式，针对客户资金量的不同，性格，说话，判断对方是
否有合作意向！而且你自己的股票基本知识也要求一定的水平！！交谈时必需做到
礼貌大方，富有专业水准，你的吸引力很关键，另外你如何帮助客户树立信心，如
何相信你，都是很有必要的，关于此类知识很多，就不一一介绍了，必需在实践中
去体会，提高水平！谢谢你提问，这个问题提的很好！！

三、关于股票方面，怎么在聊天软件上与客户聊天

首先，你要比他沉稳，淡定。
讲出你的道理，如果他有反驳，你要坚持你的观念。
这样他才会认为你有一定的实力，愿意跟着你。

四、针对新入手炒股人员，如何对炒股客户交谈指导？
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既然有客户想入市，先抓住他的“心”你就有了70％以上的胜率！ 抓住客户的心
理，进去股市的人都是想赚钱，你就要在交谈当中试探出他是打算做短线还是长线
， 资金多还是少，从种种方面下手。
买股票的人，看股和买股的方法都不一样。
所谓，一样米养百样人。
在谈话过程当中，熟知他是以什么样的看股方法以其交流，比如：看K线的
看日线的，看利好的，看业绩的 ，看筹码的，看主力动向的等等。
找到正题就从当中切入，他会跟你聊的津津有味。
（到这里你就已经为自己赢得了50％的筹码了）
其二，在你眼中他还是一个新股民，有些股票知识肯定没有你来的专业。
在他说错的时候，不要直接的反驳，你要做到的是跟他打太极拳，慢慢扭转他的思
想！ 第三，用你足够专业的知识，给他推荐个股票，让他相信你的能力！(这点可
有可无）

五、证券经纪人如何跟客户沟通

哈哈，兄弟您可以找一些在财经公司、股票软件公司的中层管理去谈的，你给他点
油水，然后叫他拉他们公司的人去你那开户啊。
。
一般在那上班的大多 都做股票。
。
兄弟一定要采纳我哦，我就是这么做的。
。
哈哈

参考文档

下载：如何去跟客户沟通技巧股票方面.pdf
《股票公式的代码是什么》
《腾达建设股票为什么一直跌》
《什么人买新力的股票》
《退市股确权了记不起多少股》
下载：如何去跟客户沟通技巧股票方面.doc
更多关于《如何去跟客户沟通技巧股票方面》的文档...

                                                  页面 2 / 3

/neirong/TCPDF/examples/output.php?c=/article/4569992.html&n=如何去跟客户沟通技巧股票方面.pdf
/subject/57738585.html
/article/57928755.html
/subject/61932983.html
/subject/73855274.html
/neirong/TCPDF/examples/output.php?c=/article/4569992.html&n=如何去跟客户沟通技巧股票方面.doc
https://www.baidu.com/s?wd=%E5%A6%82%E4%BD%95%E5%8E%BB%E8%B7%9F%E5%AE%A2%E6%88%B7%E6%B2%9F%E9%80%9A%E6%8A%80%E5%B7%A7%E8%82%A1%E7%A5%A8%E6%96%B9%E9%9D%A2


股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

  
声明：
本文来自网络，不代表
【股识吧】立场，转载请注明出处：
https://www.gupiaozhishiba.com/article/4569992.html

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                                  页面 3 / 3

https://www.gupiaozhishiba.com/article/4569992.html
http://www.tcpdf.org

