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如何代理销售炒股软件；怎么样才能做好证券软件销售
？-股识吧

一、怎么代理金蝶的软件啊 一直想做这方面的代理

我给你一个建议，如果自己从基础的代理做起的话，很累，并且业绩压力非常大，
完全没有必要自己从基础的代理做起，可以从我们这出货，并且成本价比你自己从
金蝶那边代理进货成本还要低。
产品是正版保证。
当你以后的业务量上去了的时候，可以再自己代理金蝶。

二、怎么样才能做好证券软件销售 ？

实事求是 突出软件的优点 还有你要有基本的分析能力

三、想代理一款炒股软件，大家帮忙推荐一款！！

点石成金可以加盟呀，很不错的呢，是款很智能的炒股软件的，你可以去官方网*d
scjsimu*了解下。

四、众盈股做代理怎么做的啊？

现在也都是知道众盈股是众盈集团发行的在线数字股份，在众盈APP中加入游戏就
是简单的第一步啦，而且也是知道是可以分红的

五、代理销售模式
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好处：1、不用投资产品在生产环节上的各项费用；
2、容易与其他代理商一起形成规模效应，使生产厂家降低经营成本，直接体现在
降低产品价格上；
3、享受到厂家的各种资源，如品牌，培训，制度，设备等；
4、市场风险减低，最直接就是降低产品存量风险；
5、退出容易。
缺点：1、厂家有品牌的知识产权，最终体现在对下游的控制主动性；
2、信息不对称，厂家的经营信息和经营规划代理商完全不知道，但代理商的经营
信息厂家完全掌握。
这样厂家可以随时根据代理商的经营信息调整经营策略，规避风险或者转嫁风险；
3、代理商既得利益不能保障，虽然国家规定产品质量问题由厂家承担，但如果厂
家失去承担责任的能力或者逃避承担责任，那么作为流通环节最上游的代理商就可
能会承担法律和经济责任。
4、资金风险，这个与信息不对称有一定关联，不过即使知道厂家经营信息，但代
理商在合作期间要为厂家垫付一定的在途资金，这些资金的风险完全由代理商承担
。
好了，我的水平大概就只提供到这些了，老板你就琢磨一下。

六、怎么样才能做好证券软件销售 ？

各个代销商的运营模式不同.简单的说下代销交易流程
客户对你下单，你对代销商下单，由代销商直接发货给你客户
网上的代销也就是你赚取中间差价，你帮人卖商品，没有什么特别之难！ 其实你
可以到商网找找网站，我经常在这上边找货源，如果找不到可以到B2B平台找去，
心情不好，不愿意去找，也可以利用站里的无需注册发布交易信息功能发布供求信
息，让货源找你，很适合店长收藏的网站！
要注意安全的是，选择有支持支持宝或财付通交易的代销商

七、我想做淘宝代销，如何选择供货商？我用的是第五代软件，
是否直接用软件自带的供货功能就好了？

阿里巴巴可以的
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