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汾酒股票目标价是多少燕京啤酒股票现在为什么跌这么多
？-股识吧

一、什么是派发行情

派发行情就是下跌的行情！！简单明了

二、古井迎宾酒3号多少钱一瓶？

古井贡酒：酒中牡丹历史悠久 目标价28元 古井贡酒（000596）现价26.15元。
公司主营业务拳头产品古井贡酒是中国老八大名酒之一，有着1800多年的历史，可
谓历史悠久，文化底蕴深厚，被誉为“酒中牡丹”。
公司2007年重点开发合肥市场，目前酒店铺货率已经接近80%，预计2008年开始向
省外拓展。
公司中高档白酒目前主要在省内销售，主要在阜阳、马鞍山、巢湖、铜陵、黄山、
安庆等市场，其中恒温窖藏醉三秋被阜阳市政府指定为招待专用酒。
预计公司2007年1－6月实现净利润1000万元左右，同比增长超过450%。
公告显示，古井贡酒在调整产品结构、优化营销策略的措施取得明显成效，使得报
告期主营业务收入出现较大增长。
中山证券岳从忠认为：近日白酒板块持续活跃，该股前期整理相当充分，有望再度
拉升。
第一目标位28元。

三、什么叫经济特许权？

经济特许权（彼得�林奇称之为“壁龛”）是企业竞争优势的根本来源。
拥有特许经营权的企业其产品或服务具有以下特征：产品或服务是客户需要和乐于
得到的；
产品或服务鲜有替代品；
产品和服务不受价格管制。
这三个特征决定了企业对于其产品或服务拥有很强的自主定价权，进而能够拥有比
其他企业更高的资本回报率。
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长期而言，任何行业和企业都不能长期取得高于社会平均资本回报率的，过高的资
本回报率很容易引来数量众多的竞争对手进入这一领域。
只有拥有经济特许权的企业可以例外，经济特许权可以把竞争对手排除在业务领域
之外。
拥有经济特许权的企业不仅具备良好的盈利能力，同时也有较好的抗风险能力。
巴菲特认为经济特许权能够容忍不当的管理，无能的管理人虽然会降低经济特许权
的盈利能力，但是不会对企业造成致命的伤害。
具有长期稳定的业务是企业成功的基础。
长期稳定的业务是企业建立竞争优势的前提，企业竞争力的建立需要时间的积累和
检验，一个业务频繁变换的公司很难让人相信它能够在一个领域中建立起竞争优势
。
企业的竞争优势是在多年的经营过程中通过不断强化现有优势以及不断发展创新的
过程中建立起来的，只有通过长时间积累建立起来的优势才是竞争对手短期内难以
学习和复制的。
当然，特许经营也会导致价值降低，原因是成功会导致新的进入者和替代产品的产
生。
这时管理者的价值就会凸现出来。
最重要的管理行为是公司的资金分配。
对资金的分配在很大程度上可以反映一个公司管理者的理性程度。
如果公司盈余的再投资收益率超过公司的股权资本成本，那么应该把盈余的全部资
金进再投资。
如果再投资收益率低于资本成本，那么把盈余资金用于再投资就是不理性的。
如果一家公司产生了净现金流量，而继续在本公司业务上投资只能获得平均水平甚
至更低的收益率，那么公司的管理者有下面三种选择：（1）再投资于公司现有业
务上，（2）购买成长型企业，（3）分配给股东。
第一种选择会使公司的现金变成越来越没有价值的资源，公司股价会变得越来越低
，并会吸引公司并购。
购买另外一家所谓成长型公司有激励股东，阻止公司并购者的作用。
但巴菲特对此持怀疑态度。
一个原因是，这样做的代价可能很高，另一个原因是这样的公司需要整合成一家新
的公司，从而可能犯侵害股东利益的重大错误。
巴菲特认为，对于拥有不断增加的现金，却又难以获得高于投资平均收益的公司而
言，将这些现金返还给股东是最明智的。
返还的办法有两个：一是增加红利；
二是回购股份。
股票回购的好处是双重的。
如果股票的市场价格低于价值，那么回购对余下的股东就有利。
而且股票回购可以表示公司管理者是以股东利益最大化为目标的，这是利好的信号
，可以促使公司股票价格上升。
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比分析企业经济特许权更重要是要分析和判断这种经济特许权形成的竞争优势是否
具有持续性。
价值投资寻找的是长跑比赛中的赢家，竞争优势的持续性无疑是企业能否在长跑比
赛中获胜的关键。
巴菲特最渴望的企业竞争优势持续性是那种未来“注定必然如此”的竞争优势。
因此佐罗认为： 1.长期成长企业意味着企业有股市里不太好承认的许多的特许经营
权，这些是长期的印炒机，比目前拥有多少现金和实物资产更可贵！ 2.最好的企业
就是拥有最稳定最具壁垒的特许经营权和最供不应求的传统消费类产品！

四、燕京啤酒股票现在为什么跌这么多？

高送转除权除息，这里就不解释了。
股票在6月18以前的几天大盘在涨，6月11日-6月18日共长35点，涨幅1.534%，6天涨
幅其实并不大，本身大盘就处理整理阶段，看不出任何向上和向下突破；
在联系你的个股，你的个股，重6.3涨到8.2已经涨幅达到30%，其实涨不涨30%都是
无所谓的，主要是这家公司的前景一般，就按20PE来预计这家公司的合理价格也就
在7.1-1.5元，当初价位在6元时明显低估了此公司，在加上高送转，股票涨是应该
的，同样涨到了8元时，多次冲击8元压力线都未成功，那当然利用6月7日高送转出
货，或者提前出货。
在加上大家都爱看趋势线，更容易引起抛压的共振 。
朋友本身我都快写好了，奶奶的，断电啊，没保存。
首先你还没理解除权除息，简单给你举个例子假设例子：燕京啤酒现在价格16元，
共10000股，市值为16*10000=160000元，先在10送10股，就变成20000股，用总市值1
60000除以20000股=8元，这就是为什么你看到的价格为什么变的这么低了。
我第一段文字也是用除权除息后的价格和你解释的，首先你要会用股票软件，它还
有除权除息这个功能键，自己早早。
另外山西汾酒是个好企业，但是现在涨的有点多，股票的合理价格我认为会回调34
元买入比较合适。
如果你买高了你要等好久才能赚钱。
总体来说这两只股票都还行，山西汾酒现在的价格稍稍有点高。
买股票大多数都不太理性，你买的股票大家也很难给你说，因为都预测对了大家早
致富了。
我可以告诉你我买的股票000598，我6月11日，8.08买的，现在也没卖，因为我对这
只股票也拿不准，只有等，我只不过你选的这两只股票在我个人眼里，都很一般，
但不差，如果你选到差的肯定早跌了不少了
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五、庄家如何做庄：派 发

医药，酿酒，酿酒板块的。
山西汾酒。
贵州茅台。
张裕A，沱牌舍得，酒鬼酒。
老白干酒。
医药板块。
云南白药，恒瑞医药，众生药业。
同仁堂。
这是我喜欢的比较实力坚强的几只股票全是高价股，垃圾股我不研究，希望对你有
帮助。
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