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炒股大客户待遇如何~证券公司经纪人待遇-股识吧

一、现在的股票经纪人一般有百分几的佣金提成？

看你在哪个证券公司了，一般都10%，我之前在光大是14%。

二、证券公司经纪人待遇

现在的证券公司的经纪人很多启示就是业务员。
主要薪水为底薪+提成，一般底薪不超过1500，主要业务是拉资金，如果有一定社
会关系，还是能赚一些钱的，缺点是比较不稳定，工作压力大，淘汰率高，很少有
能坚持半年以上的。

三、来个玩股票的大客户在我这开户吧，公司要求200万的资产
，完不成要辞退了，唉要失业了

开户哪有头那么容易呀，毕竟能拿200万做股票的，至少得有几千万的资产吧。
中国虽然人多，但是几千万资产的也不是很多。
更何况200万以上的都是大客户，各个证券公司供着，那有那么容易转户啊，就算
你们这边佣金更少，人家也嫌麻烦的。
还是好好做事吧，辞退了，大不了出来再换另一家。
别考碰运气了，越努力运气越好。

四、毕业后想去证券公司，刚进去做客户经理，大概一个月能有
多少钱？包括提成底薪奖金等等！求大神帮忙解答一

工资不会很高，就2000左右，当然如果你有大客户就不一样了。
那就另当别论。
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五、请问金融界电话销售股票软件，待遇如何？

哈哈，，换工作吧，难做的很。
基本上是个人，说话清楚，他就要，。
。
因为你进去，没有完成任务，你是拿不到工作的。
深圳大赢家，说底薪1000 可是进去才知道要你卖出一套软件，才给你这1000呢。

六、证券公司经纪人待遇

展开全部这个公司的客户经理考核很严格，薪水福利相对同行业也是前几名的，是
一家很锻炼人的公司也是出人才的公司！至于你马还是骡子，在里面呆上一个阶段
你就知道了！祝你好运

七、你好 去年你去国信证券了吗 这个公司客户经理怎么样

展开全部这个公司的客户经理考核很严格，薪水福利相对同行业也是前几名的，是
一家很锻炼人的公司也是出人才的公司！至于你马还是骡子，在里面呆上一个阶段
你就知道了！祝你好运
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更多关于《炒股大客户待遇如何》的文档...
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