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如何通俗的给客户卖私募股票-私募如何操作股票-股识吧

一、私募股权基金的小白销售，有哪些可以积累客户的方式

1、利用微信去加人换群，增加自己的人脉。
成本低速度快！2、结交同行，交换资源。
3、利用网络收集客户信息，然后分析在进行联系

二、股票私募业务员你们一般怎么让客户相信你？不删除你？新
手求带

连忽悠带骗。
推荐的是一种赚大钱的愿景，是一种未来可能有高收益的产品。
只是用历史业绩并不能说明什么，现在的人也不是那么好糊弄了。
所以凡事做这种的业务员，必须有一张伶牙俐齿，必须会忽悠。
除此之外，我看不出还有什么其他办法。
根本上不建议从事这行的营销工作。
好的产品不需要给那么高的返佣，之所以返佣高，正是因为产品本身不确定性较大
。

三、如何跟私募基金做股票

阳光私募共涉及五方当事人：投资管理公司、投资者、受托人、银行、证券公司。
首先，要把这五方当事的关系搞清楚。
投资管理公司是阳光私募基金的发起人，这些人基本都是股票投资高手，有从公募
基金来的，有从证券公司来的，还有一些草根的股票高手，他们发起设立阳光私募
，用向投资人募集的资金进行投资，收益方式是从基金的投资收益中分成。
投资者就是出钱的个人或机构，收益方式靠基金投资赚钱。
受托人是信托公司，它只是一个媒介（但是，没有信托公司，阳光私募就无法发行
），收益是发行信托的手续费。
银行是保管阳光私募资金的，这样做的目的是防止投资管理公司挪用资金，以保障
投资人资金的安全，收益方式是托管费，还有一块很重要的，是能吸收存款。
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证券公司为阳光私募基金提供交易席位，就是说投资管理公司要在证券公司开户，
证券公司的收益是交易佣金。
根据信托法的规定，信托发行阳光私募的个人投资者不能超过50个，机构投资者不
受限制，单个投资者的资金起点是100万元。
所以，目前通行的销售思路有三个：一是投资管理公司要负责销售一部分，二是证
券公司会向自己的客户推荐销售一部分，三是托管银行可以向自身的客户销售一部
分。
就本案来说，由于托管行已经是工行了，应该说你最好和工行合作，你首先要与工
行的个金部门联系，阳光私募对银行来说属于理财产品的一种，一般是个金部门负
责。
你与工行谈的要点有两个：一是托管费用及发行手续费定一个什么样的标准，这些
一般都是随行就市，有时遇到市场不好，可能要提高费用比例，以吸引工行的销售
热情。
二是有多少个网点来销售。
由于阳光私募的规模一般都不太大，同时银行的网点都是重要的资源，所以银行不
会让每个网点都销售的。
让多少网点销售的标准是基金能否顺利成立。
关于能否和其他银行合作，并没有统一的说法。
一般说来，其他银行由于无法托管，也就收不到募集资金，也就没有存款和收益，
同时还会消耗自身客户的潜力，不会进行合作的。
不过，如果你和他们的关系非常好，他们愿意帮忙也没关系。
其他渠道就投资管理公司和证券公司了，要点都大致相同。

四、私募如何操作股票

根据自己的选股标准选择股票，然后在自己认为合适的价格和时机买入，在满意的
价格和时机卖出。
当然也有割肉出局的事情发生。
私募也是人，没什么特别。

五、如何跟私募基金做股票

私募基金一向以抗跌能力强，熊市回撤少著称。
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创业板持续强势，许多私募基金重仓了不少成长股。
当市场风格转换之后，私募基金虽然因为调仓的需要本月暂时跑输大盘，但仍然以
更加灵活的策略和选股，战胜了同样重仓成长股的公募基金。
好买进一步调研发现，当市场风格开始由成长股转向大盘蓝筹股的时候，私募基金
再一次领先一步，金融服务和和房地产这两类蓝筹股聚集的行业已经上升为私募重
仓板块的第二位和第五位，显示出私募基金一贯明锐的市场嗅觉。
同时，食品饮料，家用电器，和医药生物仍然受到私募的青睐。
更加值得一提的是，有高达66.67%的私募基金认为当前A股估值偏低，而在2月这一
比例仅有50%，显示出随着市场的下跌，越来越多的私募经理认为市场已经跌出了
买入的机会。
另外，私募的平均仓位也从上月的71.67%降到了较低的67.50%，这一数据表明私募
基金手里的弹药较为充足，一旦市场出现反弹的机会他们能够立即入场。

六、求专业解答，一般私募股权基金的常见推广方法

PE也就是私募，方式基本有两种，一是基于签订委托投资合同的契约型集合投资
基金，二是基于共同出资入股成立股份公司的公司型集合投资基金。
其特点主要是，投资收益高，因为他主要是投资于未上市的股份公司，获取股份，
然后利用PE本身的资源对企业进行发展，使企业得到融资，各方面的提升！投资
企业一旦成功上市PE就会获得几倍乃至几十倍的收益！但是根据规定PE一般不得
利用公开传媒等进行广告宣传，即不得公开地吸引和招徕投资者；
而且PE一般只在特定的一些投资人中间进行募资，普通人很难进入，因为根本没
有钱进入，收益和权益也都不到保障，而且风险高！

七、私募是什么？如何赚钱的？通俗一点说。

个人证券公司、有个人能力吸引大众投资也和一般基金一样进行资产配置风格相对
激进

八、如何开发股票、私募、证券相关业务的客户啊？求大神

2个方面：1）互联网渠道用户需要多在股票社区，贴吧留言，发帖，阐明个人的股
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票观点，吸引人气；
2）现实渠道用户需要在股票交易所，对于一些大户进行业务说明等股票相关教育
，积累人脉。

九、股票私募公司的电话业务员要怎么推广公司的股票

找100只股票，打电话给100个人，然后告诉他们每人一只股票，说明天会涨。
第二天，打比方如果是平稳的大盘，100只票，涨50只，跌50只，55开，也就是说
，有50个人说你是骗子，有50个人有点相信你。
然后你再推荐50只股票给50个人每人一只股票，并且要开收提成费。
第三天，55开，有25人离开，有25人继续，这个时候你就开始分他们25人的钱了。
第四天，剩余12个，一直到一个不剩余。
这个时候你也赚到不少了，因为有的人开始相信你，会开始大额投入，利润可观。
最后剩的那个一直赢利的相当于中大奖的。
然后重新又找100个客户开始轮回。
当然只是个比方，这是个包赚不赔的生意。
因为对方亏了，你们是不付钱的。
当然了，既然是私募做股票的，肯定还是有两把刷子的，基本的股票分析还是懂，
一般推荐的股票还是有点基础和底子的，赢利的概率会比刚才我说的要大得多。
不需要太多专业知识，只需要提供一个买卖赢利的截图就是了。
不过这个行业比较灰色。
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