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怎么让客户有投资的意向买股票证券经纪人怎么向客户讲
解股票-股识吧

一、我是股权投资基金管理公司项目讲师，怎么才能尽可能的让
客户投资?

您说的其实是如何发展投资人的问题，在讲解项目的过程中我认为可以注意以下几
点：1、讲解前一定做足功课，研究清楚客户结构，特征，认知水平等诸多问题。
目的就是知彼知己，有的放矢。
2、在组织投资项目说明会前，建议将客户细分，不能参差不齐。
根据客户情况，以客户感兴趣的，听得懂的，图文并茂、深入浅出或是诙谐轻松娓
娓道来的方式与准投资人交流、交心、交朋友。
3、所以客户最终的关注点都是合法+高收益+低风险，项目讲师只有经过千锤百炼
不断提升自身业务素养，才能真正赢得客户信任。
以上建议也是我平时工作的一点心得，希望对您有所帮助。

二、做证券经纪人如何去跟客户介绍股票，如何让客户相信自己
？在申万实习

1、介绍股市目前的行情以及位置2、房地产市场没有太大机会3、存银行虽然很安
全但是不敌货币贬值4、可以适度投资股市进行保值5、股市中还是有很多值得投资
的领域

三、如何说服投资股票的人投资外汇

大的思路不应该是说服他放弃股票，转投外汇。
而是将外汇作为投资组合的一部分，以分散风险。
具体说服中，列出明细的收益数据就可以了。
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四、证券经纪人怎么向客户讲解股票

首先确定客户类别，然后在接待客户之前对客户性格，风险承受能力，资金规模，
做出相近的分析报告。
个人建议最好在采集到信息之前对客户入市资金有个大概的了解，打算投入多少，
最多能承受多大的亏损。
正常接待中客户会首先发问，针对客户发问开始回答。
建议从风险分析方面入手，大盘风险政策风险，交易系统风险，和客户一起探讨他
的入市资金何种性质以及何种使用期限。
下一步在你准备的股票池中挑选适合的股票推荐给他，然后给他讲解你推荐的股票
组合的投资风格，风险等级，收益概况。
后边的就自我发挥吧，记住经常提示客户风险管理。

五、如何拉到客户的投资

要具备几个好的前提条件：1，计划要新，填补市场空白；
2，要用同类型方案操作经验；
3，获利前景明朗；
4，资金周转周期短；

六、怎么样流程才能买到股票

到具备证券经纪业务的证券公司开户，平时我们经常听到的那些证券公司基本都具
备经纪业务资格，比如国泰君安，招商证券，广发证券等。
开好股票账户后到证券公司的网站下载安装一个交易软件，打开交易软件输入股票
资金帐号跟密码就可以进行股票交易了。

七、怎么拉客户投资？说服客户？

了解客户心理，了解自己产品，有说服力，对自己对产品都自信
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八、股票投资有什么技巧?

1.树立正确的投资理念。
2.学习股票分析的方法。
3.实践－－找出适合于你自己的方法。
4.把该方法标准化。
系统化。
5.不断的修正........

九、如何说服投资股票的人投资外汇
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