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股票在哪里拉人－－怎样找开股票帐户的人-股识吧

一、做股票经纪人如何拉到客户啊

1、股票经纪人工作内容和作为公司正式员工的客户经理一样。
提成和正式员工一样，但是没有任何保障，不享受最低工资标准，没有五险一金。
要想拉到客户，可以从以下几个方面入手（1）每天在上班前先看一下，中国证券
报，上海证券报，证券时报，也可以到相关的证券网站上去查询一下.（2）到公司
后，要看一下国内的每日晨会内容，如中金，申万，招商，中信，成都建投等多家
的每日晨会.（3）关注一下自己股票池里面是否有相关信息的公布.（4）给客户做
出操作计划，同时也要介绍一下周边股市的情况。
（5）盘中一直关注股票池的异动情况，尤其是你客户的股票，好好利用股票短信
预警这个功能为你的客户做好预警提示。
（6）查一下投资策划与个股研究报告.（7）收盘做功课，总结今日盘面的特点，
可多可少内容，找出一些形态较好的个股，然后再查相关的基本面资料.（8）每天
强迫自己写一份投资建议书送给客户，模仿研究所的正规模式.力求实用，不求表
面的格式，尽量要结合基本面与技术面分析。
2、股票经纪人的职责是在证券交易中，代理客户买卖证券，从事中介业务。
这就是说，在证券交易中，广大的股票投资人相互之间不是直接买卖证券的，而是
通过股票经纪人来买卖证券的。
股票经纪人作为买卖双方的中介人，是这样代理客户买卖证券的：它询问证券买卖
双方的买价和卖价，按照客户的委托，如实地向证券交易所报入客户指令，通过证
券交易所，在买价和卖价一致时，促成双方证券买卖的成交，并向双方收取交易手
续费（佣金）。

二、股票经纪人有哪些收入来源？

股票经纪人的主要收入来源是佣金，还有一部分是工资和福利，当然如果股票经纪
人自己也投资的话，投资收益也是收入来源。
股票证券经纪人指在证券交易所中接受客户指令买卖证券，充当交易双方中介并收
取佣金的证券商。
它可分为三类，即佣金经纪人、两美元经纪人与债券经纪人。
①佣金经纪人 佣金经纪人与投资公众直接发生联系，其职责在于接受顾客的委托
后的在交易所交易厅内代为买卖，并在买卖成交后向委托客户收取佣金。
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佣金经纪人是交易所的主要会员。
②两美元经纪人
两美元经纪人不接受一般顾客的委托，而只受佣金经纪人的委托，从事证券买卖。
③债券经纪人 债券经纪人是以代客买卖债券为业务，以抽取佣金为其报酬的证券
商，另外，债券经纪人亦可兼营自行买卖证券业务。
证券法规定，在证券交易中，代理客户买卖证券，从事中介业务的证券公司，为具
有法人资格的证券经纪人。
证券经纪业务是证券公司的主要业务，证券经纪业务的主体为证券经纪人。

三、我是一名股票经纪人，想在其他股票论坛以及股吧拉客户，
怎样才能获取他们的信息，哪怕是qq号也行。怎样

QQ加群会吗？在加群那里搜索关键字，股票啊什么的，然后系统会给你推荐群号
。
加进去就可以了。
里面大把股民。
建议，一天不要加超过三个群，而且不要天天加群。
(就是不要太频繁)还有就是进群之后不要一个一个的去游说。
应该在群里充分的发挥你的专长，分析，和你自己的独到见解，等在群混熟了，或
者别人私聊你在哪个平台玩再告诉他，反正是在里面扮演股民的身份，不要让群主
知道你是经纪人。
要不会踢你的。
有点啰嗦，望采纳。

四、股票经纪人是拉客户的还是帮人炒股的？？

1.股票经纪人就是你所说“拉客户的，好像卖保险，本质是销售”。
2.（证券包括：股票、基金、国债等其他金融衍生工具）。
3.代人炒股一般以个人名义用自己的知识、经验为客户炒股；
操盘手（挂在公司/机构名下）一般有较强实力的机构在后面做支撑，无论在数据
分析、行情把握都比个人胜出一筹，因此做真正的操盘手并非易事。
值得注意的是：证券法里明确规定，股票经纪人是不得代客炒股的，都属于违规现
象，一旦被查，将吊销经纪人资格。
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所以你的第1问当中，本身就是个矛盾，只是上行下不效，鉴于查处困难，查处成
本较高，只要那个经纪人不大张旗鼓去宣传，基本也不会被查，所以你也就经常看
到做经纪人的经常代客炒股。

五、怎样找开股票帐户的人

您好，长江证券高级客户经理为您服务，开设股票账户只需要选择一家券商联系好
客户经理就可以了，欢迎选择长江证券，万三开户，可以提供网上开户、预约开户
、周末上门开户等服务，有需要可以随时联系我，长江证券高级客户经理，qq6909
86602

六、股票经纪人怎么拉客户

其实拉客一词是不对的，因该是以热诚的态度对待你的工作，研究顾客的心理特征
。
介绍你所在公司的特点，费率、佣金、股票基础培训等方面的信息。
感动顾客。
千万记住顾客是上帝，没有了顾客你就一无所有。
以真诚的心换取顾客的信任。
建议：学习营销心理学。

七、如何拉人来开股票帐户?急啊!!!!

你先找到你同学、邻居、家人、亲朋好友，拿上身份证给他们统统开户就行了，反
正开户不收钱，开了户也可以不炒股，想炒随时就可以转入资金炒的，应该没有问
题的。
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