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怎么利用创业板市场进行项目融资分析创业项目如何在创
投圈上创建项目、获得融资？-股识吧

一、创业项目如何融资？具体要如何取得投资人的信任？还有，
有没有愿意并肩创业的伙伴？

1. 创业项目如何融资?创业初期一般更多的是通过亲戚朋友获得起步资金也叫种子
资金，往后好项目可以通过股权融资的方式获得风险投资，并获得风险投资的相关
资源帮助企业成长。
2. 如何取得投资人的信任？&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
如何取得投资人的信任，说实话，投资人真的很看重一个创业者的人格，也就是投
资人投项目主要就是投人，所以，千万不要跟投资人耍花样，是怎样就怎样，怎样
往往能够获得投资人的青睐。
以上是对题主的回答，希望可以帮到题主。

二、企业项目该如何进行融资

首先是简单的产品和清晰的商业模式。
面对投资人，如果你5分钟内没能把产品和商业模式说清楚，那投资人很可能对你
产品没有什么兴趣了。
好的产品有以下几个要素：第一，一个好的产品要符合行业发展大趋势，并且有广
阔的市场。
第二，一个好产品要有独特的创意，能直击客户痛点，并帮助用户解决切实存在的
问题。
第三，一个好的产品应该是营销成本很低的，如果一个产品需要非常高的营销成本
那说明产品本身也许并没有那么受客户欢迎。
其次，稳定互补的团队组合很重要。
一个人单干的创业者并不受青睐，不如试着找几个靠谱的帮手，让团队看起来更加
多元。
。
最后创业者本身的性格禀赋，人格魅力和沟通能力也非常重要，最重要的是自信。
在面对投资人时缺乏自信和人格魅力肯定是不行的，这会让投资人怀疑你带团队的
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能力。
在跟投资人聊天时，除了表现出了足够的自信和沟通能力外，你需要用数字给投资
人展示你的商业模式和前景，如果你的数字能打动投资人，那么恭喜你，你距离融
资更近了一步。
虽然这不是全部，但做到这几点，你离拿到投资也许就不远了。

三、创业有了一个好项目，那如何正确融资推向市场

1、有了一个“好项目”，有多好？！对于初创者，这是一个理想很丰满，现实很
骨干的寓言故事。
因为，大部分创业者认为的好项目，都是很多人在做，或者伪命题，或者需要海量
资金。
例如A：一位大学生，想要做青酒品类，认为市场的前景很好，是个好项目（自有
贷款资金3万元），然后，这个好项目需要考察一个酒场，然后自己设计个logo，
然后去市场上推销，然后完成品牌上市计划。
怎么看这个项目？就是20年前的批发或者零售商在做的“贴牌”销售。
只是在这个基础上，用创业故事做了标签化，寄希望于融资、上市再融资。
里面的难度巨大，“好项目”的成分并不高。
有大量的厂家和批发零售商在生产“无效品牌”，他们的投入是几十万，然后收效
甚微。
例如B：一位职场人，想做个营销平台，认为市场价格差巨大，且很好成功。
只需要10万元的启动资金，自己没有钱，想要融资。
怎么看这个项目？10万元做起一个平台化的产品，在10年前比较可行，今天的人料
物2个月的启动支出，就能到10万，项目还没有数据和盈利，就会面临解体。
难度在哪！（1）人才不是10万元可以撑起来的，如果有好的人才合伙人倒是可以
省下资金，然而如果有合伙人，往往就不愁融资了。
（2）平台项目的搭建成本和项目试探周期，决定了项目的前置投入在10万+，在没
有后续资金的情况下，没有数据和成果，项目解体就在眼前。
（3）平台类项目，往往需要验资平台需求的真实性，然后是积累数据。
而大部分此类项目，只有数据积累到一定程度，才能盈利。
最常见的话是：如果我平台有了多少商家，我就牛了，你现在不给我钱，是你没眼
光。
问题是，如果中的商家获得，需要的资金是1亿，哪怕你现在融资100元，也未必有
人愿意投资。
2、好项目？成功融资？记得创业综艺节目《合伙中国人》里面有一个桥段，创业
者说融资几十万，一定可以高回报并且一定成功。
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被怒怼，如果一定成功且高回报，你一定不会进行天使或风投融资，砸锅卖铁抵押
房车，你也会贷款创业。
简单理解就是：如果你知道下一期彩票的中奖号码，但你一分钱也没有，你“卖”
血筹钱也会去买彩票。
绝对不会出现到处跟人说，我知道中奖号码，你给我2块钱，中了后我分你一半！
【之说以说，就是因为知道，你知道的中奖号码，可能是做梦。
】3、融资方式！（1）如果项目需要的资金较少，你认为风险较小，可以优先使用
抵押贷款融资，包括：房产、汽车、保险单等等。
（2）如果风险较适中，可以从身边的有钱人进行合伙洽谈。
（3）如果风险较大，尝试小投入获得初始数据和模式验证，然后写商业计划书进
行风投陌拜融资。
（4）不考虑难度的情况下，以产品为核心的项目，可以优先考虑众筹融资创业。

四、企业创业初期如何进行项目融资，需要什么条件？

创业融资首先创业者自己要有一个强大的内心，来面对可能遇上的各种难题，我觉
得可以找融资对接平台，微链在创投行业口碑还不错，不少像你这样的初创企业项
目融资都是靠微链完成的。

五、创业项目如何在创投圈上创建项目、获得融资？

1、在创投圈vc.cn首页点击注册登录，创建账号；
2、按照指示填写完整创业项目的资料；
3、创建完成后，创业者即可选择：向指定的天使投资人推送商业方案，面向所有
投资人公开商业方案，或者是暂不公开商业方案。
。
4、创投圈平台上活跃的上千名投资人会直接约谈感兴趣的项目，同时，创投圈的
投资团队也会对项目进行筛选和推荐。
5、创业者还可以申请参加创投圈每月举行的线下路演活动，通过筛选的项目将可
以一次对接40位投资决策人。
注：资料的完整度会直接影响创投圈投资团队对项目的推荐几率以及受到天使投资
人关注或约谈的几率，请尽可能地填写详实。
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六、创业有了一个好项目，如何成功融资推向市场

1、有了一个“好项目”，有多好？！对于初创者，这是一个理想很丰满，现实很
骨干的寓言故事。
因为，大部分创业者认为的好项目，都是很多人在做，或者伪命题，或者需要海量
资金。
例如A：一位大学生，想要做青酒品类，认为市场的前景很好，是个好项目（自有
贷款资金3万元），然后，这个好项目需要考察一个酒场，然后自己设计个logo，
然后去市场上推销，然后完成品牌上市计划。
怎么看这个项目？就是20年前的批发或者零售商在做的“贴牌”销售。
只是在这个基础上，用创业故事做了标签化，寄希望于融资、上市再融资。
里面的难度巨大，“好项目”的成分并不高。
有大量的厂家和批发零售商在生产“无效品牌”，他们的投入是几十万，然后收效
甚微。
例如B：一位职场人，想做个营销平台，认为市场价格差巨大，且很好成功。
只需要10万元的启动资金，自己没有钱，想要融资。
怎么看这个项目？10万元做起一个平台化的产品，在10年前比较可行，今天的人料
物2个月的启动支出，就能到10万，项目还没有数据和盈利，就会面临解体。
难度在哪！（1）人才不是10万元可以撑起来的，如果有好的人才合伙人倒是可以
省下资金，然而如果有合伙人，往往就不愁融资了。
（2）平台项目的搭建成本和项目试探周期，决定了项目的前置投入在10万+，在没
有后续资金的情况下，没有数据和成果，项目解体就在眼前。
（3）平台类项目，往往需要验资平台需求的真实性，然后是积累数据。
而大部分此类项目，只有数据积累到一定程度，才能盈利。
最常见的话是：如果我平台有了多少商家，我就牛了，你现在不给我钱，是你没眼
光。
问题是，如果中的商家获得，需要的资金是1亿，哪怕你现在融资100元，也未必有
人愿意投资。
2、好项目？成功融资？记得创业综艺节目《合伙中国人》里面有一个桥段，创业
者说融资几十万，一定可以高回报并且一定成功。
被怒怼，如果一定成功且高回报，你一定不会进行天使或风投融资，砸锅卖铁抵押
房车，你也会贷款创业。
简单理解就是：如果你知道下一期彩票的中奖号码，但你一分钱也没有，你“卖”
血筹钱也会去买彩票。
绝对不会出现到处跟人说，我知道中奖号码，你给我2块钱，中了后我分你一半！
【之说以说，就是因为知道，你知道的中奖号码，可能是做梦。
】3、融资方式！（1）如果项目需要的资金较少，你认为风险较小，可以优先使用
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抵押贷款融资，包括：房产、汽车、保险单等等。
（2）如果风险较适中，可以从身边的有钱人进行合伙洽谈。
（3）如果风险较大，尝试小投入获得初始数据和模式验证，然后写商业计划书进
行风投陌拜融资。
（4）不考虑难度的情况下，以产品为核心的项目，可以优先考虑众筹融资创业。

七、创业板市场与中小企业融资

楼主问题较多，我一个个的回答，就不粘贴复制了，尽量简单点说，也就是个大概
的意思吧。
1.创业板市场跟股票市场很类似，股票市场是通过发售股票来融资，这点楼主应该
懂，创业板的融资方式也一样，不过目前股票市场如果想上市，要求较高，一般都
是大型企业才能进行股票上市，中小企业是不符合上市条件的，但是国家又希望能
对中小企业进行扶植，怎么办呢？所以开创了创业板。
所以说：创业板是中小企业，新兴企业，科技娱乐等企业上市集资的地方，跟股票
市场类似，但是却独立出来。
2.大型企业在股市上市后，通过发行股票来集资，一般是把整个公司的所有资产进
行估算（包括固定资产，企业的大楼，厂房，产品，资金等等全加上）估算出一个
价值，然后根据发行的股票数量，来确定每股的价格。
一般对外发行49%。
其集资原理是：一个企业正常运转，都需要钱，一般公司能用到的无非就是自己手
头上的资金，而上市公司呢？可以把公司的所有资产都变成资金来用，这样可用的
资金就多了，也方便公司的运转。
创业板的集资原理也是如此，只不过都是些中小企业罢了3.创业板可以说又是一个
股票市场，美国有纳斯达克，标准普尔和道琼斯，三个股票市场，其中纳斯达克基
本上都是科技股，我国的网易，九城都在那上市了，标准普尔是工业股，道琼斯是
啥来着我忘记了- -！ 。
创业板就有点类似于纳斯达克吧，不过目前刚起步，在那上市的企业还比较少。
PS：我这么说应该能明白了吧？至少能大概明白了吧？要是不明白，我就无奈了~
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