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上市公司新零售时代怎么做⋯进军新零售，该如何减少物
流的成本？-股识吧

一、我是会计新手，现在在一个刚刚成立的批发零售型公司，不
知道怎么开始工作，都应该做什么怎么做啊

像批发零售型的公司，库存是最头疼的问题，可以和公司负责人提点建议用个进销
存的财务软件，库存不准的话，你的会计核算工作还是不能准确的，库存清楚后再
建账就很容易了。

二、新研发的电子产品要怎么才能在市场上生产销售

零售终端的社区化和就近消费原则，对物流配送系统提出了更高要求。
在品质优先的前提下，还要兼顾效率并控制成本。
360电商云用互联网手段，“用IT去做供应链交付末端的标准化产品整合服务。
”建立了“订单多点配”的标准，货主一站式把订单需求上传“360电商云的云端
”后，系统会保证整个配送过程高质高量的完成，整体可以为客户节省10%-15%的
成本。
同时， oms系统和wms系统也是360电商云给客户提供的操作系统。
将会把非常复杂、个性化的承配需求转化为一个标准，精确的帮助客户实现全程自
动化、标准化、智能化的管控。

三、如何选择新零售项目？新零售项目怎么做？

首先考虑的问题：当地市场，bai适合做什么。
接着去考察，店面选址，产品定位，装修档次，宣传渠道du。
这些弄好了，在去选址加盟，还是自己做。
zhi如果不差钱，投资，那就可以选一个知名大品牌来做，投资一般都在大几十万
以上。
如果是创dao业，建议自己做，不会的东西，学会借专力就好了。
最后我再推荐你一个目前我在做的项目“香爸爸”社区新零售，你可以去他们官网
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了解一下，我最近生属意也挺好的。
望采纳

四、如何做好零售终端销售

1. 门店形象营造，客户视觉改观无论是农家店，还是乡级网点。
门店的形象是最容易被忽视的，但也是较为重要的一个环节。
门店的形象，首先给人营造以正规整洁，有条不紊的第一印象。
识相，一个新客户来到你的门头购肥，柜台尘土积厚，肥料凌乱陈杂，客户会作何
感想？其次，肥料的种类不一定要多，但是数量一定不能过少。
肥料过少会让客户间接认为你生意不景气，必要时制造一些“假象”还是很有必要
的。
2. 灵活销售体制，维护客户网络我平常在市场上，经常看到一些二级网点思想过于
死板。
为一包几元钱的农药与客户寸步不让。
在日常销售中，必要的从利润中拿出部分来回馈客户，抓住农民的心理。
灵活的维护好新老客户网络是二级商现在必须认真对待的问题。
3. 思路转变，做好售后服务很多二级商普遍认为自己的职责在于卖掉产品，获取利
润。
而忽略了其更加重要的：售后服务。
我所在高唐市场的一个二级商，他的思路广阔，售完肥后会一一记下客户电话和地
址

五、零售行业的利润各是多少

饮料：18%左右， 百货：30%。
。
副食品：15%。
。
香烟：5-8%左右，汽车配件：40%以上，药品：60%。
。
服装：20-60%。
。
。
。
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六、零售如何做？

第一，资金，你要多大规模的？ 第二，起码要先进一批货，然后自然会有厂家的
业务员上门为你供货，这时才可以压货 第三，找准目标客户群，提供特色产品。
由于不知道你是做哪方面的零售，所以不好讲的太具体。

七、传统企业如何转型新零售？

我们首先需要弄清楚本处“传统企业”的所指：是传统的电商企业？传统的上游厂
家？传统的代理商与经销商？还是⋯⋯？不同的传统企业转型成新零售销售类型的
企业，是存在一定甚至巨大的差异的！新零售是基于大数据而言的，传统行业要转
型新零售，就必须结合大数据，运用互联网的思维，将人们对产品的依赖性或者偏
好分析出来，才能把适销对路的产品销售出去，当然，产品的销售除了个体差异，
那就是区域差异，时间差异等⋯⋯这些都是需要数据的统计，整理和分析的。

八、进军新零售，该如何减少物流的成本？

零售终端的社区化和就近消费原则，对物流配送系统提出了更高要求。
在品质优先的前提下，还要兼顾效率并控制成本。
360电商云用互联网手段，“用IT去做供应链交付末端的标准化产品整合服务。
”建立了“订单多点配”的标准，货主一站式把订单需求上传“360电商云的云端
”后，系统会保证整个配送过程高质高量的完成，整体可以为客户节省10%-15%的
成本。
同时， oms系统和wms系统也是360电商云给客户提供的操作系统。
将会把非常复杂、个性化的承配需求转化为一个标准，精确的帮助客户实现全程自
动化、标准化、智能化的管控。
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九、新零售时代供应链发展趋势如何？

金融如果不能够服务于产业，这样的金融就是昙花一现，危害企业和社会。
银行贷款很难发放给中小企业，因为中小企业资信状况差，财务制度不健全，抗风
险能力也弱，银行为了减少呆账坏账，往往惜贷，惧贷，即使放贷也是成本高昂。
所以，供应链金融已经成为各个产业寻求竞争力和可持续发展的重要管理变革的研
究对象。
但是这一趋势的背后有很多值得警惕和关注的问题，特使是在实践中出现很多“伪
供应链金融”现象，或者说是打着互联网金融和供应链金融的旗号，干着套利套汇
的事情。
好的供应链金融综合服务难找，云图@供应链金融%算是不错的。
关注“云图金融”每天获取供应链金融干货。
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